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Вопросы энергоэффективности, термомодерниза-
ции существующего жилого фонда, энергосбереже-
ния, в последнее время все чаще и чаще обсуждают-
ся в средствах массовой информации и интернет-из-
даниях. Это и понятно – постоянный рост стоимо-
сти энергоресурсов заставляет серьезно задумываться 
над этими проблемами, искать наиболее рациональ-
ные и эффективные пути их решения. Эти проблемы 
и раньше были актуальными, но сегодня они приоб-
ретают особую остроту на фоне чрезмерных цен на 
российский газ, которые для Украины являются са-
мыми высокими в Европе. В предыдущие годы прак-
тические работы по повышению энергоэффективно-
сти зданий проводились эпизодически на уровне от-
дельных демонстрационных проектов, на которые, 
как правило, направлялись средства международных 
организаций, оказывающих различные виды помощи 
Украине. За этот период реализованы сотни демон-
страционных проектов. Пожалуй, нет ни одного эф-
фективного инженерного решения, которое не было 
бы апробировано в Украине. Однако, несмотря на это 
системно, постоянной и целенаправленной работы 
по термомодернизации существующего жилого фон-
да в Украине не ведется. Причины такого положе-
ния кроются в значительной стоимости термомодер-

низационных работ, отсутствии действенных финан-
сово-кредитных механизмов термомодернизационной 
деятельности и ряде других факторов. В этой свя-
зи, заслуживает особого внимания успешный опыт 
привлечения в эту сферу внебюджетных инвестиций. 
Примером может служить реализованный в 2011-
2012 годах проект термомодернизации 144-квартир-
ного жилого дома ОСМД «Бином» в г. Луцке. Ин-
вестировался данный проект за счет частных средств 
энергосервисной компании «Луцкие коммунальные 
системы». Ему предшествовал детальный энергоа-
удит существующего здания, в результате которого 
были выявлены все наиболее слабые места, оказыва-
ющие основное влияние на теплопотери жилого до-
ма. На основе полученных данных была разработана 
проектно-сметная документация по термомодерниза-
ции дома, предусматривающая утепление наружных 
стен, замену столярки в местах общего пользования 
на энергоэффективную (лестничные клетки, техниче-
ский этаж, подвал), установку индивидуального те-
плового пункта с погодным регулированием, прове-
дение балансировки системы отопления. В реализа-
цию проекта вложено порядка 2 млн.гривен. Выпол-
нение в полном объеме указанных работ позволило в 
2 раза сократить энергопотребление здания, что было 
подтверждено реальными показателями во время по-
следующего отопительного сезона.      Казалось бы, 
зачем частной компании вкладывать довольно зна-
чительные средства в такой проект? Однако он име-
ет четкую коммерческую направленность. В соответ-
ствии с заключенным договором между ОСМД «Би-
ном» и компанией «Луцкие коммунальные системы» 
последняя является посредником между жильцами и 
поставщиками энергии – платежи жильцов направ-
ляются в компанию, которая затем рассчитывается с 
поставщиками. При этом жильцы платят компании 
по общегородским тарифам со скидкой 10% – по су-
ти получив без каких-либо затрат более комфортное 
и теплое жилье не ощущают дополнительной финан-
совой нагрузки, даже наоборот, платят меньше, чем 
остальные горожане. А компания платит поставщи-
кам энергии меньшую сумму, так как модернизиро-
ванный дом стал потреблять в два раза меньше энер-
гии. По расчетам специалистов компании срок оку-
паемости вложенных ими средств в термомодерниза-
цию жилого дома составит 7 лет, договор с жильца-
ми заключен на 10 лет, т.е. последующие 3 года ком-
пания начнет работать на прибыльных для себя ус-
ловиях. В ряде городов Украины уже заинтересова-
лись луцким опытом и рассматривают возможность 
его использования. Думаю, он заслуживает внимания 
и широкого распространения. Более того органам го-
сударственного управления и, в первую очередь, про-
фильному министерству следовало бы его тщательно 
изучить и принять действенные меры к его пропаган-
де и применению.  

С уважением                                        
Главный редактор                                                               

Александр Горбатовский     

Уважаемые читатели!





НОВОСТИ, СОБЫТИЯ

Компания МИРОПЛАСТ 
начала сотрудничество с 
австрийской компанией 
Greiner Extrusion

В сентябре 2012 года компания 
МИРОПЛАСТ начала сотрудниче-
ство с компанией Greiner Extrusion 
(Австрия) – ведущим  европей-
ским  производителем экструзион-
ного оборудования и инструмента.

Компания Greiner Extrusion уже 
более 30 лет успешно производит 
оборудование, инструмент, а также 
комплектные линии для экстру-
зии профиля. Австрийская компа-
ния была «пионером» среди про-
изводителей комплектующих для 
ПВХ экструзии в Европе. Глав-
ным аргументом в пользу сотруд-
ничества с Greiner Extrusion для 
компании МИРОПЛАСТ послу-
жило высокое качество производи-
мой продукции, которое обеспечи-
вается крупнейшим научно-иссле-
довательским центром в отрасли 
и огромным опытом австрийского 
производителя на рынке.

В начале осени один из веду-
щих украинских производителей 
профильных ПВХ-систем МИРО-
ПЛАСТ и Greiner Extrusion за-
ключили договор о сотрудниче-
стве, согласно которому украин-
ская компания будет закупать фи-
льеры для экструзии ПВХ профи-
лей у австрийского производителя.

Представитель отдела разви-
тия и разработок компании МИ-
РОПЛАСТ, комментируя начало 
партнерства с компанией Greiner 
Extrusion, отметил: «Мы верим, 
что сотрудничество с Greiner 
Extrusion будет длительным и вза-
имовыгодным. В свою очередь, вы-
сокий профессионализм, высочай-
шее качество продукции и чет-
ко налаженные производственные 
процессы Greiner Extrusion будут 
в большей степени способствовать 
развитию МИРОПЛАСТ и станут 
дополнительным залогом качества 
нашего производства».

«Канталь» разыграл
 автомобиль!

Компания «Канталь», совместно 
со своими стратегическими партне-
рами - VEKA Украина и Siegenia-
AUBI, провела среди дилеров тра-
диционный розыгрыш призов. 
Главный приз – АВТОМОБИЛЬ! 

Победителем стала компания 
«1001 Окно».

Редакция «Оконных техноло-
гий» от всей души поздравляет по-
бедителей и номинантов и желает 
компании «Канталь» и ее партне-
рам, также качественно развивать-
ся в 2013 году!

Виконда – финалист 
конкурса «100 кращих 
товарів України!»

В этом году компания «Ви-
конда приняла участие в нацио-
нальном конкурсе «100 Кращих 
товарів України-2012». И вынес-
ла на суд независимого жюри ори-
гинальный выставочный образец, 
в основе которого профильная си-
стема «Віконда КОТЕДЖ».

Результаты конкурса не просто 
подтвердили заявленные высокие 
технические характеристики оконной 
конструкции, но и выделили компа-
нию «Виконда» среди более тысячи 
участников. Образец «Віконда КО-
ТЕДЖ» продемонстрировал судьям 
уникальные возможности продукции 
ТМ «Виконда».

Национальная компания в оче-
редной раз оправдала доверие сво-
их клиентов и подтвердила ожи-
дания оконного рынка Украины 
на счет ее продукции. В будущем 
«Виконда» планирует продолжить 
посещать подобные независимые 
конкурсы, чтобы презентовать по-
купателям современную оконную 
продукцию высокого качества и 
укреплять культуру потребления 
качественных окон.

№50 2012
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Оконные технологии
Window Technologies



WINSHIELD®  – 
Декорируем защищая 

Декор и безопасность. Две важ-
нейших составляющих для  произ-
водства металлопластиковых кон-
струкций. Чем декорировать, чтобы 
сделать изделие красивым и прод-
лить срок его эксплуатации? Как 
защитить, чтобы обеспечить наи-
высшую безопасность конструк-
ции? И главное, у кого приобре-
тать первое и второе? Об этом мы 
расскажем в цикле статей «Строим 
Украину красивой и безопасной».

Компания SPV Company Ltd 
представила на оконный рынок 
широкий ассортимент ПВХ-пленок 
WINSHIELD®. Это специально раз-
работанная пленка ПВХ/ПММА 
для ламинации ПВХ и алюминие-
вого профиля, сендвич-панелей  и 
других изделий для внешнего ис-
пользования. 

Пленка WINSHIELD® является 
оптимальным по показателям «це-
на-качество-дизайн» решением для 
современного производства окон, 
дверей и фасадных конструкций.

Детально читайте в номере

віконний конструктив

4342

П
ВХ

 П
РО

Ф
И

ЛИ

Компания Winbau оказала 
помощь Змиевскому
детскому дому для детей 
школьного возраста, 
профинансировав изготов-
ление и установку новых 
окон в старом здании.

Как рассказала Алла Сергеева  – 
пресс-секретарь благотворительного 

фонда «Будущность и надежда», ко-
торый опекает детский дом, - сегод-
ня здесь живет и учится 74 ребен-
ка. Это дети из неполных, небла-
гополучных семей, ребята, лишен-
ные родительской опеки или сироты. 
Они остаются в детдоме до 9 клас-
са. Здание детского дома – бывший 
детский садик советской постройки, 
не знавший ремонта. Его требуют 
комнаты, где живут и учатся ребя-
та, нуждается в реконструкции пло-
щадка перед самим зданием детдома.

Окна детского дома находятся 
в аварийном состоянии. «Мы ре-
шили искать меценатов, которые, 
в первую очередь, могли помочь 
решить проблему с заменой окон, 
- говорит Алла Сергеева. – В ком-
пании Winbau не пришлось нико-
го долго уговаривать – нам сразу 
пошли навстречу. Окна изготови-
ли и установили очень быстро. В 
детском доме очень довольны, ре-
бята рады обновлению здания, где 
они живут на протяжении школь-
ных лет. Большое спасибо вашей 
компании!».

Благотворительный фонд также 
принял посильное участие в финан-
сировании установки окон в детдо-
ме. Надеемся, ребятам станет теп-
ло и уютно с окошками от Winbau.

«VEKA Professional»:
семь факторов успеха 
оконных компаний

Недавно центр «VEKA 
Professional» перешагнул свой пер-
вый маленький юбилей – шесть 
месяцев с начала работы. Анали-
зируя общую эффективность про-
грамм, которые проводит учебный 
центр, можно сказать, что его ра-
бота продвигается уверенно и до-
статочно результативно, что конеч-
но придает сил и уверенности пар-
тнерам компании «VEKA Ukraine».

В чем же, по мнению руководи-
теля центра «VEKA Professional» 
и его ведущего бизнес  тренера  
Оксаны Царалунга, заключается 
успех тренинговых программ? Ка-
кие хитрости или профессиональ-
ные фишки она применяет? Что 
способствует получению положи-
тельного эффекта после прохожде-
ния   тематических мероприятий? 
Ответы вы сможете найти на офи-
циальном сайте компании «Века 
Украина» www.veka.ua

Компания «Квин-Свиг» 
отмечает 18-летие со дня 
основания!

Что такое компания? Компа-
ния — это люди, это сотрудники, 
это все мы...

А день рождения компании — 
это очередная годовщина вашей со-
вместной работы, вашего самоотвер-
женного труда в одном направлении!

За 18 лет существования на 
оконном рынке, компания «Квин-
Свиг» смогла зарекомендовать се-
бя с хорошей стороны, и достичь 
лидирующей позиции в производ-
стве светопрозрачных конструк-
ций на украинском рынке. 

Все это стало возможным бла-
годаря директору – Андросову 
Игорю Михайловичу, который ор-
ганизовал современное производ-
ство и сумел собрать такой вели-
колепный коллектив!

Желаем вашей компании не 
останавливаться на достигнутом, 
и продолжать завоевывать новые 
рынки, радовать клиентов новой 
продукцией.

Успехов вам в достижении но-
вых целей и высот!
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Не	на	словах,	а	на	деле…
5 сентября 2012 года в квартире обычных украинских пенсионеров из города Âыøгорода Киевской области 

собралась необычная компания. Ñтаниславе Âикторовне и Âиталию Павловичу Прыстопюкам, которые 5 лет 
назад пострадали от недобросовестных установщиков окон, на этот раз устанавливали высококачествен-
ные окна под контролем ведущих фирм отрасли, с соблюдением всех требований к монтажу. 

Компания «ВЕКА Украина», ее парт-
нер «Сучаснi вiкна», а также компании 
SOUDAL и «Глас Треш Украина» еще в 
марте приняли решение об оказании помо-
щи пенсионерам. Как выяснили специали-
сты компаний, уже спустя несколько ме-
сяцев после установки хозяева квартиры 
столкнулись с проблемами некачественного 
остекления: продувание, промерзание, пло-
хое функционирование фурнитуры. А спу-
стя год окна стали закрываться настолько 
неплотно, что в некоторых местах щели бы-
ли видны невооруженным глазом.  

Хозяева квартиры – обычные пенсионеры, 
но заплатили за окна немалую сумму, наде-
ясь на качественное остекление, а в итоге по-
лучили непрофессиональную работу со сторо-
ны фирмы-производителя  и годы судебных 
тяжб. Независимая экспертиза, проводившая 
анализ окон в квартире, подтвердила завод-
ской брак и некачественный монтаж.   

В марте 2012 года во время показатель-
ных испытаний окон в городе Киеве пред-
ставители компаний узнали о проблеме се-
мьи Прыстопюков. Было принято решение 
помочь пострадавшим и заменить конструк-

Äо...

... È после
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ции. Инициатором остекления стала компа-
ния «ВЕКА Украина» (немецкий производи-
тель ПВХ-профилей для окон и дверей), кото-
рая предоставила для проекта свою энергоэф-
фективную профильную систему Softline. 

Компания SOUDAL обеспечила все необхо-
димые материалы для монтажа. Следует отме-
тить, что окна устанавливались с применением 
технологии Теплый монтаж®. Это широко при-
меняемая в Европе, но достаточно новая для 
украинского рынка, технология монтажа све-
топрозрачных конструкций, соответствующая 
ДСТУ Б В.2.6-79:2009 «Øви з’єднувальні місць 
примикань віконних блоків до конструкцій 
стін». При правильном использовании Теплый 
монтаж® позволяет предупредить возникнове-
ние, устранить и забыть о проблеме «зацветаю-
щих» или отпадающих откосов. (Более подроб-
но c технологией можно ознакомиться на сайте 
www.teplyimontazh.com.ua).

Компания «Глас Треш Украина» предоста-
вила двухкамерные стеклопакеты с энергосбе-
регающим покрытием Silverstar ENplus. Меж-
стекольное пространство заполнено инерт-
ным газом (аргон), что обеспечивает допол-
нительную тепло- и звукоизоляцию. Также 
была установлена теплая дистанционная рам-
ка, защищающая стеклопакет от конденсата в 
краевой зоне.

А партнер компании VEKA,  компания 
«Сучасні вікна» – производитель светопрозрач-
ных конструкций, взяла на себя работы по изго-
товлению самих окон и их монтажу в квартире. 

В итоге в сентябре 2012 года, общими уси-
лиями пенсионеры получили высококачествен-
ные окна и, наконец, обрели долгожданный уют 
и комфорт от правильно установленных окон. 

Специалисты ООО «ВЕКА Украина»: 
«Проблема старых окон заключалась не 
столько в качестве самих окон, как в их мон-
таже. Были применены довольно качествен-
ная фурнитура и профиль, но непрофессио-
нальный монтаж, который выполнялся без 
соблюдения самых элементарных правил  и 
«на скорую руку», со временем привел к де-
формации конструкций и многочисленным 
проблемам с их работой. Стоит также отме-
тить, что в самих окнах металлического уси-
лителя не было вообще, а если и был, то тол-
щиной менее 1 мм, что также способствовало 
быстрой деформации окон».

ООО «ВЕКА Украина»
Центральный офис и склад:
тел.: (044) 390 95 00,
 факс: (044) 390 43 43
е-mail: kiev@veka.com, 
www.veka.ua



Социальный	проект	
REHAU	и	компании-
партнёра	ЧП	«Черняк»

Компания		REHAU	провела	семинар	для	
студентов	КНУСА

Академия	REHAU:	Семинары	для	Партнеров

17 октября 2012 года компания REHAU провела семинар для студентов чет-
вертого курса факультета архитектуры и дизайна Киевского национального 
университета строительства и архитектуры.

Инженер отдела прикладной 
техники направления Окна и Фа-
сады  компании REHAU, Алек-
сандр Манченко, рассказал участ-
никам семинара о ПВХ окнах, оз-
накомил с основными направ-
лениями деятельности компании 
REHAU, ассортиментом профиль-
ных систем REHAU. Основные 
акценты были сделаны на воз-
можностях профильных систем: 
изготовлении нестандартных кон-
струкций (круглых, арочных, тре-
угольных окон, раздвижных две-
рей и дверей-гармошек);  де-
корировании профилей (ламина-
ции, алюминиевых  накладках, 
лакировании). Также во время 
семинара были затронуты темы 
энергоэффективного строитель-
ства,  нормативных требований к 
монтажу и строительной физики.

Студентам было представлено 
программное обеспечение компа-
нии, которое позволяет просчи-
тать тепловые и механические 
характеристики оконных систем 
REHAU. Также были продемон-
стрированы показательные объ-
екты с применением профильных 
систем REHAU, на примере кото-
рых участники смогли наглядно 
убедиться в безграничных  воз-
можностях декора и нестандарт-
ных форм ПВХ окон и дверей.

В конце семинара участникам бы-
ли розданы анкеты-заявки для уста-
новки программного обеспечения 
REHAU, информационные диски и 
брошюры о продуктах REHAU.

Компания REHAU благодарит 
всех участников семинара за уча-
стие и желает успехов в дальней-
шем развитии.

Важное место в системе сервис-
ной поддержки партнеров REHAU 
занимает Академия REHAU как ос-
новной инструмент передачи зна-
ний о компании, продуктах и тех-
нологиях. В рамках реализации та-
кой поддержки Академия REHAU 
кроме запланированных в осеннем 
семестре семинаров, дополнительно 
проводит выездные семинары по от-
дельным темам для сотрудников и 
дилеров партнеров.

26 октября 2012 года был про-
веден семинар «Техническая аргу-
ментация» для компании-партнера 
«ЭлДом». 66 участников семинара 
имели возможность ознакомиться с 
особенностями профильных систем 
REHAU, эксплуатационными харак-
теристиками окон из ПВХ. Актуаль-
ными темами для обсуждения так-
же стали существующая норматив-
ная база, возможности и ограниче-
ния ПВХ систем, проблема конденса-
та, риски продажи дешевых, некаче-
ственных окон. В завершение семи-

нара для участников была проведена 
экскурсия на производство компании 
«ЭлДом». Каждый слушатель полу-
чил профессиональные консультации 
и ответы на актуальные вопросы, с 
которыми приходится сталкиваться в 
ежедневной работе.

Также в октябре в Академии 
REHAU был  проведен семинар 
«Техническая аргументация» для 
сотрудников отдела продаж готовых 
окон строительного супермаркета 
«Эпицентр». Участников семинара 
ознакомили с ассортиментом окон-
ных систем REHAU, их преиму-
ществами, особенностями производ-
ства ПВХ-профилей. Особое внима-
ние было уделено теме экологично-
сти металлопластиковых окон.

Компания REHAU всегда рада 
поддержать Партнеров в профессио-
нальном развитии, совершенствова-
нии знаний и навыков, способствуя 
тем самым  успешному развитию их 
бизнеса на рынке Украины. Добро 
пожаловать в Академию REHAU!

12 октября 2012 года компа-
ния REHAU совместно с компанией-   
партнером ×П «×ерняк» оказали 
помощь в остеклении учебно-реаби-
литационного центра для детей с 
особыми потребностями «Ñемена 
Надежды», г.Áердичев.

Учебно-реабилитационный центр 
«Семена Надежды» функциониру-
ет с 2009 года. Приоритетной це-
лью центра является защита интере-
сов семей, в которых воспитываются 
дети с особыми потребностями: раз-
витие способностей, социальных на-
выков детей для полноценной инте-
грации в жизнь общества через обу-
чение, физическую и психолого-со-
циальную реабилитацию, просвети-
тельская работа в родительской сре-
де, а также помощь в подготовке пер-
сонала, способного выполнять работу 
на высокопрофессиональном уровне.

В этом году был начат ремонт по-
мещений учебно-реабилитационно-
го центра. Компания REHAU осу-
ществила замену двух оконных кон-
струкций в помещении спортзала 
для тренировок детей с диагнозом 
ДЦП. Новые окна из профильной 
системы REHAU Euro-Design 60, 
которая обладает высоким уровнем 
тепло- и звукоизоляции, обеспечат 
оптимальный микроклимат и защиту 
от лишнего шума, необходимые для 
тренировок воспитанников центра.

Благодарим компанию-партнёра 
×П «×ерняк» за участие в проекте.

Социальный	проект	
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Компания REHAU на научно-
практической конференции 
«Неделя энергосбережения 
на Тернопольщине 2012»
16-17 октября в помещении научно-технической библиотеки Тернополь-
ского национального технического университета имени Ивана Пулюя со-
стоялась научно-практическая конференция «Неделя энергосбережения 
на Тернопольщине 2012».

Главной целью конференции 
стало обсуждение перспектив раз-
вития г. Тернополя в сфере вне-
дрения энергосберегающих техно-
логий, подведение итогов работы и 
рассмотрение планов на будущее. 
Научные сотрудники  Тернополь-
ского национального техническо-
го университета продемонстриро-
вали научные разработки в области 
энергосбережения, а представители 
местных предприятий презентова-
ли собственные энергосберегающие 
решения в сфере строительства, ма-
шиностроения и освещения.

Представители компании 
REHAU приняли участие в кон-
ференции и поделились много-
летним опытом в сфере энергоэф-
фективного строительства. Андрей 
Рубцов, инженер отдела приклад-
ной техники направления Окна и 
Фасады компании REHAU, обра-
тил внимание участников на про-
блемы энергоэффективности, про-
демонстрировал графики уменьше-
ния природных ресурсов, роста на-
селения, загрязнения окружающей 
среды. Специалист ознакомил слу-
шателей со структурой теплопо-
терь здания и динамикой развития 

энергоэффективной продукции на 
оконном рынке, продемонстриро-
вал решения, за счёт которых воз-
можно в значительной мере умень-
шить теплопотери. 

Также с кратким докладом об 
истории  компании REHAU и её 
сотрудничества в г. Тернополе вы-
ступил Савчук Андрей, руководи-
тель Львовского филиала компа-
нии REHAU.

После завершения конферен-
ции компания REHAU передала 
кафедре энергосбережения и энер-
гетического менеджмента  ТНТУ 
макеты энергосберегающих окон и 
программное обеспечение для рас-
чёта энергетических характеристик 
оконных конструкций.

Подробную информацию о ком-
пании REHAU и предлагаемой 
продукции, консультации компе-
тентных специалистов, а также ин-
формацию относительно условий 
сотрудничества все желающие мо-
гут получить, обратившись на ин-
фолинию компании по телефону 
0 800 30 8888 (звонки со стацио-
нарных телефонов на территории 
Украины бесплатные) или на сай-
те www.rehau.ua.

Совместный социальный 
проект компании REHAU 
и компании-партнера 
"Алнат"

5 октября 2012 года компания 
REHAU совместно с партнером, 
компанией «Алнат», осуществи-
ли проект по остеклению одной из 
палат Киевской детской клиниче-
ской инфекционной больницы, ко-
торая функционирует с 1931 года. 

В состав больницы входят че-
тыре отделения: боксированное, 
нейроинфекции, гепатитное, а так-
же отделение реанимации и ин-
тенсивной терапии, где оказыва-
ют помощь больным ВИЧ/СПИД 
и тяжелыми формами туберкуле-
за. Дети, которые проходят здесь 
курс лечения, требуют особого 
ухода и внимания. Важной зада-
чей является обеспечить им ком-
фортный микроклимат в помеще-
ниях, защитить от сквозняков и, 
как следствие, дальнейших про-
студ и усугубления болезни.

Новые окна из профильной 
системы REHAU Euro-Design 60 
с однокамерным энергосберегаю-
щим стеклопакетом помогут спра-
виться с этой задачей. Данная си-
стема обеспечивает высокий уро-
вень тепло- и звукоизоляции, два 
контура уплотнения задерживают 
воздушный поток, а также доступ 
пыли и влаги снаружи.

Благодарим компанию-партне-
ра «Алнат» за участие в проекте.

Информационная служба REHAU:

0 800 30 8888
Звонки со стационарных телефонов на 

территории Украины бесплатные
www.rehau.ua
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ÓÍÀÖ áóäåò çàíèìàòüñÿ øèðîêèì êðóãîì âîïðî-
ñîâ, ñâÿçàííûõ ñ ïîïóëÿðèçàöèåé óêðàèíñêî-íåìåö-
êèõ îòíîøåíèé. Ïåðâûì øàãîì áûëî ñîçäàíèå Öåí-
òðà ýíåðãîýôôåêòèâíîñòè â ïðîøëîì ãîäó. Ýòî òå-
ìà, àêòóàëüíàÿ äëÿ ïðîèçâîäèòåëåé Ãåðìàíèè, à ñ íå-
äàâíåãî âðåìåíè – è ñàìûõ ñîâðåìåííûõ óêðàèíñêèõ 
ïðåäïðèÿòèé. Ðàçâèòèå òàêæå ïîëó÷àò ïðîåêòû, ñâÿ-
çàííûå ñ îáó÷åíèåì ìîëîäåæè, íàëàæèâàíèåì êîí-
òàêòîâ ìåæäó íåìåöêèìè ïðåäïðèÿòèÿìè è óíèâåð-

ñèòåòîì, à òàêæå îðãàíèçàöèåé ðàçëè÷íûõ îáðàçîâà-
òåëüíûõ ìåðîïðèÿòèé ñ «íåìåöêèì àêöåíòîì». Íå-
ñìîòðÿ íà òî, ÷òî ôîðìàëüíî îòêðûòèå Öåíòðà ñî-
ñòîÿëîñü â íîÿáðå, ýòà ñòðóêòóðà ðåàëüíî ðàáîòàåò 
óæå íåñêîëüêî ìåñÿöåâ, è ìíîãîå óæå ñäåëàíî. Ñå-
ãîäíÿ ñòóäåíòû ìîãóò ïîâûñèòü óðîâåíü íåìåöêîãî 
ÿçûêà, îçíàêîìèòüñÿ ñ áàçîé ãðàíòîâûõ ñòèïåíäèé, 
ïîëó÷èòü ïîìîùü â îôîðìëåíèè äîêóìåíòîâ íà ó÷å-
áó çà ðóáåæîì. 

Ïî ñëîâàì ðåêòîðà Õàðüêîâñêîãî íàöèîíàëüíîãî 
óíèâåðñèòåòà èìåíè Â.Í.Êàðàçèíà Âèëÿ Áàêèðîâà, 
îæèäàíèÿ óíèâåðñèòåòà îò ðàáîòû Öåíòðà çàêëþ÷à-
þòñÿ â íàëàæèâàíèè áîëåå òåñíûõ îòíîøåíèé ìåæäó 
êàôåäðàìè è ôàêóëüòåòàìè è íåìåöêèìè êîìïàíèÿ-
ìè, êîòîðûå èìåþò ñåðüåçíóþ áàçó, ñîâðåìåííîå îáî-
ðóäîâàíèå, èñïîëüçóþò â ïðîèçâîäñòâå åâðîïåéñêèå 
òåõíîëîãèè. Ýòî áû ñïîñîáñòâîâàëî âçàèìíîìó îáìå-
íó èííîâàöèÿìè, ïåðåäîâûìè ðàçðàáîòêàìè. Â ÷àñò-
íîñòè, ðåêòîð ïðåäïîëàãàåò, ÷òî ðàçðàáîòêè ó÷åíûõ 
óíèâåðñèòåòà ìîãóò áûòü èíòåðåñíû íàó÷íî-òåõíè÷å-
ñêîìó ðûíêó Ãåðìàíèè. 

Èíèöèàòèâó îòêðûòèÿ Öåíòðà ïîääåðæàëà òàêæå 
Ïî÷åòíûé êîíñóë ÔÐÃ â Õàðüêîâå Òàòüÿíà Ãàâðèø. 
Îíà çàÿâèëà, ÷òî ðàññìàòðèâàåò Öåíòð êàê ïëîùàäêó 
äëÿ ðàçâèòèÿ âçàèìîîòíîøåíèé íàóêè è áèçíåñà. Íà-
ó÷íûå ðàçðàáîòêè óíèâåðñèòåòà ïîëó÷àò øàíñ êîì-
ìåðöèàëèçèðîâàòüñÿ, à ñòóäåíòû è ìîëîäûå ñïåöèà-
ëèñòû – âîçìîæíîñòü ïðèêîñíóòüñÿ ê ëó÷øåìó åâðî-
ïåéñêîìó îïûòó, îáó÷àÿñü íà ëó÷øèõ ïðåäïðèÿòèÿõ 
è â âóçàõ Ãåðìàíèè. 

- Ðàáîòó ïî óñòàíîâëåíèþ è óêðåïëåíèþ îòíîøå-
íèé ó÷åáíîãî çàâåäåíèÿ ñ íåìåöêèìè ïðåäïðèÿòèÿ-
ìè, ðàáîòàþùèìè â Óêðàèíå, ìû âåäåì ïîñòîÿííî. 
Ïðèÿòíî, ÷òî òàêèå êîìïàíèè, êàê  Winbau, Ñaparol è 
äðóãèå, ïîääåðæàâøèå íàñ ñ ìîìåíòà îòêðûòèÿ Öåí-
òðà ýíåðãîýôôåêòèâíîñòè, ïðîäîëæàþò ýòî äåëàòü è 
ñåãîäíÿ,  - ïðîêîììåíòèðîâàë äèðåêòîð ÓÍÀÖ Äìè-
òðèé Êîëü÷èê.  

Ïî ìíåíèþ ðóêîâîäèòåëÿ Íåìåöêîãî öåíòðà, àêà-
äåìè÷íîñòü âóçà – îäíîâðåìåííî è ïëþñ åãî, è ìè-
íóñ. Íå âñå òåìû, êîòîðûìè çàíèìàþòñÿ ôàêóëüòåòû 
óíèâåðñèòåòà, èíòåðåñíû ïðåäïðèÿòèÿì â ïëàíå ñî-
òðóäíè÷åñòâà. Òåì íå ìåíåå, òàêèõ òî÷åê ñîïðèêîñíî-
âåíèÿ íåìàëî. «Ñåé÷àñ ìû âèäèì áîëüøîé ïîòåíöèàë 
â ñîòðóäíè÷åñòâå ïðîèçâîäñòâà è íàóêè ïî òàêèì íà-
ïðàâëåíèÿì, êàê ýíåðãîýôôåêòèâíîñòü, àëüòåðíàòèâ-
íàÿ ýíåðãåòèêà, ýëåêòðîòåõíè÷åñêîå ïðîèçâîäñòâî, àã-
ðîïðîìûøëåííûé êîìïëåêñ, òóðèçì. Ìû áóäåì ñîç-
äàâàòü öåíòðû, àíàëîãè÷íûå Öåíòðó ýíåðãîýôôåê-
òèâíîñòè, êîòîðûé ïîääåðæàëà êîìïàíèÿ Winbau, è 
ïðåäëàãàòü ñîòðóäíè÷åñòâî ïðåäñòàâèòåëÿì áèçíåñà, 
êîòîðûõ ìîæåò çàèíòåðåñîâàòü äåÿòåëüíîñòü ïî äàí-
íûì íàïðàâëåíèÿì», - ñêàçàë Äìèòðèé Êîëü÷èê.     

 

Немецкие стандарты, 
европейское 
сотрудничество

äåìè÷íîñòü âóçà – îäíîâðåìåííî è ïëþñ åãî, è ìè-
íóñ. Íå âñå òåìû, êîòîðûìè çàíèìàþòñÿ ôàêóëüòåòû 
óíèâåðñèòåòà, èíòåðåñíû ïðåäïðèÿòèÿì â ïëàíå ñî-
òðóäíè÷åñòâà. Òåì íå ìåíåå, òàêèõ òî÷åê ñîïðèêîñíî-
âåíèÿ íåìàëî. «Ñåé÷àñ ìû âèäèì áîëüøîé ïîòåíöèàë 
â ñîòðóäíè÷åñòâå ïðîèçâîäñòâà è íàóêè ïî òàêèì íà-
ïðàâëåíèÿì, êàê ýíåðãîýôôåêòèâíîñòü, àëüòåðíàòèâ-
íàÿ ýíåðãåòèêà, ýëåêòðîòåõíè÷åñêîå ïðîèçâîäñòâî, àã-
ðîïðîìûøëåííûé êîìïëåêñ, òóðèçì. Ìû áóäåì ñîç-
äàâàòü öåíòðû, àíàëîãè÷íûå Öåíòðó ýíåðãîýôôåê-
òèâíîñòè, êîòîðûé ïîääåðæàëà êîìïàíèÿ Winbau, è 
ïðåäëàãàòü ñîòðóäíè÷åñòâî ïðåäñòàâèòåëÿì áèçíåñà, 

сотрудничество
Êîìïàíèÿ Winbau òðàäèöèîííî ïîääåð-

æèâàåò ðàçâèòèå âñåñòîðîííèõ îòíîøåíèé 
ìåæäó Óêðàèíîé è Ãåðìàíèåé, ÷òî ñîîò-
âåòñòâóåò äóõó êîìïàíèè, ñòàíäàðòàì åå       
äåÿòåëüíîñòè â Óêðàèíå. Â íà÷àëå íîÿáðÿ 
â Õàðüêîâñêîì íàöèîíàëüíîì óíèâåðñèòåòå 
îòêðûëñÿ Óêðàèíî-íåìåöêèé àêàäåìè÷åñêèé 
öåíòð (ÓÍÀÖ). Êîìïàíèÿ Winbau – ïàð-
òíåð Öåíòðà – èíôîðìàöèîííî ïîääåðæèâà-
åò ñòàðò ÓÍÀÖ.  

Телефон горячей линии:

0 800 30 38 30
віконний конструктив
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Акция стартовала в сентябре и почти сразу же на-
шла широкий отклик у радиослушателей «файного 
радіо». Для этого им нужно было лишь отправить смс-
сообщение и продолжить фразу: «Постучи в окно к со-
седу и скажи ...». За это время  галичане отправили на 
любимую радиостанцию более тысячи сообщений, чтобы 
выиграть ценные призы – установку окон у себя дома.

Нужно отдать должное креативности радиослушате-
лей: они присылали не только различные фразы, но да-
же слоганы, стихи и анекдоты. Самые оригинальные и 
забавные смс ведущие ежедневно зачитывали в эфире 
радио. ×то интересно: все сообщения имели галицкую 
юмористическую «окраску». Среди сообщений было 
немало «стыдных», со специфическим местным юмор-
ком, присущим радио «FM Галичина». Например, та-
кое: ««Сусіде! Поставьте нові вікна, бо вашого малюка 
вже третій раз із ноцника зносить!», або «Сусіде, купіть 
штори чи вимикайте світло, бо якщо я не зможу, як 
ви, жінка на рибалку не відпустить!». Кстати, послед-
нее смс пришло от Василя Дякивнича, слушателя из 
Львова. Он-то и получил главный приз – сертификат 
на приобретение окон WINBAU на сумму 3 000 гри-
вен. Василь говорит, что победа далась ему легко. Вы-
брал беспроигрышный вариант – упомянул жену, сосе-
да и рыбалку. Получилось здорово!

Второе место досталось Роману Винарчику. Его ли-
рическое стихотворение оценили в 1500 гривен. Слуша-
тели Виталий Балюев, Þрий Бондюк и Александр Га-
луга получили на приобретение окон WINBAU серти-
фикаты по 750 гривен.

 Награждение победителей состоялось в прямом эфи-
ре радио «FM Галичина». Руководитель департамен-
та маркетинга и рекламы компании WINBAU Дмитрий 
×учко и региональный директор ее львовского предста-

вительства Олег Эбингер вручили победителям серти-
фикаты на приобретение окон WINBAU, сувениры от 
компании. А еще счастливчики могли пообщаться с ве-
дущей радио «FM Галичина» Дианкой – это ее голос 
они слышат в эфире ежедневно, – выпить по чашке чая 
со сладостями, обменяться шутками, ведь в студии со-
брались люди с прекрасным галицким чувством юмора.

Выбрать победителей, говорят в WINBAU, было со-
всем не легко: большинство смс, на самом деле, заслу-
живало поощрения, так как было смешным, а это ос-
новное требование к участникам. «Мы хотели, чтобы 
смс были шуточными, со специфическим галицким от-
тенком – и получили просто огромное количество дей-
ствительно смешных сообщений. Поэтому выбор луч-
ших из них был очень сложной задачей, – рассказыва-
ет Дмитрий ×учко. – Надеюсь, что мы как жюри все же 
справились достойно, а победители остались довольны. 
Считаем, что акция компании WINBAU и «FM Галичи-
на» прошла на «Ура!». Уверены, что это не последний 
совместный проект с галицкими радийщиками, ведь га-
личане устанавливают окна не только осенью».

Главный победитель Василь Дякивнич говорит: не 
единожды участвует в акциях от «файного радіо», но 
такой приз не выигрывал еще ни разу. И добавляет –
подарок отдаст родителям. ×то ж, в компании 
WINBAU только «за»: пусть у его родителей будут 
замечательные окна из высококачественного профиля,   
а дома – тепло и уютно.

«Постучи в окно к соседу и скажи…» – акция с таким названием недавно завершилась на   
Галичине (Западная Украина). Совместный проект галичанам предложили компания 
WINBAU и популярное в Западной Украине радио «FM Галичина» (Львов 89,7 FM). 

Галичане	стучали	к	соседям	и	выигрывали

Телефон горячей линии:

0 800 30 38 30
віконний конструктив
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Компанія «профайн Україна» одна з перших на 
віконному ринку України, яка почала вести актив-
ну участь в обговоренні, розробці й реалізації енер-
гоефективних технологій в світлопрозорих конструк-
ціях, застосовуваних зокрема в сфері енергозберіга-
ючої санації житлових будинків. Однією з таких ро-
біт був дворічний проект, спрямований на створення 
в Україні інформаційно-консультаційного бюро для 
вирішення житлово-господарських, фінансових, буді-
вельних та соціальних питань, які виникають у влас-
ників квартир, об'єднань власників житла, житлових 
керуючих компаній і службовців муніципалітетів при 
проведенні енергозберігаючої санації будівель.

Дана робота була виконана у вигляді проекту дер-
жавно-приватного співробітництва трьома партнерами:
•	Німецьким Товариством Технічного Співробітни-

цтва (GTZ GmbH);
•	 Ініціативою «Житлове господарство у Східній Єв-

ропі» (IWO e. V.);
•	 концерном profine (profine GmbH).

Програма реалізації цього проекту грунтувалась 
на багаторічному досвіді, накопиченому фахівцями 
фірм-партнерів при проведенні енергозберігаючої са-
нації великопанельного житлового фонду Східного 
Берліна, Риги, Вільнюса, Талліна, Санкт-Петербурга.

Актуальність проведення такої роботи в Україні 
не викликає сумнівів. Наведемо кілька фактів:
•	 46,4 млн. жителів України живуть в 19,2 млн. 

житлових одиниць (квартирах, будинках). Осно-
вна частина існуючого житлового фонду була по-
будована індустріальним методом в період з 1950 

по 1990 роки. В даний час на опалення цих бу-
динків, враховуючи їх технічний стан, потрібні 
невідповідно великі витрати енергії, що, у свою 
чергу, призводить при спалюванні палива до ве-
ликих викидів вуглекислого газу.

•	У країнах Західної Європи на опалення однієї се-
редньої несанованої квартири потрібно щорічно, в 
залежності від типу одержання і розподілу тепла, 
від 1,0 до 1,5 тонни нафти (приблизно відповідає 
від 1,00 до 1,50 м3 природного газу). Ефективність 
споживання тепла в будівлях в Україні в три-п'ять 
разів нижче, ніж у країнах Західної Європи. Від-
повідно для опалення однієї усередненої несаніро-
ванної квартири в Україні потрібно щорічно від 
3,00 м3 до 4,50 м3 природного газу. Значна частина 
житлового фонду України на даний момент зна-
ходиться в передаварійному стані, причому спо-
живання енергії в цих будинках не відповідає су-
часним стандартам. З моменту введення в експлу-
атацію в цих будинках проводився тільки найне-
обхідніший ремонт, більшість будинків не підда-
валися капітальному ремонту, не кажучи вже про 
заходи енергозберігаючої санації. З цього випли-
ває, що велика частина житлового фонду Украї-
ни потребує термінової модернізації, спрямованої 
на підвищення енергозбереження. Енергозберіга-
юча санація значною мірою підвищить збережен-
ня будівель, призведе до суттєвого (більше 50%) 
скорочення енергоспоживання, підвищення рин-
кової вартості житла, поліпшення комфорту про-
живання.

Реконструкція житлового 
16-поверхового будинку 
з термомодернізацією огороджуючих конструкцій 
та модернізацією внутрішніх інженерних систем 
по вул. Теремківська, 14, м. Київ
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Досвід, накопичений фахівцями фірм-партнерів,  бу-
ло використано при розробці проекту з енергозбері-
гаючої санації одного з багатоповерхових будинків в 
м. Києві, що розташований по вул. Теремківський,14. 
Цей проект було розроблено фахівцями київського 
інституту НДІБВ.

Основні етапи реалізації проекту з 
енергоефективної санації
1.	Збір інформації по об’єкту-представнику згідно 

з опитувальними листами. Детальне обстеження 
технічного стану огороджуючих конструкцій жит-
лового будинку та інженерних мереж із застосу-
ванням приладів неруйнівного контролю. Прове-
дення попереднього аналізу технічних та експлу-
атаційних властивостей огороджувальних кон-
струкцій житлового будинку.

2.	Обстеження теплотехнічних властивостей огород- 
жувальних конструкцій та інженерних мереж 
об’єкта із застосуванням приладів неруйнівного 
контролю, теплометричного та тепловізійного об-
ладнання.

3.	Розроблення заходів з комплексної термомодер-
нізації.

4.	Розрахунки теплотехнічних і енергетичних показ-
ників житлового будинку.

5.	Економічна оцінка запропонованих заходів. Доо-
працювання заходів з комплексної термомодерні-
зації та підрахунки економічної ефективності ре-
алізації проекта.

6.	Розробка проектно-кошторисної документації (од-
ностадійне проектування – РП) з детальною про-
робкою конструктивно-технологічних рішень.

7.	Виконання будівельно-монтажних робіт.
8.	Науково-технічний супровід на стадії проектуван-

ня та виконання будівельно-монтажних робіт.

Вихідні дані для проектування:
•	Житловий будинок типової серії по вул. Терем-

ківська, 14 в м. Києві;
•	Підстава для проектування – Розпорядження 

Київської міської державної адміністрації від 
20.10.10 № 860;

•	Передбачити виконання розрахунків ефективнос-
ті інвестицій;

•	Передбачити ефективні системи утеплення фаса-
дів, покрівлі, підвальних приміщень та привести 
у відповідність до діючих норм;

•	Передбачити модернізацію інженерних мереж, за-
гальні на будинок лічильники витрат тепла, гаря-
чого, холодного водопостачання;

•	Передбачити благоустрій прибудинкової території;
•	Передбачити капремонт вхідних груп сходових 

клітин і площадок;
•	Передбачити доведення класу енергетичної ефек-

тивності будівлі після санації до класу не нижче 
В (за класифікацією ДБН БВ.2.6.31-:2006).

Результати обстеження технічного 
стану та теплотехнічних властивостей 
огороджувальних конструкцій і 
інженерних мереж об’єкта

Технічне обстеження
•	Рік побудови – 1990, збудовано за типовим про-

ектом (серія Т-6);
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•	Покрівля – збірні залізобетонні п-подібні панелі 
(стан не придатний до нормальної експлуатації у 
зв’язку з протіканням);

•	Стіни – збірні із керамзитобетону 1300 кг/м3 за-
втовшки 350 та 400 мм (стан задовільний);

•	Технічний поверх – висота 2,5 м, теплий (стан за-
довільний);

•	Пiдвал – висота 3,2 м (заглиблений на 2,4 м) 
(стан задовільний);

•	Система опалення – однотрубна з верхньою роз-
водкою (стан задовільний);

•	Система вентиляції – природна витяжна (стан не 
придатний до нормальної експлуатації);

•	Капітальні ремонти не виконувались;
•	Загальна опалювальна площа – 9021 м2;
•	Кількість квартир у будинку – 112;
•	Кількість мешканців – 284 чол.

Теплотехнічне та енергетичне обстеження
Розрахункові параметри
Згідно з ДБН В.2.6-31 для житлових будинків 

розрахункова температура внутрішнього повітря t
в
 = 

20 0С, розрахункова температура зовнішнього повітря 
для умов м. Києва t

з
 = -22 0С.

Кількість градусодіб опалювального періоду для І 
температурної зони - Dd = 3750 0С∙діб.

Згідно з СНиП 2.01.01 тривалість опалювального 
періоду для м. Києва складає z

оп
 = 187 діб, середня 

температура зовнішнього повітря за опалювальний 
період t

оп.з.
 = -1,1 0С.

Геометричні та теплотехнічні показники 
основних конструктивних елементів 
будинку

Проектом передбачено скорочення споживання 
теплової енергії на опалення та гаряче водопостачан-
ня до 65-70%. Для досягнення зазначених цілей про-
ектом передбачено використання сучасних техноло-
гій та обладнання провідних світових виробників.
1.	Для утеплення стін будинку використані фасадні 

системи скріпленої теплоізоляції на основі систем 
Capatect виробництва фірми Caparol (Німеччина), 
що самоочищаються від бруду та пилу завдяки ви-
користанню спеціальних покриттів. Це дозволяє 
підвищити строки експлуатації та зберегти есте-
тичний вигляд будинку (особливо фасадів, що ви-
ходять на жваві магістралі та дороги). 

2.	Проведено заміну старого заповнення віконних та 
дверних прорізів сучасними металопластиковими 
конструкціями з використанням профільних сис-
тем компанії profine (Німеччина) та двокамер-
них склопакетів з енергозберігаючим покриттям 
(приведений опір теплопередачі вікна дорівнює 
0,82 м2.К/Вт). 

3.	Теплогідрозвукоізоляційне покриття «ІЗОФРАМ 
УТГІ» на основі пінополіуретанових композицій, 
що наноситься методом напилення (захищене па-
тентом України). Використання зазначеної тех-
нології дозволить без демонтажу старого покрит-
тя, затрат на його утилізацію та порушення гер-
метичної існуючої покрівлі (ремонт без відселен-
ня мешканців) виконати термомодернізацію по-
криття із доведенням його опору теплопередачі 
до 4,95 К.м2/Вт, та подовжити строк її безремонт-
ної експлуатації на 25 років та більше.
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4.	Технологія модернізації вентиляції передбачає улаш-
тування витяжних вентиляторів на отвори вентиля-
ційних каналів в кухнях і санвузлах будівлі та ор-
ганізацію припливної вентиляції за рахунок вста-
новлення канальних клапанів виробництва фірми 
LUNOS (Німеччина) в зовнішніх стінах будинку. 

5.	Для ефективного управління теплоспоживанням 
будівлі передбачається улаштування індивідуаль-
ного теплового пункту (ІТП) з автоматичним регу-
люванням споживання теплоносія в залежності від 
погодних умов, або за заданою програмою теплос-
поживання з можливістю зменшення/збільшення 
температури в приміщеннях за погодинно/добовим 
графіком згідно з вибором споживача.

6.	Проектом передбачається улаштування автоматизо-
ваної системи управління та моніторингу інженер-
них систем будівлі, яка забезпечить їх ефективне ви-
користання, знизить витрати на ремонт, створить 
економію енергоресурсів за рахунок їх раціонально-
го споживання та достовірного обліку, що підтверд-   
жується досвідом технічно розвинутих країн.

7.	Для зменшення витрат на підігрів води передбачаєть-
ся використання сонячної енергії для системи гаря-
чого водопостачання (ГВП). В будівлі передбачаєть-
ся встановлення системи геліоконвекторів виробни-
цтва фірми VIESSMANN (Німеччина) на покрівлі бу-
дівлі з подачею тепла на циркуляційний контур, який 
оснащений циркуляційним насосом, щоб потім че-
рез пластинчатий теплообмінник тепло використову-
валось для попереднього нагріву холодної води, з по-
дальшою подачею в систему ГВП.

8.	Застосування прочистки системи вентиляції дозво-
лить до 95% відновити її роботоспроможність.

9.	Проектом передбачено повну заміну системи те-
плопостачання із улаштуванням двотрубної сис-
теми із встановленням механічних регуляторів 
температури на кожний опалювальний прилад. 

10.	Гідравлічне балансування системи опалення бу-
дівлі враховує багатофакторні зміни, які зазна-
ла в процесі експлуатації система опалення будів-
лі (несанкціоновані врізки, заміна проектних ра-
діаторів і т.п.). Гідравлічне і пофасадне регулю-
вання теплоносія дозволяє досягти економії від 3 
до 5% від річного теплоспоживання і покращити 
комфортні умови проживання, виключивши недо-
опалення та переопалення по поверхах і окремих 
квартирах будівлі. Таке регулювання здійснюєть-
ся шляхом установки балансуючих вентилів по 
стояках будівлі.

Назва елементу 
конструкції

Площа,
м2

До санації
Rф,м

2К/Вт

Після санації 
R0=1,5 Rн,*

м2К/Вт

Зовнішні стіни 
(не прозорі 
огороджувальні 
конструкції)

2699 0,81 4,2

Вікна 303 0,32 0,80

Лоджії в тому числі
•	зовнішня панель 
•	скління лоджії 
•	внутрішня стіна
•	внутрішнє скління

1106
1567
1792
883

0,24
0,18
0,81
0,32

4,2
0,32
0,81
0,80

Технічний поверх:
•	зовнішні стіни
•	дахове перекриття 

(покрівля)
•	перекриття остан-

нього поверху

325,9
648

648

0,81
0,26

0,44

4,2
4,95

0,44

Підвал: 
•	зовнішні стіни
•	цокольне пере-

криття
•	огородж. констр.  

на грунті

139,7
648

784,7

0,81
0,4

4,2

4,2
4,2

5,0

Проектування світлопрозорих конструкцій
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•	На цьому об'єкті при проектуванні вікон застосо-
вані профільні системи концерну profine.

•	 profine є провідним виробником пластикових про-
філів і ПВÕ-плит в Європі.

•	 Завдяки першокласним торговим маркам KBE, 
Kömmerling і TROCAL концерн profine має велике 
різноманіття профільних систем, що дозволяє вирі-
шувати будь-які задачі, надаючи високу якість про-
дукції і сервісу.

•	Маючи розвинену мережу заводів, що простягну-
лася, включаючи Україну, від Іспанії до Китаю, 
profine володіє можливістю оптимально обслуго-
вувати своїх клієнтів на місцях.

•	 profine орієнтується на майбутнє і, займаючи ліди-
руюче положення на ринку, забезпечує успіх сво-
їх партнерів.

•	 Для скління лоджій застосована система
KBE AD 58 mm з однокамерним склопакетом
4М1-16-4М1; (Рис.1)

•	 Для скління вікон і балконних дверей в зовнішніх 
стінах застосована система КВЕ 88 mm з двокамер-
ним склопакетом 4И-12-4М1-12-И4. (Рис.2)

Визначення приведеного опору 
теплопередачі віконного блоку (Rо бл)

Розглянемо стандартний віконний блок розміром    
1,46 м х 1,47 м з однією глухою і однією поворотно-від-
кидною стулками з двокамерним склопакетом 4И-12-
4М1-12-И4. Дистанційні рамки склопакетів з алюмінію. 
R

о бл
 визначається за формулою (1) обов’язкового додат-

ка М ДБН В. 2.6-31:2006 «Теплова ізоляція будівель»:
R

о бл
 = (F

проф.
 + F

ост.
) / (F

проф.
 / R

проф.
 + F

ост.
 / R 

ост.
 + Σ K

i    
. L

i
)

Приведений опір теплопередачі профільної системи
R

проф
 = 0,98 м2 . °С/Вт.

Приведений опір теплопередачі центральної зони 
склопакетів приймається за даними табл. М1, ДБН В 
2.6-31 в залежності від конструкції склопакета, і в на-
шому випадку складає 

Rост = 0,93 м2 . °С/Вт. (Рис.3)
Відповідно до вихідних даних визначаємо:
Fбл.

= 2,146 м2; Fост. 
= 1,353 м2; Fпроф.

= 0,793 м2; 
Lj 

= 7,126 м.
За даними Додатка К до ДСТУ-Н Б В.2.6-146: 2010
«Настанови щодо проектування и улаштуван-

ня вікон та дверей» для двокамерного склопаке-
та з дистанційними рамками з алюмінію при глиби-
ні посадки склопакета у рамі с = 10 мм визначаємо

K
j
 = 0,05 Вт/м .°С.

Розраховуємо величину приведеного опору теплопе-
редачі віконного блоку в цілому:

Rо бл. = 2,146/(1,353/0,93 + 0,793/0,98 + 0,05.7,126) = 
0,82 м2 . 0С/Вт. (Рис.4)

Рис.1

Рис.3Рис.4

Рис.2

Представництво «профайн ÃмбÕ» в Óкраїні 
ТÎВ «профайн Óкраїна»
01034, м. Київ вул. ßрославів Вал, 5а
Тел.: +38 (044) 234 11 84, факс: +38 (044) 235 64 37
E-mail: info.ua@profine-group.com,  
http://www.profine.ua
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Совершенствование продуктовой линейки – это естественный и не-
обходимый процесс для любой успешно развивающейся компании. На 
рынке светопрозрачных конструкций выпуск новых вспомогатель-
ных и расширяющих возможности продуктов особенно важен в ус-
ловиях увеличивающегося спроса на профильные системы. Осенью 
2012 года компания «МИРОПЛАСТ» выпустила на рынок новые 
ПВХ профили, призванные оптимизировать и улучшить функ-
циональность готовых конструкций: дверную створку 92 мм, 
подоконный профиль с уплотнителем и новый штульп 70 мм.

ДВÅРÍАß СТВОРКА 92/60 мм
Ассортимент дверных створок компании «МИРОПЛАСТ» расширяется 

новой T-образной створкой WDS 92/60 мм. 
Новинка станет четвертой дверной створкой для систем WDS с монтажной 

шириной 60 мм. При проектировании профиля специалисты отдела развития 
и разработок компании «МИРОПЛАСТ» оптимизировали геометрию створ-

ки для обеспечения следующих 
технических характеристик:

• Возможна установка зам-
ков с дорнмассом 25 мм без 
повреждения армирующего 
профиля (32*31*32 мм) при 
глубине замка до 42 мм;

• При использовании дверных 
петель обязательно исполь-
зование армирующего про-
филя с прямыми углами из-
гиба для простоты вкручи-
вания монтажных шурупов в 
армирование;

• Возможно использование 
двусторонних ручек.

Использование новой двер-
ной створки позволит производи-
телям окон и дверей, расширить 
ассортимент дверной продукции 
и предлагать потребителям кон-
струкции, соответствующие раз-
личным функциональным по-
требностям:
• Двери с малой интенсивно-
стью открывания при необхо-
димости использования двусто-
ронней ручки и замка.
• Двери для балконного блока.
• Межкомнатные двери.

Данная створка будет до-
ступна во внешней и двусторон-
ней ламинации.

Возможность 
установки замков 

с дорнмассом 25 мм

60

92 52

14

20

14

25
16

,5

дорнмасс 25мм

Использование
армирующего профиля 

без угловых фасок

Новые	профили	
для комплектации профильных систем WDS

рынке светопрозрачных конструкций выпуск новых вспомогатель-

ловиях увеличивающегося спроса на профильные системы. Осенью 
2012 года компания «МИРОПЛАСТ» выпустила на рынок новые 
ПВХ профили, призванные оптимизировать и улучшить функ-
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ПОДОКОÍÍÛÉ ПРОÔИЛÜ                
С УПЛОТÍИТÅЛÅМ

Среди дополнительных профилей главной 
новинкой года стал подоконный профиль с/у (с 
уплотнителем), предназначенный для исполь-
зования в профильных системах WDS с мон-
тажной шириной 60 и 70 мм (WDS 505, WDS 
404, WDS 400).

Известно, что герметичность примыкания 
подоконного профиля к тыльной стороне рамы 
значительно влияет на качество смонтирован-
ной оконной конструкции. Использование уни-
версального подоконного профиля обеспечива-
ет меньшую теплопроводность благодаря нали-
чию коэкструдированного уплотнителя, пред-
назначенного для герметизации места стыков-
ки вспомогательного профиля с рамой, и боль-
шему количеству камер внутри самого подокон-
ного профиля.

Новый подоконный профиль с/у более лег-
кий в процессе обработки благодаря универ-
сальной системе замыкания и обеспечивает на-
дежную фиксацию профиля в раме. Кроме того, 
подоконный профиль с/у отличается большей 
прочностью и выносливостью в процессе хра-
нения и транспортировки окна на объект. Та-
ким образом, применение этого профиля обе-
спечит оконным изделиям идеальную гермети-
зацию узла со сроком изоляции равным сроку 
эксплуатации изделия в целом, а также упрос-
тит процесс монтажа подоконного профиля во 
время производства.

ØТУЛÜП 70 мм
Профильная система WDS 505, спрос на ко-

торую ежегодно повышается, отныне будет ком-
плектоваться новым штульпом. В конфигурацию 
профиля штульпа внесено  конструктивное  из-
менение по функциональности крепления к двер-
ной створке 116/70 мм и 5-тикамерной оконной 
створке WDS как в белом, так и в ламинирован-
ном варианте.  Помимо этого новый штульп 70 мм 
будет комплектоваться новой заглушкой (также, 
в белом и коричневом вариантах).

В планах отдела развития и разработок ком-
пании «МИРОПЛАСТ» еще много текущих 
проектов по совершенствованию и оптимиза-
ции геометрии профильных систем WDS и 
комплектующих к ним.

Компания «ÌÈÐÎПËÀÑТ» 
Украина, 49051, г. Днепропетровск,
ул. Курсантская, 10, тел.: +380 562 338 000; 
факс: +380 562 338 038; info@miroplast.com, 
www.miroplast.com, www.wds.ua
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використання 
герметика
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Íàøà ³ñòîð³ÿ… 
²ñòîð³ÿ êîìïàí³¿ «Вікна Стиль 

Трейдінг» ïî÷èíàºòüñÿ á³ëüøå 7 
ðîê³â íàçàä. Öå ³ñòîð³ÿ óñï³õó, à 
ñïðàâæí³é óñï³õ áàçóºòüñÿ íà ö³-
ëåñïðÿìîâàíîñò³, ïðàöüîâèòîñò³ òà 
ïðàãíåíí³ áóòè íàéêðàùèìè. Íàé-
êðàùèìè – öå íàä³éíèìè òà ÿê³ñ-
íèìè. Öå ³ñòîð³ÿ ïðèíöèïîâî¿ ïî-
çèö³¿ – íå éòè íà êîìïðîì³ñè êîëè 
ìîâà éäå ïðî ÿê³ñòü. Çàðàç «Вікна 
Стиль Трейдінг» àñîö³þºòüñÿ ç ÿê³ñ-
òþ, íàä³éí³ñòþ òà ïîñò³éíèì ñà-
ìîâäîñêîíàëåííÿì. Íà ñüîãîäí³ø-
í³é äåíü íàøà êîìïàí³ÿ – öå âåëè-
êèé êîëåêòèâ ïðîôåñ³îíàë³â. Êîì-
ïàí³ÿ «Â³êíà Ñòèëü» áóëà çàñíîâà-
íà ëþäüìè, ÿê³ ïðàãíóëè âèãîòîâ-
ëÿòè íå ïðîñòî â³êíà, à ïðîäóêò, 
ÿêèé çìîæå äàðóâàòè çàòèøîê òà 
êîìôîðò â îñåëÿõ. Ïðîäóêò, ÿêèé 
áóäå íà 100% ÿê³ñíèì, ñòâîðåíèì 
äëÿ ëþäåé. Ìè ìàºìî ïîòóæíå ñó-
÷àñíå âèðîáíèöòâî òà êîìôîðò-
í³ ñàëîíè äëÿ ïðîäàæó. Íàñ çíà-
þòü â áàãàòüîõ ì³ñòàõ Óêðà¿íè òà 
çà ¿¿ ìåæàìè, äå óñï³øíî ïðàöþ-
þòü íàø³ ïðåäñòàâíèêè òà ñòðàòå-
ã³÷í³ ïàðòíåðè.

Ñàìå òîìó, êîìïàí³ÿ «Â³êíà 
Ñòèëü» º òàêîþ óñï³øíîþ, òîìó 
ùî äáàº ïðî êîìôîðò, äî ÿêîãî 
çâèêëè êë³ºíòè. «Â³êíà Ñòèëü» – 
öå â³êíà, ÿê³ çáåð³ãàþòü òåïëî. ² íå 
ò³ëüêè òå, ùî ìîæíà âèì³ðÿòè ãðà-
äóñíèêîì, à é ùå òå òåïëî, ÿêå æè-
âå òàì, äå ñåðöå.

Ïåðåâàãè íàøî¿ ïðîäóêö³¿
Шумоізоляція вікон
Êîìôîðò ³ çàòèøîê ìàþòü áó-

òè íåâ³ä’ºìíèìè ÿêîñòÿìè âëàñíî¿ 
îñåë³ äëÿ ïîâíîö³ííîãî æèòòÿ, â÷å-
í³ äîâåëè, ùî òðèâàëèé âïëèâ âó-
ëè÷íèõ øóì³â çá³ëüøóº ðèçèê ³í-
ñóëüòó òà ³øåì³÷íèõ õâîðîá.

Çâóê ³ øóì – öå â³áðàö³ÿ ïîâ³-
òðÿ, òîáòî áóäü-ÿêèé øóì, ùî ìè 
÷óºìî â ñâî¿é êâàðòèð³ – öå ïðîíèê-
íåííÿ â³áðàö³¿ ñêð³çü ù³ëèíè ó â³-
êíàõ. Íå îáîâ’ÿçêîâî, ùî ö³ ù³ëèíè 
ìîæóòü áóòè ïîì³òí³ íåîçáðîºíèì 
îêîì. Ò³ëüêè ÿê³ñíå ìåòàëîïëàñòèêî-
âå â³êíî ³äåàëüíî¿ ôîðìè òà ãåîìåòð³¿ 
â³ä êîìïàí³¿ «Â³êíà Ñòèëü Òðåéä³íã» 
íå ïðîïóñòèòü ó Âàøó îñåëþ æîä-
íî¿ çîâí³øíüî¿ â³áðàö³¿. Òàê ÿê âñÿ 
ïðîäóêö³ÿ íàøî¿ êîìïàí³¿ âèïóñêà-
ºòüñÿ íà ñó÷àñíîìó àâòîìàòèçîâàíî-
ìó âèðîáíèöòâ³, öå ãàðàíòóº ³äåàëü-
íó  ÿê³ñòü ìåòàëîïëàñòèêîâèõ âèðî-
á³â. Ìè ðåêîìåíäóºìî Âàì ïîñòàâè-
òè â³êíî ç ïðîô³ëüíî¿ ñèñòåìè WDS 
404 ç³ 36 (ìì) ñêëîïàêåòîì.

Щоб в оселі не було спекотно 
влітку 

Êîìïàí³ÿ «Â³êíà Ñòèëü Òðåé-
ä³íã» ïðîïîíóº  ïåðåâ³ðåí³ ð³øåí-
íÿ – åíåðãîçáåð³ãàþ÷å ñêëî òà ãåð-
ìåòè÷íå â³êíî.

Íà ïåðøèé ïîãëÿä, åíåðãîçáåð³ãà-
þ÷å ñêëî ìàéæå íå â³äð³çíÿºòüñÿ â³ä 
çâè÷àéíîãî ñêëà, àëå íàñïðàâä³ âîíî 
âîëîä³º íàñòóïíèìè âëàñòèâîñòÿìè:

• øàð ñð³áëà íà ïîâåðõí³, ÿêèé 
çàáåçïå÷óº òåïëî³çîëÿö³éí³ 
âëàñòèâîñò³;

• âëàñòèâ³ñòü â³äáèâàòè âåëèêó 
÷àñòèíó òåïëîâî¿ åíåðã³¿ ñîí-
öÿ áåç âòðàòè ñâ³òëà, äëÿ òî-
ãî ùîá øòîðè, êèëèìè, òà ³í-
ø³ ïðåäìåòè ³íòåð’ºðó îñåë³ 
íå âèöâ³òàëè òà íå ïñóâàëèñü.

Ãåðìåòè÷í³ñòü â³êíà êîìïàí³¿ 
«Â³êíà Ñòèëü Òðåéä³íã» çàáåçïå-
÷óþòü äåê³ëüêà ôàêòîð³â:

• ôóðí³òóðà í³ìåöüêî¿ êîìïàí³¿ 
Siegenia-AUBI çàáåçïå÷óº ð³â-
íîì³ðíèé ïðèæèì ïî âñüîìó 
ïåðèìåòðó ñòóëêè;

• âèñîêîÿê³ñíèé óù³ëüíþâà÷, 
âñòàíîâëþºòüñÿ íà âèðîáíè-
öòâ³ ïðîô³ëþ;

• ñó÷àñíå àâòîìàòèçîâàíå âè-
ðîáíèöòâî, çàáåçïå÷óº ³äåàëü-
íó ãåîìåòð³þ êîíñòðóêö³¿;

• ìîíòàæ êîíñòðóêö³é âèêîíóºòü-
ñÿ ïðîôåñ³éíèìè ìîíòàæíèìè 
áðèãàäàìè, ÿê³ ïðîõîäÿòü ñïå-
ö³àëüíå íàâ÷àííÿ òà àòåñòàö³þ.

 
Щоб в оселі було тепло
ßê³ñíå ÏÂÕ â³êíî â õîëîäíó ïî-

ðó çàõèùàº áóäèíîê â³ä õîëîäó ³ òðè-
ìàº òåïëî â îñåë³. Öå íàäàþòü òàê³ 
ÿêîñò³ â³êíà, ÿê ãåðìåòè÷í³ñòü òà òå-
ïëî³çîëÿö³ÿ. Âîíè º íåâ³ä’ºìíèìè òà 
ïîñò³éíèìè õàðàêòåðèñòèêàìè ìåòà-
ëîïëàñòèêîâèõ êîíñòðóêö³é â³ä êîì-
ïàí³¿ «Â³êíà Ñòèëü Òðåéä³íã».

Ïðîô³ëüí³ ñèñòåìè WDS ðîç-

Ñüîãîäí³ ìè õî÷åìî ðîçïîâ³ñòè ïðî êîìïàí³þ «Â³êíà Ñòèëü Òðåéä³íã». Öÿ êîìïàí³ÿ º îäí³ºþ ç ë³äåð³â ó âèðîáíè-
öòâ³ â³êîí â Çàõ³äí³é Óêðà¿í³. Âîíè äàâíî ïðèâåðíóëè íàøó óâàãó àñîðòèìåíòîì ïðîäóêö³¿, ÿêó âîíè âèãîòîâëÿ-
þòü – â³ä ìåòàëîïëàñòèêîâèõ â³êîí äî ì³æê³ìíàòíèõ òà áðîíüîâàíèõ äâåðåé. Ïîòóæí³ñòþ ñâîãî âèðîáíèöòâà – 
завод укомплектований найсучаснішим обладнанням, а виробничі потужності забезпечують виконання замовлень про-
тягом декількох днів. Та найголовніше, êîìïàí³ÿ «Вікна Стиль Трейдінг» - це компанія, яка пильно слідкує за якістю ви-
готовленої продукції, компанія, якій важливо робити не просто якісні вікна, а вікна, що змінюють світ.   
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роблені та адаптовані спеціаль-
но для кліматичних умов Украї-
ни. Ідеальне співвідношення ПВÕ 
профілю та склопакету надає гото-
вому вікну теплоізоляцією.

Енергозберігаючий склопакет 
на 20% покращує теплоізоляцію 
вікна, тому що не дозволяє теплу 
виходити з Вашого помешкання. 

Відстань між склом обрана та-
ким чином, щоб максимально змен-
шити негативний ефект теплопере-
дачі повітря всередині склопакету.

Безпечність
Екологічність металопластико-

вих конструкцій вже давно доведе-
на. Компанія «Вікна Ñтилü Трей-
дінг» запевняє – наші металоплас-
тикові конструкції не впливають 
на здоров’я та побут людини. 

Захистити Вас і Вашу оселю від 
непрошених гостей зможе проти-
зламна фурнітура: фіксатори від-
кривання стулки та ручка з ключем.      

З нашими металопластиковими 
конструкціями, Ви можете спокій-
но залишати Ваших дітей гратись 
біля вікна. Спеціальна фурніту-
ра не дозволить малюкам відкри-
ти вікно без допомоги дорослого.

Елегантність та індивідуаль-
ність конструкцій

ßкщо Ви бажаєте, щоб Ваші ві-
кна звертали увагу, та віддзерка-
лювали Вашу індивідуальність – 
ми готові Вам допомогти! Компа-
нія «Вікна Ñтилü Трейдінг» пропо-
нує широкі можливості по декору-
ванню вікна, що дозволить зробити 
його дійсно унікальним.

Ламінування – Ваше вікно ста-
не невід’ємною частиною будь-якого 
інтер’єру. Ламінація робить метало-
пластикову конструкцію, як дві кра-
плі води схожою на виріб з цінних 
порід деревини. Ця візуальна схо-
жість можлива тільки якщо ламі-
нування профілю відбувається в за-
водських умовах. Компанія «Вікна 
Ñтилü Трейдінг» пропонує такі ви-
ди ламінації як: зовнішня, внутріш-
ня, двостороння, та ламінація в масі.

Нестандартні конструкції
ßкщо Ваша фантазія прагне до 

різноманітних геометричних форм - 
компанія  «Вікна Ñтилü Трейдінг» 
пропонує своїм клієнтам: арочні, тра-
пецевидні, круглі та трикутні кон-
струкції. Металопластикові двері з 
гнутими імпостами стануть візитною 
карткою Вашого помешкання. 

Õудожня обробка скла – це ви-
шуканість, елегантність, та екс-

клюзивність. Компанія «Вікна 
Ñтилü Трейдінг» пропонує худож-
ню обробку скла: вітраж, піско-
струй, інкрустація.

   
²нновації від компанії «Вікна 
Ñтиль Трейдінг»
Компанія «Вікна Ñтилü Трей-

дінг» розуміє наскільки важливо в 
наш час крокувати в ногу з часом, 
встигати за ринком ПВÕ конструк-
цій та задовольняти будь-які потре-
би наших клієнтів. Саме тому, в се-
зон 2012 року ми активно розпочали 
виготовлення нових вікон з  шести-
камерного профілю WDS 8 SERIES. 
Ці вікна стоять на гребені інновацій-
них технологій та поєднують в со-
бі найкращі якості теплопровідності 
та енергозбереження. Таке вдале по-
єднання забезпечили профіль, скло-
пакет та фурнітура. Свій вибір фур-
нітури для виготовлення сучасних 
вікон ми спрямовували на функці-
ональність. Саме тому ми обрали 
Sigenia Aubi. Ця фурнітура від ні-
мецького виробника характеризуєть-
ся якісним довговічним використан-
ням та протизламними функціями. 
Велику увагу ми приділили розроб-
ці склопакетів для даної профільної 
системи, адже вони мають доповню-
вати властивості енергозберігаючих  

конструкцій. Досягнути таких показ-
ників нам вдалося завдяки рамі ши-
риною 82 мм і можливості встанов-
лення склопакету 44 мм. Для виго-
товлення цих склопакетів ми вико-
ристали дистанційну рамку нового 
покоління Super Spaсer, яка за сво-
їми властивостями зберігає тепло 
в 2 рази більше, ніж звичайна дис-
танційна рамка. Отже,  Super Spaсer 
в поєднанні з WDS 8 SERIES ви-
рішують найскладніші технологічні 
завдання, пристосовані до погодних 
умов України та гарантують мак-
симальне збереження тепла взимку, 
прохолоди влітку, а також подовжу-
ють термін придатності та функціо-
нальності ПВÕ конструкцій. Для нас 
важливо робити не просто якісні ві-
кна, а вікна що змінюють світ.

Наступний 2013 рік стане ро-
ком активного впровадження цих 
новинок на ринок України!

×ернівецька обл., Сторожинецький р-н. 
с. Великий Кучурів, вул. Головна 24-Л
Тел.: +38(03735)676-63
e-mail: info@viknastyle.com.ua
www.viknastyle.com.ua
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Я стены разведу руками
Портал – это не только интер-

нет-ресурс или атрибут фантасти-
ческих произведений про переме-
щение во времени. В архитектуре 
появилась новая модная тенденция 
– организация портального, или 
широкого, свободного оформления 
выходов и межкомнатных прохо-
дов, т.е. таких дверей и окон, кото-
рые можно раздвинуть как шкаф-
купе или сложить как ширму. 

Сегодня, благодаря развитию 
технологий, такое оригинальное 
решение становится доступным и 
для частного, и для общественно-
го строительства. Квартиры, осна-
щенные портальным входом в го-
стиную или на лоджию, оптически 
легким и выразительным, уже ста-
новятся предметом гордости жите-
лей элитных многоэтажек. Респек-
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Я	стены	разведу	руками

табельные особняки могут поспо-
рить с ними порталами, ведущими 
в зимний сад или на террасу. По-
требители часто отдают предпоч-
тение качеству портальной тех-
ники Группы компаний «ÇÈÃÅ-
НÈÀ-ÀÓÁÈ» – счет установлен-
ных комплектов идет на тысячи. 
Будучи одним из лидеров рынка, 
немецкий производитель зареги-
стрировал торговую марку, кото-
рая дала название целой категории 
фурнитуры для дверной и оконной 
техники – PORTAL.

География прописки изящных и 
функциональных конструкций уже 
распространилась от севера до юга 
нашей страны, потому что по тепло-
защитным и изолирующим свой-
ствам такая «стена» из стекла и 
профиля отвечает самым высоким 
требованиям. Она запирается по пе-
риметру створок, выполненных из 
любого профиля: ПВХ, алюминия, 
дерева и гарантирует уплотнение, 
соответствующее нормам евростан-
дарта. Что касается безопасности, то 
стоит отметить, что система включа-
ет особые элементы (противовзлом-
ные цапфы) и соответствующие де-
тали в раме, выполненные из высо-
кокачественной стали. В большин-
стве портальных систем, в зависи-
мости от конкретных потребностей, 
класс защиты от взлома можно по-
вышать до WK 2.

Самые популярные на украин-
ском рынке – порталы параллель-
но-сдвижного типа. Серия PSK 
PORTAL представляет механику 
для дверей, которые разъезжаются 
в стороны от проема. Результат ра-
боты немецких инженеров впечат-
ляет: максимальный размер одиноч-
ного полотна 2,36 м по высоте на 2 
м в ширину. Это дает большой про-
стор для жизни и воплощения ар-
хитектурных и дизайнерских идей. 

 Еще большее пространство ос-
вобождают конструкции с фурниту-
рой HS-PORTAL, предназначенной 
для особо тяжелых створок (массой 
до 400 кг). Без промежуточных про-
емов-импостов такие двери и окна 
могут раздвигаться до 12(!) метров. 
Никакого легкомыслия, все узлы и 
детали прошли строгие проверки 
качества, чтобы обеспечить просто-
ту управления и гарантию на дли-
тельную безотказную работу. 
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Чтобы не только внешний вид, 
но и атмосфера помещений со-
ответствовали самым требователь-
ным запросам, производитель пред-
усмотрел несколько вариантов про-
ветривания, которое может осу-
ществляться вручную, в режиме 
«открыто» или «откинуто», или с 
помощью электроники. Собственно 
говоря, такие конструкции могут 
полностью обслуживаться с помо-
щью дистанционных пультов. 

Множество функциональных 
дополнений делают процесс управ-
ления портальными дверьми удоб-
ным и не лишенным эстетическо-
го удовольствия. Например, довод-
чик мягко заканчивает закрывание, 
специальный фиксатор защищает 
от захлопывания при порыве ветра, 
а ручки дают возможность открыть 
дверь с обратной стороны. Сто-
ит отметить многообразие внешне-
го исполнения благодаря спектру 

цветных накладок и ручек. Кро-
ме того, имеется вариант покрытия 
«нержавеющая сталь» – это самая 
высокая степень антикоррозионной 
защиты в этом классе. Высота по-
рога, технологически необходимого 
для скольжения створок, составля-
ет всего 19 мм, т.е. практически не-
заметна для детских колясок или 
оборудования для лиц с ограничен-
ными возможностями. 

Современные материалы, пе-
редовые конструктивные решения 
и абсолютная свобода передвиже-
ния и самовыражения – вот осно-
ва инновационной линии техники 
для портальных конструкций от 
«ЗИГЕНИА-АУБИ». С ней две-
ри и сами стены меняют привыч-
ные свойства, становятся мобиль-
ными, соединяя техническую безу-
пречность и стремление к расши-
рению личных границ, свойствен-
ное человеку нашего века.

Представительство в Украине:
04080 г. Киев
ул. Черноморская, 1
Тел.: +38 (044) 463-79-79
Факс:+38 (044) 463-77-97
E-Mail: info-ua@siegenia-aubi.com
www.siegenia-aubi.ua
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Óспеøная работа компании в 
2012 году

В 2012 году компания «Vorne» 
расширила свое присутствие на рын-
ке Украины. По сравнению с 2011 го-
дом мы увеличили количество про-
даваемых продуктов. Наш завод-про-
изводитель увеличил не только ко-
личественный и качественный пока-
затель, но и расширил ассортимент 
предоставляемой продукции. Мы за-
пустили константный вид фурни-
туры, который позволяет ускорить 
цикл производства, а также сделать 
минимальные допуски в производ-
стве самого маленького окна. 

Для нестандартных конструкций 
мы разработали систему приводов, 
с разными дорнассами от 7,5 мм до 
35 мм. На узкую и на входную двер-
ную Т-образную створку мы мо-
жем использовать поворотно-откид-
ную фурнитуру Vorne. Также, в 2012 
году компания анонсировала произ-
водство замков реечного типа с воз-
можностью управления «от ключа». 
Данный замок может быть несколь-

ких вариантов: когда используется 
цилиндр или фалевая защелка, вто-
рой вариант – замена фалевой за-
щелки на ролик. Ранее, у нас были 
только замки, управляемые от ручки. 

Количество продаж в 2012 году 
увеличилось на 25% по сравнению 
с аналогичным периодом в 2011 
году. Это говорит о том, что на-
ша фурнитура зарекомендовала се-
бя качественным продуктом, кли-
енты довольны сотрудничеством с 
нашей компанией.

Обновление производства 
компании «Vorne»

Мы добились автоматизации 
нескольких циклов производства: 
приводов угловых передач и ниж-
них концевых запоров. На некото-
рых деталях идет маркировка (ла-
зерная насечка), благодаря кото-
рой, мы может отследить свои га-
рантийные обязательства. 

На данный момент у нас мон-
тируется оборудование, которое по-
зволит нам выпускать ножницы 
и дополнительные средние запоры. 
Это также будет автоматически со-
бираться на производстве. 

Для высокого качества выпуска-
емой продукции, на заводе VORNE 
установлены 4 автоматические ли-
нии гальваники с лазерным контро-
лем, также на территории за-вода 
есть собственная лаборатория, в ко-
торой постоянно разрабатывается и 
контролируется сырье при гальвани-
ке. А также собственное тестовое бю-

ро гальваники, в которой постоянно 
контролируется выпускаемая про-
дукция. При производстве исполь-
зуется 3-х слойное антикоррозийное 
покрытие. До появления белого на-
лета – 300 часов, до появления крас-
ного – 500 часов в солевой ванне.

Компания Vorne с немецкой 
компанией GTV Schliess Systeme 
GMBH на основе совместного пред-
приятия запустила производство ци-
линдровых механизмов для двер-
ных замков. 4 марта 2012 года на 
выставке «ТУßП Стамбул 2012» 
были представлены первые образ-
цы продукции. С 1 июля 2012 нача-
то серийное производство цилинд-
ров. Производство осуществляет-
ся на новом заводе в Стамбуле 
с внедрением новейших техноло-
гий автоматизации. Компания GTV 
Schliess Systeme GMBH является 
одним из известных производите-
лей дверной фурнитуры не только 
в Германии, но и во всей Европы.

Уже через некоторое время, на-
ши клиенты смогут испытать каче-
ство дверного цилиндра, который не 
будет уступать качеством немецким 
аналогам, а вот цена будет ниже.

Ñûрьевая база
Â своем ïроиçводстве комïа-

ниÿ исïолüçует  50% – евроïей-
скоãо сырüÿ, 50% – туреöкоãо.

Мы используем марку стали 
наивысшей пробы, которая нам по-
зволяет делать более качественную 
продукцию. Также важна гальва-

 Стремительное развитие и качественный рост – 
наша стратегия на ближайшее будущее
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ника – насколько она подвержена 
воздействию кислот, которыми по-
крывают некоторые детали. Поэто-
му, когда мы получаем партию сы-
рья от поставщика, мы всегда про-
веряем качество. И только после 
тщательного контроля качества мы 
запускаем сырье в производство. 
Если вдруг возникают какие-то со-
мнения на счет качества, мы воз-
вращаем сырье поставщикам. 

В 2011 году мы получили серти-
фикат RAL, согласно которого, наша 
фурнитура выдерживает 25 тысяч 
поворотно-откидных открываний. 

Противовзломная фурнитура
Если брать стандартное окно 

высотой 1400 мм и шириной 650 
мм, мы можем предложить фур-
нитуру с одной или пятью точка-
ми противовзломности. На данный 
момент мы занимаемся сертифика-
цией нашей противовзломной си-
стемы, чтобы мы не только говори-
ли, что она у нас есть, а и имели 
подтверждение ее качеству.

При стандартной комплектации 
противовзлома на углу передачи, 
снизу ставится противовзломная 
ответная планка, которая работает 
в двух вариантах: имея цапфу гри-
бообразного плана, когда в любом 
положении окна цапфа заходит 
в специальную противовзломную 
ветку и за счет «грибка» обхваты-
вает ее по периметру, при этом от-
ветная планка крепится четырьмя 
шурупами, два из которых идут в 
пластик, два – в металл. Ответные 
планки, которые мы производим, 

на 95%  состоят из стали и выдер-
живают напряжение до 2-х тонн. 
Противовзломность мы предлагаем 
в трех стандартных положениях: на 
нижней угловой передаче, на верх-
ней, и на дополнительном среднем 
прижиме. Благодаря этому клиент 
получает надежную конструкцию.

Àссортимент компании «Vorne». 
От ПВÕ до алþминия…

У нас есть полноценно разрабо-
танный комплект фурнитуры, кото-
рый устанавливается на деревянные 
окна. Также разработана система от-
ветных планок под террасные систе-
мы. Разработана система петель под 
разные деревянные конструкции. 
Для алюминиевого профиля, кото-
рый имеет «европаз», разработаны 
системы ответных планок и систе-
мы перьевой группы: 9,20, 9,18. 

На данный момент у нас так-
же идет адаптация нашей наклонно  
параллельно-раздвижной системы к 
алюминиевым конструкциям. Это 
даст возможность нашим клиентам 
работать с более доступной по це-
не наклонно паралельно-раздвиж-
ной системой. 

Основнûе конкурентнûе 
преимуùества

Наша компания имеет несколько 
крупных дистрибьюторов, которые 
работают в разных областях Украи-
ны, благодаря этому, торговая мар-
ка Vorne хорошо представлена на 
украинском рынке. В любой момент 
клиент может получить необходи-
мую ему фурнитуру. 

Мы постоянно усовершенству-
ем свои системы, основываясь на 
пожеланиях клиентов.  Мы выпу-
скаем фурнитуру под каждую про-
фильную систему, учитывая все ее 
особенности. 

Мы ведем активную рекламную 
поддержку – реклама в печатных 
изданиях, поддержка сайта, катало-
ги, брошюры.

Планû на 2013 год
В 2013 году планируется выход 

фурнитуры для нестандартных от-
крываний (трапеции, арки и систе-
мы дистанционного открывания). 

Также, в наступающем году мы 
планируем закончить автоматиза-
цию нашего производства, это даст 
нам возможность повысить каче-
ство и увеличить количество выпу-
скаемой продукции. Благодаря это-
му мы расширим наш ассортимент 
и сможем удовлетворить любые по-
желания клиентов.

Представительство Илери
Калипчилик Макина Электрик 
Санаи ве Тиджарет
Лимитед Ширкети 
г. Киев, ул. Героев Днепра, д. 35
E-mail: support@vorne.ua 
Телефон: +38(044) 239-22-31 
Факс: +38(044) 239-22-32 
http://www.vorne.ua
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Áезопасность под 
наблþдением — системное 
решение GU–BKS NET 

Безопасность дверей предъявляет 
все более высокие требования к от-
дельным продуктам. Особенно важ-
ным при этом является безупреч-
ное взаимодействие всех компонен-
тов, для обеспечения простоты уста-
новки и надежного функционирова-
ния дверей. Продукты, входящие в 
систему GU-BKS NET отличаются 
единым интерфейсом, который объе-
диняет друг с другом различные тех-
нические решения группы предприя-
тий GU. Например, двери с управле-
нием аварийного выхода FTNT 10/20 
в комбинации с замками EVP могут 
быть комфортно объединены в сеть. 
Из центрального пункта (например, 
пост охраны) можно проводить их 
конфигурацию, управление и визуа-
лизацию состояния. Сенсорное табло 
или программное обеспечение OV10 
для визуального контроля на экра-
не ПК с заложенным планом зда-
ния формируют удобный в обслу-
живании и эксплуатации интерфейс.

Разумно управлять 
доступом и индивидуально 
информировать – с GEMOS 
и GEMOS access  

Чтобы сделать безопасность зда-
ний прозрачной, можно контро-
лировать, показывать и управлять 
состоянием дверей при помощи 

GEMOS и GEMOS access. В слу-
чае необходимости отдельные две-
ри, целые этажи или части здания 
можно открыть или закрыть. Через 
модуль GEMOS GSM ответствен-
ные лица сразу автоматически ин-
формируются посредством СМС о 
важных событиях. Через языковой 
модуль АТС они автоматически вы-
зываются и детально оповещаются 
о событии посредством динамично 
произносимого текста. Присоедине-
ние к GEMOS электрических ди-
намиков (ELA) делает возможным 
звуковые объявления в помещени-
ях, коридорах и на лестницах.

Íаблþдение за зоной перед 
дверьþ: новые решения для 
ýвакуаöионных выходов

Прибор для наблюдения за зо-
ной перед створкой монтируется 
над дверью и требует наличия толь-
ко источника питания. Встроенная 
сенсорная техника контролирует 
индивидуально установленную зо-
ну перед дверью. Как только чело-
век приближается к двери, визуаль-
ные и акустические датчики пода-
ют сигнал. Таким образом, неправо-
мерное использование двери, преду-
преждается заранее, а не только при 
открывании двери, как на эвакуаци-
онных дверях по стандарту EltVTR. 
Нет необходимости проводить пе-
ределку или реконструкцию двери. 
Эвакуационный выход доступен в 

любое время. Наблюдением за зона-
ми особенно экономно можно обо-
рудовать противопожарные двери, 
а так как на них не допустимы из-
менения, то этот прибор подходит 
идеально. Для их введения в экс-
плуатацию не требуется специаль-
ная квалификация. Через интегри-
рованный интерфейс GU-BKS NET 
возможно присоединение к системе 
управления GEMOS.

Защита лþдей имеет 
наивысший приоритет – 
необходимуþ гибкость 
предлагает GEMOS и 
ArenaControl

Современные спортивные со-
оружения и многофункциональ-
ные арены ставят высокие требо-
вания к оснащению зданий. На-
сколько различны проводимые ме-
роприятия, настолько гибкой долж-
на быть и техника – будь то спор-
тивное соревнование, конференция, 
концерт, телешоу или бокс. GEMOS 
с ArenaControl предлагает значи-
тельные преимущества через сое-
динение в сеть всех медийных тех-
ник и техники безопасности. Заранее 
определенные сценарии в зависимо-
сти от вида мероприятия и инди-
видуальная комплектация рабочих 
мест делают возможными высокую 
точность планирования и значитель-
ную экономию расходов при приоб-
ретении и во время эксплуатации. 

Системы	управления	зданием
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«G-U Украина»
08132 г. Вишневое
ул. Киевская, 6-В
тел.: (044) 536-93-30…33
факс: (044) 536-93-34
www.g-u.ua

Современные	системы
вентиляции	

Системы открывания делают воз-
можным простое ежедневное прове-
тривание с помощью откидных окон 
из алюминия, дерева, пластика или 
стали, которые находятся в недо-
ступных для пользователя местах.

Больше комфорта – фрамуги 
могут быть открыты вручную ры-
чагом или управляющей ручкой 
– или автоматически с помощью 
электропривода ELTRAL S. 

Больше свободы – благодаря 
небольшой монтажной высоте и 
плоскому дизайну системы откры-

вания фрамуг VENTUS занимают 
мало места на раме и идеально под-
ходят для устанавливаемых верти-
кально прямоугольных, наклонных, 
а также арочных окон.

Больше экономии энергии – 
внутреннее запирание в ножницах 
обеспечивает максимально возмож-
ный прижим створки к раме, тем 
самым выполняя повышенные тре-
бования к герметичности и эконо-
мии энергии.

Больше надежности – находя-
щееся сверху дополнительное запи-

рание, а также возможности проти-
вовзломной фурнитуры повышают 
защиту от взлома.

Современные штоковые приво-
ды подходят для применения на 
тяжелых и больших люках и фа-
садных окнах. Они используются в 
торговых центрах, театральных фо-
румах, зданиях аэропортов, а также 
в зимних садах. Благодаря автома-
тизированной подаче и отведению 
воздуха, винтовые приводы обеспе-
чивают надежное дымоудаление в 
случае пожара, а также естествен-
ное проветривание и оптимальную 
температуру в помещении.

Электрические цепные приводы 
являются современным и эстети-
чески привлекательным решением 
для комфортного автоматического 
проветривания помещения. 

Больше гибкости – благода-
ря их компактности и плоским 
формам при наружном или скры-
том монтаже, они очень хорошо 
вписываются в архитектуру окна.

Больше разнообразия – благо-
даря многообразным и простым 
возможностям монтажа, цепные 
приводы подходят для открываю-
щихся вовнутрь или наружу откид-
ных, верхнеподвесных, поворотных 
окон и люков.

Больше техники – умная техни-
ка делает возможной легкую интег-
рацию в уже существующую сис-
тему управления зданием.
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В 2009 году в Турции, рядом с г. 
Анталия, компания ACCADO орга-
низовывает производство фурниту-
ры для ПВХ окон и дверей, которое 
занимает площадь  8000 кв.метров.

В рамках инвестиционной програм-
мы расширения производства в тре-
тьем  квартале 2010 г. были введены 
в строй новые производственные мощ-
ности на площади 15000 кв.метров.     
Инвестиции в технологию служат для 
удовлетворения спроса как отечествен-
ных, так и зарубежных заказчиков.

Современное автоматизированное 
производство, высококвалифициро-
ванный персонал общей численно-
стью 300 человек, широкий ассорти-
мент и стабильно высокое качество 
продукции, современная развитая ло-
гистическая инфраструктура и квали-
фицированная техническая поддерж-
ка – все это позволяет марке зани-
мать прочные позиции в отрасли.

До момента выхода на рынок, 
фурнитура ACCADO прошла серьез-
ные испытания внутри компании, за-
тем получила сертификат соответ-
ствия турецким стандартам TSEK и 
только после этого, была представ-
лена переработчикам как полноцен-
ный продукт для производства пря-
моугольных ПВХ-конструкций. Уже 
в третьем квартале 2011 года качество 
нашей фурнитуры было подтвержде-
но украинским сертификатом соот-
ветствием УКСЕПРО, а также были 
получены сертификат менеджмента 
качества ISO 9001 и сертификат RAL. 

Прошу обратить ваше внимание, 
что сертификат RAL был получен 

ВСЕГДА	НА	ШАГ	ВПЕРЕДИ!
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компанией одной из первых, просу-
ществовавши на рынке менее года!

ACCADO существенно отлича-
ется от своих конкурентов множе-
ством технических особенностей, в 
частности, широким ассортиментом 
и диапазоном использования основ-
ных механизмов – приводов, нож-
ниц,   задних прижимов. Переработ-
чикам доступны различные варианты 
комплектации штульповых створок – 
с использованием шпингалетов или с 
центральным приводом.

Фурнитура ACCADO изначально 
была представлена на оконном рынке 
в полной комплектации, для окон по-
воротного и поворотно-откидного от-
крывания с константными и вариаци-
онными приводами. Она поставляется 
в стандартной комплектации, с бло-
кираторами ошибочного открывания 
и микролифтом, а также в противо-
взломной комплектации с функцией 
микровентиляции или без нее.

Абсолютно все элементы фурниту-
ры ACCADO выполнены универсаль-
но – левая и правая части симметрич-
ны. Фурнитура ACCADO регулируется 
в трех плоскостях. Есть варианты оси 
ручки 7,5 мм и 15 мм, а также комплек-
тации для оси запирания 9 мм и 13 мм.

С целью занять лидирующие по-
зиции в производстве и реализации 
фурнитуры и аксессуаров, ACCADO 
продолжает развитие производствен-
ных мощностей по цинко-алюминие-
вому литью, порошковой покраске, 
штамповочным прессам мощностью 
от 20 до 300 тонн (вырубка с листо-
вого металла и гибка), гальваниче-
ской оцинковке и литью пластмасс. 

ACCADO – это первая фурни-
тура, имеющая абсолютно индиви-
дуальный богатый сатиновый цвет. 
ACCADO – это первая фурнитура 
среднего класса, представленная ту-
рецким производителем, которая за-
дает новые стандарты на рынке.

Ñ уважением, Денис Кусяк 

ACCADO UKRAINE 
Компания «Ìаядо» 
Киевская область, Броварской район,
пгт. Большая Дымерка, ул. Совхозная, 38
тел./ф. 04594-4-70-93, 
моб.тел. 050-441-67-69
www.accado.com.ua

ВСЕГДА	НА	ШАГ	ВПЕРЕДИ!
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Новий	регіональний	менеджер	з	продажу	компанії	Dr.	Hahn

Підкріплення	в	команді	з	продажу	компанії	Dr.	Hahn	

(м.Мьонхенгладбах – 08/2012) Виробник дверних петель, компанія Dr. Hahn, посилив свою команду з 
продажу новим регіональним менеджером. В майбутньому пан Ігор Обрадович (нім.  Igor Obradović), 
37 років, візьме на себе керівництво з продажу в країнах Східної Європи, Азії та Північної Америки.

Ігор Обрадович, нар. 
у м. Фульда, федераль-
на земля Гессен,  має 
грунтовні знання галу-
зі та існуючої структу-
ри ринку в рамках сво-
єї компетенції. Має ви-
щу освіту за спеціаліза-
цією: економіка вироб-
ництва.  Після навчан-
ня пан Ігор Обрадович 
шість років працював 
у відомій міжнародній 
компанії в сфері прода-
жу виробів з технічного 

текстилю. Його основне завдання полягало в обслугову-
ванні іноземних торгових представництв.

Після інтенсивного стажування, ознайомлення з усім 
асортиментом компанії Dr. Hahn та його технічними осо-
бливостями, передбачаються службові відрядження до 
країн його регіону та відвідання клієнтів. Ігор Обрадович 
володіє німецькою, англійською, сербохорватською на ні-
дерландською мовами.

Ігор Обрадович, хобі якого теніс та моторолери «Вес-
па», вже зараз радий приступити до виконання нових 
завдань. «Хочу зробити свій внесок в майбутній успіх 
бренду Dr. Hahn  на міжнародному ринку, збільшити 
ринкову частку компанії та поширити продаж дверних 
петель компанії Dr. Hahn в таких регіонах як, скажімо, 
Індія та Південно-Східна Азія», - каже новий регіональ-
ний менеджер з продажу компанії Dr. Hahn.

Для своїх колег – технічних представників компанії 
Dr. Hahn на місцях, які і надалі вирішуватимуть щоден-
ні питання клієнтів, він хоче бути товариським та компе-
тентним партнером. «Успішно і довго працювати можна 
тільки командою», – вважає Ігор Обрадович.

Особисті дані:
• Прізвище: Ігор Обрадович
• Вік: 37 років
• Місце народження: м. Фульда
• Біографія: школа, цивільна служба, вища освіта 

за фахом: економіка виробництва, досвід: працю-
вав шість років у відомій міжнародній компанії 
в сфері продажу виробів з технічного текстилю

• Майбутнє завдання: керівництво з продажу в кра-
їнах Східної Європи, Азії та Північної Америки

• Хобі: теніс, старі «Веспа», подорожування
• Мови: німецька, англійська, сербохорватська та 

нідерландська.

Dr. Hahn GmbH & Co. KG
Представник в Українi: 
Îëåêñàíäð Ðóäåíêî
Tel.: +38 050 757 63 06, 
e-mail: alexander.rudenko@dr-hahn.de
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Дверна	петля	Rollenband	NG	для	алюмінієвих	
дверей	з	високою	частотою	відкривання

Dr.	Hahn	розробляє	розумне	рішення	для	виробників	дверей	
Струнка, елегантна, з інновацій-

ною технологіею регулювання – 
саме такою постає перед нами двер-
на петля «Роллєнбанд НГ» (нім. 
Rollenband NG). Маючи лише 20 мм 
в діаметрі, ця петля гармонійно по-
єднується з дверми вхідної групи 
будинків або об´єктних споруд.

Технічні переваги: регулюван-
ня по горизонталі +/- 1,5 мм за-
вдяки запатентованій регулюваль-
ній пластині, розташованій в про-
філі створки. При цьому алюмініє-
ві двері вагою до 120 кг можна ре-
гулювати по горизонталі, не підій-
маючи і не знімаючи створки. Ре-
гулювання по вертикалі +/- 2,5 мм 
відбувається завдяки ексцентрику 
в рамній частині петлі. Тобто всі 
регулювання виконуються на вста-
новленій створці однією особою. 
Утворення шпарин або порушення 
естетичного вигляду контуру петлі 
в ході регулювання не притаманні 
Hahn-Rollenband NG. 

Як за звичай для петель Hahn, всі 
пелюстки петлі виготовлені з екстру-
дованого алюмінію. Суцільний шар-
нірний стержень петлі діаметром лише 
12 мм та двокомпонентна рамна час-
тина петлі надійно несуть вагу створ-
ки. Роликова петля Rollenband NG 
може встановлюватися на багатьох 
алюмінієвих системах. 

Проте, слід зауважити, що у ви-
падку з роликовими петлями йдеть-
ся про петлі, адаптовані до геометрії 
профільних систем, а їх конструкція 
розроблена у тісній співпраці з ви-
робниками таких систем. Тобто різ-
ні комбінації профільних систем ви-
магають спеціальних варіантів пет-
лі. У разі запиту необхідно подава-

ти точні дані щодо комбінації відпо-
відної профільної системи, що вико-
ристовується.

Пропонуючи роликову пет-
лю Rollenband NG, експерти з ви-
робництва дверних петель ще раз 
підкреслюють, що саме компанія 
Dr. Hahn розуміє під «відповідни-
ми рішеннями для кожної ситуації». 

Dr. Hahn GmbH & Co. KG
Представник в Українi: 
Îëåêñàíäð Ðóäåíêî
Tel.: +38 050 757 63 06, 
e-mail: alexander.rudenko@dr-hahn.de
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Окна	 Rein	 Holz	 со	 стеклопакетом	
от	 Glas	 Troesch	 –	 швейцарское	
качество,	максимальная	гарантия

Компания Rein Holz получила сертификат, подтверждающий 
гарантийные обязательства компании Glas Troesch (Øвейцария) 
касательно  стеклопакетов, изготовленных в 2012 году с использо-
ванием энергосберегающего стекла SILVERSTAR ENplus и мульти-
функционального стекла  SILVERSTAR SELEKT. Для покупателей 
это означает, что они получают десятилетнюю гарантию на са-
мый современный стеклопакет, установленный в их окнах.

Как сообщил директор произ-
водства компании Rein Holz Бо-
рис Бродский, далеко не все ком-
пании, производящие окна, имеют 
возможность получить такую га-
рантию. Представители компании 

Glas Troesch – ООО «Еврогласс-
Суматра» многократно посещали 
предприятие Rein Holz и имеют 
представление о высоком уровне 
производства, использовании со-
временных технологий, высокой 
квалификации персонала. Имен-
но поэтому производитель окон 
из евробруса получил сертификат, 
свидетельствующий о значитель-
ных гарантийных обязательствах 
перед ним компании Glas Troesch.

Теплозащита окна, его функцио-
нальность в большой степени зави-
сят от качества стекла и стеклопа-
кета, их эксплуатационных свойств 
и долговечности. Øвейцарская ком-
пания Glas Troesch, работающая на 
рынке производства и переработ-
ки стекла более ста лет, считается 
одной из лучших и передовых ев-
ропейских компаний. При произ-
водстве стеклопакетов предприятие 
ООО «Еврогласс-Суматра» приме-
няет высококачественное мульти-
функциональное, энергосберегаю-

щее и солнцезащитное стекло тор-
говой марки SILVERSTAR, выпу-
скаемое на заводах компании Glas 
Troesch в Европе. Стекло сертифи-
цировано европейским институтом 
оконных технологий  ift Rosenheim 
(Германия). Стеклопакеты, на кото-
рые компания Glas Troesch  предо-
ставляет десятилетнюю гарантию, 
представляют собой единство все-
го нового и передового, что есть на 
мировом оконном рынке. К приме-
ру, энергосберегающий стеклопакет 
SILVERSTAR ENplus, будучи одно-
камерным, сохраняет на 25% боль-
ше тепла по сравнению с обычным 
двухкамерным стеклопакетом. В 
нем применяется высококачествен-
ное флоат-стекло EUROGLAS. Рас-
четы показывают, что, если заме-
нить все стеклопакеты в помещении 
на SILVERSTAR ENplus, то эконо-
мия на отоплении может составить 
до 35%. А летом через энергосбере-
гающий стеклопакет помещение бу-
дет нагреваться на 15% медленнее. 

Стеклопакеты Glas Troesch  мо-
гут быть установлены в любую 
оконную систему Rein Holz, огра-
ничений не существует. При этом  
клиент получает отдельную гаран-
тию на стеклопакеты сроком на 10 
лет, какие бы окна с этими стекло-
пакетами он не приобрел. 

Напомним, не так давно пред-
приятие Rein Holz прошло сертифи-
кацию компанией Sikkens (Герма-
ния) и предоставляет продленную 
гарантию на лакокрасочное покры-
тие деревянных окон. Сегодня  по-
купатель получает несколько гаран-
тий от производителя окон: 10-лет-
нюю – на стеклопакет от компании 
Glas Troesch, продленную гаран-
тию (от 6 лет и выше) на лакокра-
сочное покрытие от Sikkens. Кро-
ме того, сам производитель окон – 
компания Rein Holz – предостав-
ляет общую гарантию на оконную 
конструкцию (компания полностью 
прошла отечественную сертифи-
кацию, что подтверждается всеми    
соответствующими документами). 

г. Харьков 
ул. Данилевского, 8
+38 057 754-62-42,
+38 057 758-86-26
sales@rein-holz.com

г. Харьков 
ул. Данилевского, 8
+38 057 754-62-42,
+38 057 758-86-26
sales@rein-holz.com
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От первого  лица : 
Олег Степанович Остапчук 
директор компании ООО «Алютех-К»

Óâàæàåìûå ÷èòàòåëè!
Ïîñëå íåáîëüøîé ïàóçû ìû ïðîäîëæàåì 

çíàêîìèòü âàñ ñ èíòåðåñíûìè ëè÷íîñòÿìè íà 
ðûíêå ñâåòîïðîçðà÷íûõ êîíñòðóêöèé Óêðàè-
íû. Òðåíäîâîé, ÷òî ïîäòâåðæäàþò ðåçóëüòà-
òû 2012 ãîäà, ÿâëÿåòñÿ ÎÎÎ «Àëþòåõ-Ê». 
Åå ëèäåð Îëåã Ñòåïàíîâè÷ Îñòàï÷óê ïîäå-
ëèëñÿ ñ íàìè ñâåæåé èíôîðìàöèåé î ñåáå è 
êîðïîðàòèâíûõ îñîáåííîñòÿõ âåäåíèÿ áèçíå-
ñà Ãðóïïîé êîìïàíèé «ÀËÞÒÅÕ».

Çäðàâñòâóéòå, Îëåã Ñòåïàíî-
âè÷. Ìû ðàäû ñíîâà âñòðåòèòüñÿ, 
íà ýòîò ðàç äåòàëüíî ïîáåñåäî-
âàòü ñ Âàìè. Ðàññêàæèòå, êàê Âû 
ïîïàëè â îêîííûé áèçíåñ? 

Ìîå çíàêîìñòâî ñ îêîííûì áèç-
íåñîì íà÷àëîñü â 1998 ãîäó, êîãäà 
ÿ ñòàë äèðåêòîðîì ëèòîâñêîé êîì-
ïàíèè, ñïåöèàëèçèðîâàâøåéñÿ íà 
ìåòàëëîïëàñòèêîâûõ îêíàõ. Âïî-
ñëåäñòâèè ÿ ïîìåíÿë ñôåðó äåÿ-
òåëüíîñòè è íà÷àë çàíèìàòüñÿ ïðî-
èçâîäñòâîì âîðîò. È óæå â 2001 
ãîäó ðàáîòàë â êîìïàíèè «Ýëàí», 
âîøåäøåé â ñîñòàâ Ãðóïïû êîìïà-
íèé «ÀËÞÒÅÕ» íà Óêðàèíå. 

Íåìíîãî î õîëäèíãå «ÀËÞ-
ÒÅÕ»

Ãðóïïà êîìïàíèé «ÀËÞÒÅÕ» 
— ýòî ïðîèçâîäñòâåííî-ñáûòîâîé 
õîëäèíã, êîòîðûé ñïåöèàëèçèðó-
åòñÿ íà ðîëëåòíûõ, âîðîòíûõ è 
àëþìèíèåâûõ ïðîôèëüíûõ ñèñòå-
ìàõ. Îí áûë îñíîâàí â 1996 ãîäó 
â Áåëàðóñè è ñåãîäíÿ ñîñòîèò èç 6 
ïðîèçâîäñòâåííûõ è áîëåå ÷åì 25 
ñáûòîâûõ êîìïàíèé è ëîêàëüíûõ 
ñêëàäîâ íà òåððèòîðèè Áåëàðóñè, 
Ðîññèè, Óêðàèíû è ×åõèè. 

Åñëè ãîâîðèòü î ãåîãðàôèè ïî-
ñòàâîê, òî îíà ïîñòîÿííî ðàñøèðÿ-
åòñÿ è ñåãîäíÿ ïðîäóêöèÿ Ãðóïïû 
êîìïàíèé ïðåäñòàâëåíà â 37 ñòðà-
íàõ ìèðà. Ðàñòåò è àññîðòèìåíò 
ïðåäëàãàåìûõ òîâàðîâ, óâåëè÷èâà-
þòñÿ ïðîèçâîäñòâåííûå ìîùíîñòè. 

Â ðàìêàõ õîëäèíãà ðàçâèâàåò-
ñÿ êîìïàíèÿ «Àëþòåõ-Ê», êîòîðàÿ 
ïðåäñòàâëÿåò âåñü àññîðòèìåíò ïðî-
äóêöèè ÃÊ «ÀËÞÒÅÕ». Îäíî èç 
âàæíåéøèõ íàïðàâëåíèé — àëþìè-
íèåâûå ïðîôèëüíûå ñèñòåìû, êîòî-

ðûå «ÀËÞÒÅÕ» íà÷àë âûïóñêàòü 
â 2003 ãîäó, êîãäà áûë îòêðûò çà-
âîä «ÀëþìèíÒåõíî». Ýòî ïðåäïðè-
ÿòèå ñòàëî ïèîíåðîì â Áåëàðóñè ïî 
ïðîèçâîäñòâó àëþìèíèåâûõ ýêñòðó-
äèðîâàííûõ ïðîôèëåé, èõ ïîðîøêî-
âîé îêðàñêå è àíîäèðîâàíèþ.

Ñ 2005 ãîäà àëþìèíèåâûå ïðî-
ôèëüíûå ñèñòåìû  âûâåäåíû íà 
ðûíîê Óêðàèíû, â àññîðòèìåíòå 
«Àëþòåõ-Ê». Ìû íà÷àëè àêòèâíî 
ïðîäâèãàòü äëÿ íàñ íîâîå íàïðàâ-
ëåíèå. Çà ïîñëåäíèå ãîäû àññîðòè-
ìåíò çíà÷èòåëüíî ðàñøèðèëñÿ, è 
íà ñåãîäíÿøíèé äåíü â ïîðòôåëå  
«Àëþòåõ-Ê» áîëåå 15 ñèñòåìíûõ 
ïðîäóêòîâ. Ýòî ôàñàäíûå, èíòåðüåð-
íûå è îêîííî-äâåðíûå ñèñòåìû. 

Ðàññêàæèòå î òîì, êàê ðàçâè-
âàåòñÿ õîëäèíã «ÀËÞÒÅÕ» â öå-
ëîì è êîìïàíèÿ «Àëþòåõ-Ê» â 
÷àñòíîñòè.

Â ïëàíàõ õîëäèíãà, êàê ÿ óæå 
ãîâîðèë, — ðàñøèðåíèå àññîðòè-
ìåíòà, ñîâåðøåíñòâîâàíèå âûïó-
ñêàåìîãî ïðîäóêòà,  çíà÷èòåëü-
íîå óâåëè÷åíèå ïðîèçâîäñòâåííûõ 
âîçìîæíîñòåé è áèçíåñ ïðîöåññîâ.

Ïîñëåäíèå ãîäû ïîêàçàëè, ÷òî 
ðàçâèòèå ðûíêà ÀÏÑ â Ðîññèè, 
Óêðàèíå è Áåëàðóñè èäåò áîëåå âû-
ñîêèìè òåìïàìè, ÷åì äðóãèå íà-
ïðàâëåíèÿ, ïîýòîìó ìû àêòèâíî ðà-
áîòàåì íàä óâåëè÷åíèåì ñîîòâåò-
ñòâóþùåãî ïðîèçâîäñòâà. Òàê, èäåò 
ñòðîèòåëüñòâî âòîðîé î÷åðåäè ýêñ-
òðóçèîííîãî çàâîäà «ÀëþìèíÒåõ-
íî». Â 2013 ãîäó ïðîèçâîäñòâåííûå 
ìîùíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ âîçðàñòóò 
ïî÷òè âäâîå è ñîñòàâÿò 45-48 òûñ. 
òîíí ýêñòðóäèðîâàííîãî ïðîôèëÿ 
â ãîä. Áëàãîäàðÿ ýòîìó ÃÊ «ÀËÞ-

ÒÅÕ» ñòàíåò îäíèì èç ëèäåðîâ 
ÑÍÃ ïî ïðîèçâîäñòâó ôàñàäíûõ è 
àðõèòåêòóðíî-ñòðîèòåëüíûõ ñèñòåì.

Êðîìå òîãî, çàâåðøàåòñÿ ñòðîè-
òåëüñòâî íîâîãî ïðîèçâîäñòâåííî-
ãî ïðåäïðèÿòèÿ ïî âûïóñêó âîðîò 
è êîìïëåêòóþùèõ äëÿ íèõ. Â òå-
÷åíèå òðåõ-÷åòûðåõ ëåò ïëàíèðóåò-
ñÿ âûéòè íà ìîùíîñòü 220-240 òûñ. 
âîðîò â ãîä, ÷òî âûâåäåò õîëäèíã íà 
îäíî èç âåäóùèõ ìåñò â Åâðîïå ïî 
âûïóñêó âîðîò. 

×òî êàñàåòñÿ êîìïàíèè 
«Àëþòåõ-Ê», òî ïàðòíåðû óæå 
ñìîãëè îöåíèòü íàøè íîâûå âîç-
ìîæíîñòè. Ìû çíà÷èòåëüíî óâå-
ëè÷èëè îáúåìû õðàíåíèÿ ïðîäóê-
öèè è ðàñøèðèëè ïðîèçâîäñòâî ãî-
òîâûõ èçäåëèé. Ýòî ñòàëî âîçìîæ-
íûì, â ïåðâóþ î÷åðåäü, áëàãîäàðÿ 
ñîâðåìåííûì ñêëàäñêèì è ïðîèç-
âîäñòâåííûì ïîìåùåíèÿì ïëîùà-
äüþ îêîëî 10 òûñ. êâ. ìåòðîâ. 

Ñîâðåìåííûé ëîãèñòè÷åñêèé 
öåíòð îáîðóäîâàí âûñîòíûìè êîí-
ñîëüíûìè ñòåëëàæàìè, íà êîòîðûõ 
òîâàð õðàíèòñÿ â ñïåöèàëüíûõ êîí-
òåéíåðàõ. Âûñîòà ñòåëëàæåé äîñòè-
ãàåò 10-òè ìåòðîâ, áëàãîäàðÿ ÷å-
ìó êîëè÷åñòâî ìåñò õðàíåíèÿ ïîä 
ñêëàäñêóþ îáðàáîòêó óâåëè÷åíî 
áîëåå ÷åì â äâà ðàçà ïî ñðàâíåíèþ 
ñ îáû÷íûì ñêëàäîì òàêîé æå ïëî-
ùàäè. Ïðè ýòîì ïðîöåññû ïîãðóçêè 
è ïåðåìåùåíèÿ ïðîäóêöèè ìàêñè-
ìàëüíî àâòîìàòèçèðîâàíû, áëàãîäà-
ðÿ ñïåöèàëüíî ïðèîáðåòåííûì âû-
ñîòíûì øòàáëåðàì. 

Â ÷åì óñïåõ «ÀËÞÒÅÕ»? Êàê 
Âàì óäàåòñÿ áûòü âîñòðåáîâàííû-
ìè, â òî âðåìÿ êàê äðóãèå êîìïà-
íèè òåðÿþò êëèåíòóðó?
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В первую очередь, это качество 
выпускаемой продукции. В этом 
плане ГК «АЛÞТЕХ» отличает-
ся системным подходом: основная 
часть комплектующих производит-
ся внутри холдинга. Все элемен-
ты тестируются на соответствие 
европейским стандартам качества, 
на сопрягаемость узлов и соответ-
ствие эталону цвета. Т.е. мы отсле-
живаем качество продукта на всей 
производственной цепочке от за-
купки сырья до упаковки готового 
товара. А это гарантирует высокий 
уровень исполнения. 

Мы стараемся держать руку на 
пульсе событий, формируем ассор-
тимент складских запасов исходя 
из результатов проводимых мар-
кетинговых исследований. Кроме 
того, мы инвестируем в продви-
жение нашей продукции, в част-
ности, алюминиевых профильных 
систем. Не менее важно и то, что 
ГК «АЛÞТЕХ» постоянно ведет 
диалог с дилерами и партнерами, 
идет навстречу их пожеланиям.  

Преимуществами «Алютех-К» 
являются постоянное наличие това-
ра на складе в базовых цветах и стан-
дартных длинах, оперативный расчет 
конструкций, качественное обслужи-
вание клиентов. Нестандартные цве-
та, профили в спецразмерах  опера-
тивно в течении 2-3  недель достав-
ляются на ПСК г. Бровары.

Ðасскажите о взаимодействии 
с переработчиками.

Принципиальная позиция 
«АЛÞТЕХ» в том, что мы рабо-
таем только на рынке B2B, напря-
мую не выходя на конечного по-
требителя. Мы не конкурируем с 
нашими переработчиками, а, на-
против, предоставляем им мар-
кетинговую поддержку, проводим 
обучение персонала. Способствуя 
развитию дилеров и партнеров, 
мы сопровождаем их на тендерах, 
строительных площадках и др. 

Еще одна особенность Группы 
компаний «АЛÞТЕХ» — нали-
чие собственного конструкторско-
го бюро на производственной пло-
щадке в Беларуси. Решая постав-
ленные клиентами задачи, наши 
конструктора разрабатывают боль-
шое количество патентных узлов, 
находят уникальные решения.

×то собой представляет линей-
ка продуктов, которûе вû пред-
лагаете на рûнок Óкраинû? Ка-
кое из направлений приоритетно?

Сегодня мы делаем упор на 
алюминиевые профильные систе-
мы. Предоставляем большой ас-

сортимент фасадных систем, а это: 
стоечно-ригельный фасад, систе-
ма элементного фасада, навесной 
вентилируемый фасад, витражная 
система для балконов и лоджий. 
Пользуются популярностью так-
же интерьерные системы: офис-
ные перегородки, интерьерные пе-
регородки, цельностеклянные пе-
регородки. Øироко представлены 
и оконно-дверные системы: рамное 
остекление без терморазрыва, рам-
ное остекление с терморазрывом.

Как вû видите компаниþ 
«ÀËÞТÅÕ» на рûнке ALU-
систем?

Уровень сервиса, подход к про-
движению, качество продукта хол-
динга «АЛÞТЕХ» дают основание 
стремиться к лидирующей пози-
ции на украинском рынке. Сегод-
ня мы однозначно входим в трой-
ку лидеров. 

В чем уникалüностü компании 
«ÀËÞТÅÕ»?

Уникальность ГК «АЛÞТЕХ» 
– это симбиоз передовых техноло-
гий, высококачественной продук-
ции, профессионалов высочайшего 
уровня верящих в компанию, про-
дукт и себя. Мы уникальны тем, 
что ассортимент нашей продукции 
позволяет удовлетворить потребно-
сти строительного рынка –  органи-
зации въезда на объект, остекления 
любой сложности, реализации инте-
рьерных решений, обеспечения за-
щитных функций высокотехноло-
гичными продуктами, которые дела-
ют нашу жизнь более комфортной.

Качество нашей продукции под-
тверждено ведущими европейски-
ми сертификатами. Так, алюмини-
евые профильные системы «АЛÞ-
ТЕХ» — одни из немногих в стра-
нах СНГ, чье качество покрытия од-
новременно подтверждено швейцар-
скими сертификатами Qualiсoat/
Seaside и Qualanod. Мы также яв-
ляемся единственным производи-
телем роллетных систем в странах 
СНГ, который приобрел и устано-
вил за собственные средства уни-
версальный стенд KS PC для испы-
таний на ветровые нагрузки роллет-
ных систем, фасадных конструкций, 
оконных и дверных блоков.  

Как вы понимаете, качество за-
висит, в первую очередь, от уровня 
квалификации сотрудников. По-
этому наши работники проходят 
две стадии обучения с изучением 
продуктов на территории произ-
водственной площадки в Минске. 
Осуществлено региональное сег-
ментирование, за каждым участ-

ком территории закреплен менед-
жер, который должен четко знать 
требования и пожелания своего 
клиента. На территории Киева мы 
проводим разноуровневое он-лайн 
тестирование наших сотрудников 
минимум два раза в год. 

Повторюсь, большую роль игра-
ют отношения с партнерами, мы 
открыты для наших клиентов и го-
товы оказать им поддержку в лю-
бых вопросах. Что важно, «АЛÞ-
ТЕХ» имеет опыт работы в разных 
сегментах рынка, поэтому участву-
ет в крупных объектах комплексно: 
мы можем предложить широкий 
спектр товаров от офисных перего-
родок до архитектурно-строитель-
ных систем и секционных ворот.

Ваøи обúектû?
Наши лучшие объекты еще впе-

реди… Но вот несколько из тех, на 
которые стоит обратить внимание: 
Торгово-развлекательный центр 
«Район», Дворец спорта, спортком-
плексы «Спортлайф» и сеть торго-
вых центров «Новус» в Киеве, «Аэ-
ропорт Борисполь» терминал F, 
офис «Киевстар» в Ужгороде, отель 
«Øахтер Плаза» в Донецке и др.

В каких вûставках вû уча-
ствовали и планируете участво-
ватü в ближайøее время?

На 2013 год у холдинга «АЛÞ-
ТЕХ» запланирована достаточно 
широкая выставочная программа. 
Что касается украинской выстав-
ки «Примус: Окна. Двери. Про-
фили», на ней продукция «АЛÞ-
ТЕХ» будет представлена через 
наших партнеров. 

В уходящем году мы приняли 
участие во многих крупных меропри-
ятиях мирового уровня, в том чис-
ле в выставке «R+T» в г. Øтутгарт 
(Германия), «BUILDEX» в г.Москва,  
традиционно поучаствовали в бело-
русской строительной выставке. 

Пожелания читателям журна-
ла «Îконнûе технологии»…

Желаем всем быстрого и безбо-
лезненного выхода из кризисной си-
туации, бодрости духа и энергии для 
реализации намеченных планов! 

Áеседовал Ñергей Кожевников

Роллетные системы «АЛЮТЕХ» 
можно заказать у официальных

 партнеров компании ООО «Алютех-К» 
 во всех регионах Украины, а также через 

«окно заказа» на сайте www.alutech.ua
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Четыре президента и револю-
ция, шенгенские визы и «ламборги-
ни» на улицах, футбольное «евро» 
и победы Кличко. Мы давно уже не 
покупаем «часы «Монтана» с 16-ю 
мелодиями», не коллекционируем 
пивные банки и не гордимся на тор-
жественных застольях водкой «Рас-
путин». По крайней мере – прогресс 
налицо. Проявляются (хоть и край-
не медленно, на мой взгляд) евро-

пейские тенденции и в архитектуре, 
дизайне… Слава Богу, практически 
канул в Лету дикий термин «евро-
ремонт», постепенно исчезает про-
фессия «режу арки»; в архитектур-
ных журналах проскакивают инте-
рьеры без коринфских колонн и да-
же (!) без многоуровневых розовых 
потолков. С развитием интернета, 
зарубежных поездок и командиро-
вок, все больше наших сограждан с 

изумлением обнаруживают, что да-
леко не каждая парижская квартира 
похожа на Лувр, а ноутбук встреча-
ется на столах директоров гораздо 
чаще, чем бронзовая чернильница. 
В малой, частной архитектуре, то-
же заметны веяния большого мира. 
Башня уже не является неотъемле-
мым атрибутом загородного дома и 
билборд «Продам мини-замок!» уже 
с год безнадежно «украшает» одно 
из киевских шоссе. 

В больших городах как грибы 
растут новые «высотки», «плазы», 
того или иного объема «стекляш-
ки». Но, чего греха таить, далеко 
не все они выглядят по-европейски, 
не успевает мир большой архитек-
туры за миром малой. С формо-
образованием дело как будто «на-
лаживается», объекты понемно-
гу становятся спокойнее, тяготеют 
к функционализму, избавляются от 
«псевдобарόчных» карнизов и «нео-
ренессансных» куполов. Иссеченные 
колоннами и балясинами кирпич-
ные стены сдают позиции истинно 
современному материалу – стеклу. 

Но, все же, сравнивая «стекляш-
ки» Киева и Мюнхена, Одессы и 
Кельна, Донецка и Вены, меня не 

ЦВЕТ	vs.	СВЕТ?	Точка	зрения	архитектора

Audi Forum

Четыре президента и револю- пейские тенденции и в архитектуре, изумлением обнаруживают, что да-

Двадцать один год как Украина обрела независимость, пал «железный занавес» и в страну 
хлынула европейская (и не очень) культура, архитектура, образ мыслей… 
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покидало ощущение неправильно-
сти, недосказанности, нелогично-
сти. Что-то «рвало» казалось бы 
одинаковые композиционные реше-
ния, перегружало восприятие, иска-
жало реальность. 

В своей последней поездке в Ев-
ропу я специально приглядывал-
ся к стеклянным фасадам офисов, 
магазинов, присутственных мест. 
Догадка подтвердилась. Подавля-
ющее большинство фасадов Герма-
нии, Австрии, Øвейцарии – про-
зрачны, или, в крайнем случае, то-
нированы легким оттенком сере-
бряно-серого, прозрачно-зеленова-
того, едва голубого. 

Отчего же у нас в Украине со-
всем другая картина? Вглядитесь 
в фасады 1990-х – 2000-х. Это уже 
не стекло. Это некий тяжелый и не-
прозрачный темно-синий, ярко-зе-
леный, фиолетовый, черный и да-
же золотой материал. Стекло ли-
шилось своей сути – прозрачности. 
Попробуем найти истоки, просле-
дить закономерности, найти «проти-
воядие», и, возможно, тогда, Украи-
на еще на шажок приблизится к ве-
ку двадцать первому, по меньшей 
мере, в смысле архитектуры… 

Издревле цветное и прозрач-
ное стекло шагали бок о бок… Бо-
лее того – цветное стекло появи-
лось раньше – ведь прозрачность 
– результат идеального соблюде-
ния технологии, а малейшие при-
меси в стекольной массе дают отте-
нок. По свидетельству древнерим-
ских историков, именно прозрачно-
сти добивались (и добились) сте-
кольных дел мастера. Даже тогда 
было понятно, что незаменимое в 
ожерельях, кубках, серьгах цветное 
стекло все же куда как проигрыва-
ет бесцветному в… окнах. Смотреть 
на мир без искажений, видеть ли-
ству зеленой, небо – голубым – что 
может быть лучше и естественней? 

Казалось бы, все наши архитек-
торы изучали в институтах и акаде-
миях колористику. Все знают, что 
красный вызывает агрессию, синий 
– затормаживает, фиолетовый – 
ввергает в депрессию. Но как толь-
ко дело доходит до проектирова-
ния, все эти знания чудесным об-
разом испаряются. Агрессивность 
иных цветовых решений (напомню, 
речь идет о стекле!) соперничает с Офисное здание. г. Баден

Здание БМВ. г. Мюнхен

Жилой дом. г. Берн
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бразильскими карнавалами и цы-
ганскими ансамблями… Что это? 
Прихоти заказчиков, желание вы-
делиться, попытки скрыть за буй-
ством красок недостатки планиро-
вочных и композиционных реше-
ний? Думаю, всего понемногу. 

Да, четкий, графически очерчен-
ный фасад не так «кричит» с бума-
ги предпроекта, как «золотой». Да, 
часто заказчики, которые уже нау-
чились видеть красоту в простоте и 
спокойствии мебели, аксессуаров и 
интерьеров, не могут устоять перед 
соблазном «отметиться» сине-зеле-
ным небоскребом. Да, возможно-
сти современной 3D-визуализации 
куда шире, чем акварели и каран-
даша. Но, остановитесь на мину-
ту, ведь это же архитектура, сре-
да, город, а не выставка совре-
менного искусства. Ведь ближай-
шие 50-100 лет в этом будут жить 
и работать, растить детей, пар-
ковать машины, писать романы… 

Засоренный, перегруженный 
цветом и мишурой город ничем не 
лучше города серого и мрачного. 
Пожалуй, серость и невыразитель-
ность даже честнее – от них знаешь 
чего ждать. Блестки и беспорядоч-
ное мелькание красок поначалу за-
жигают и бодрят, но вскоре приеда-
ются, раздражают и отвлекают. На-
ступает состояние, хорошо извест-
ное завсегдатаям ночных клубов – 
эмоциональное истощение. 

«Постойте! – слышны голо-
са архитекторов и заказчиков, – 
а солнцезащита? А Þг? Одесса, 
Крым, Херсон?» Недавно я с изу-
млением обнаружил, что большин-
ство моих знакомых архитекто-
ров (от студентов-старшекурсни-
ков до лауреатов госпремий) – не 
знает о стекле элементарных ве-
щей, известных последнему ме-
неджеру оконной фирмы. В сво-
их «стеклянных» проектных ре-
шениях они руководствуются не 
нормами и стандартами, проры-
вами технологий и инновация-
ми, а городскими легендами и ми-
фами. «…Энергосберегающие па-
кеты работают только в офисах 
(?)… аргон взрывается – ведь это 
газ (!?)… чем стекло темнее – тем 
лучше солнцезащита…»  Иногда я 
даже как-то отстраненно думаю – 
а не бросить ли это безнадежное ТРЦ. г. Киев

Райадминистрация. г. Киев

Обсерватория и смотровая площадка. г. Церматт
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çàíÿòèå – ïðîñâåùåíèå ìàññ… Ó 
êàæäîãî â íàøè äíè åñòü êîìïüþòåð 
è èíòåðíåò, è òåì íå ìåíåå «…òåìíîå
ñîëíöåçàùèòíîå ñòåêëî…». Âåäü ïå-
ðåãðåâ ïîìåùåíèé íå èìååò íè-
÷åãî îáùåãî ñ óðîâíåì òîíèðîâêè 
èëè öâåòîì ñòåêëà. Ïåðåãðåâ îáó-
ñëîâëåí óðîâíåì ïðîïóñêàíèÿ ñîë-
íå÷íîé ýíåðãèè. Íàïðèìåð, ëèíåé-
êà ñîëíöåçàùèòíûõ ñòåêëîïàêåòîâ 
SILVERSTAR SUNSTOP îò Glas 
Trösch (Ãëàñ Òðёø) îáåñïå÷èâà-
åò ïðîïóñêàíèå ñîëíå÷íîé ýíåð-
ãèè íà óðîâíå âñåãî ëèøü 17-37% 
(îáû÷íûé ñòåêëîïàêåò – 73%) – 
ïðè ïðàêòè÷åñêè «íåéòðàëüíîì» 
âíåøíåì âèäå, îòñóòñòâèè èñêà-
æåíèé è èäåàëüíîé öâåòîïåðåäà÷å. 
Äîêàçàòåëüñòâî èõ ýôôåêòèâíîñòè 
– îãðîìíûå ïëîùàäè îñòåêëåíèÿ â 
Àëüïàõ, íà Þãå Åâðîïû, Àðàáñêèõ 
Ýìèðàòàõ.  À ÷òî æå òîíèðîâàííîå 
ñòåêëî? Ñðàâíèòå ñàìè: óðîâåíü 
ïðîïóñêàíèÿ ýíåðãèè – îò 30% è… 
âûøå! Ìèô ðàçðóøåí (ñ).

Öâåòíîå ñòåêëî, äîïóñòèìîå è 
äàæå íåîáõîäèìîå â èíòåðüåðàõ 
êëóáîâ è äèñêîòåê, ìîæåò èñïîëü-
çîâàòüñÿ â ýêñòåðüåðå ëèøü êàê íþ-
àíñ, êàê àêöåíò èëè äåòàëü ôàñà-
äà, äëÿ âûäåëåíèÿ ïî-íàñòîÿùåìó 
çíà÷èìûõ îáúåêòîâ – íî íå áûòü 
îñíîâíûì çàïîëíåíèåì ãîðîäñêîé 
ñðåäû, îáÿçàòåëüíûì ýëåìåíòîì 
êàæäîãî îôèñà è æèëüÿ. 

Â Ñðåäíåâåêîâüå íå áûëî ïëàí-
øåòîâ, áèëáîðäîâ, ñîöèàëüíûõ ñå-
òåé è òåëåðåêëàìû. Âõîäÿ ïîä ïðî-
íèçàííûå öâåòíûìè ñïîëîõàìè âè-
òðàæåé ñâîäû ñîáîðà, âèäÿ çîëî-
òî êóïîëîâ èëè êîðîëåâñêèõ ïî-
êîåâ, ÷åëîâåê òîãî âðåìåíè ïîëó-
÷àë ýíåðãåòè÷åñêèé çàðÿä, êîòîðîãî 
áûë ëèøåí â ïîâñåäíåâíîé æèçíè. 
Â ñåðåäèíå äâàäöàòîãî âåêà íå áûëî 
íåéòðàëüíûõ ñåëåêòèâíûõ ñîëíöå-
çàùèòíûõ ïîêðûòèé – è ýòî êàê-òî 
ìîãëî îïðàâäàòü ïðèìåíåíèå â ôà-
ñàäàõ è îêíàõ òîíèðîâàííîãî ñòåê-
ëà – ïóñòü è â óùåðá êîëîðèñòè-
êå.  Íî ñåé÷àñ? Â 21-ì âåêå?! Â íàø 
âåê àðõèòåêòóðà îáÿçàíà íåñòè èíîé 
ïîñûë – ñïîêîéñòâèå è åäèíåíèå ñ 
ïðèðîäîé, îäíîâðåìåííî è óþò, è 
îòêðûòîñòü ïðîñòðàíñòâó. Ýòî ñëîæ-
íàÿ è ïðîòèâîðå÷èâàÿ çàäà÷à, íî òåì 
èíòåðåñíåé åå ðåøåíèå. 

Ïðåëåñòü ñòåêëà – èìåííî â åãî 
íåíàâÿç÷èâîñòè è, âî âñåõ ñìûñ-
ëàõ, ïðîçðà÷íîñòè, à íå âîçìîæíî-

ñòè ñêðûòü ñîìíèòåëüíóþ íà÷èíêó 
çà êðàñèâîé îáåðòêîé èëè (ëþáè-
ìîå âûðàæåíèå ïîñòñîâåòñêèõ ðè-
ýëòîðîâ) «óêðûòüñÿ îò ïîñòîðîí-
íèõ ãëàç». Âîò åùå îäèí àòàâèçì 
«áóðíûõ 90-õ», è î÷åðåäíîå ïðîòè-
âîïîñòàâëåíèå ïðîãðåññó è öèâè-
ëèçàöèè. 

Ïÿòèìåòðîâûå çàáîðû êèåâñêèõ 
ïðåäìåñòèé, íàãëóõî çàòîíèðîâàí-
íûå ñòåêëà àâòîìîáèëåé è äîìîâ. 
Èõ õîçÿåâà ñ óäîâîëüñòâèåì îòäûõà-
þò è ðàáîòàþò â Åâðîïå, óìèëÿÿñü 
ïðè âèäå çåëåíûõ èçãîðîäåé è èãðó-
øå÷íûõ ýëåêòðîìîáèëü÷èêîâ, âçäû-
õàÿ î äåïðåññèâíîñòè íàøèõ óëèö è 
ïëîùàäåé. Âñå îíè òîæå çàäàþò ñåáå 
âîïðîñ – ÷òî æå «íå òàê, êàê íàäî»? 
Îòâåò ëåæèò à âåðíåå, ñòîèò íà ïî-
âåðõíîñòè. Òîëüêî ñâÿçàâ ïðîñòðàí-
ñòâà è ñòåðåâ ãðàíèöû, ìû ïðèáëè-
çèìñÿ è ê æåëàåìîé îòêðûòîñòè îá-
ùåñòâà, ñìîæåì âçäîõíóòü ïîëíîé 
ãðóäüþ, íàïîëíèòü ìûñëè è äóøè 
ñâåòîì è ïðîñòîðîì. 

Ñåé÷àñ (è ýòî íå ñåêðåò) öåí-
íîñòü ïðîôåññèè àðõèòåêòîðà â 
Óêðàèíå äåâàëüâèðîâàíà. Çà÷àñòóþ 
àðõèòåêòîðà âîñïðèíèìàþò êàê ÷å-
ëîâåêà, êîòîðûé «çíàåò êîìïüþ-
òåð» è ñïîñîáåí ïåðåíåñòè íà áó-
ìàãó «ãåíèàëüíûå» èäåè çàêàç÷èêà. 
È ìíîãèå «àðõèòåêòîðû», ÷åãî ãðå-
õà òàèòü, ñ çàòàåííîé ðàäîñòüþ ïðè-
íÿëè òàêèå ïðàâèëà èãðû. 

«Íå íàäî äóìàòü – ñ íàìè òîò, 
êòî âñå çà íàñ ðåøèò…», – ïåë Â. 
Âûñîöêèé. Íàäî äóìàòü, íàäî ãî-
âîðèòü, íàäî óáåæäàòü. Íóæíî óç-
íàâàòü íîâîå – è ïðèìåíÿòü, ñâî-
èì ïðèìåðîì ïîêàçûâàÿ äîðîãó 
îñòàëüíûì. Ýòî òÿæåëî, ãîðàçäî 
òÿæåëåå, ÷åì, ïîòàêàÿ çàêàç÷èêó, 
íà÷åðòèòü ÷òî-òî «àáû áûëî», ïî-
ëó÷èòü ãîíîðàð è «ïðåóñïåâàòü â 
ñòðîèòåëüñòâå ñâåòëîãî áóäóùåãî â 
îäíîé îòäåëüíî âçÿòîé êâàðòèðå». 
Áóäóùåå – íå îñîáíÿê-êðåïîñòü è 
íå ÷åðíûé «ñòåêëÿííûé» ôàñàä. 
Áóäóùåå – ñìåõ äåòåé íà óëèöàõ, 
óëûáêè ïðîõîæèõ, çåëåíü ïàðêîâ, 
ïðîñòîðû ïîëåé è äîðîã. È íàøå 
äåëî – äåëî àðõèòåêòîðîâ, ïðîèçâî-
äèòåëåé, ñòðîèòåëåé – ïîìî÷ü åìó 
ñòàòü õîòü ÷óòî÷êó áëèæå. 

Èâàí Ïîíîìàðåíêî
Ãëàâíûé àðõèòåêòîð Ãðóïïû 

êîìïàíèé Glas Trösch (Ãëàñ Òðёø)
 â Óêðàèíå è Ìîëäîâå.
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 Вопрос. Можете ли Вы напом-
нить – для чего нужен Теплый 
монтаж®?

Ответ. Теплый монтаж® от 
SOUDAL или SOUDAL WINDOW 
SYSTEM (SWS) – достаточно но-
вая для Украины технология. Уста-
новка металлопластиковых окон и 
дверей с уплотнителями выявили 
проблемы микроклимата жилых по-
мещений. Западная Европа столк-
нулась с ними пару десятилетий на-
зад, Украина – лет 8 назад, в мо-
мент массовой установки металло-
пластиковых окон. Анализ пробле-
мы показал, что причина не в самих 
ПВХ-окнах, а в нарушении режима 
вентиляции помещений. Повыше-
ние стандартов жизни и соблюде-
ние санитарных норм потребовали 
разработки эффективных решений 
возникшей проблемы. В поиск ре-
шения включился ift-Розенхайм – 
всемирно известный институт в об-
ласти разработок современных тех-
нологий для производителей окон, 
фасадов, дверей, ворот и комплекту-
ющих к ним.  Собственно, Теплый 

монтаж® – это одна из последних 
разработок ift-Розенхайм по зака-
зу компании SOUDAL. Ответ на за-
прос рынка, который возник в связи 
с внедрением в строительство новой 
технологии (установка ПВХ-окон).

 Если подробнее, то суть про-
блемы вот в чем. В помещении, в ко-
тором живут 3 человека, ежеднев-
но в воздух выделяется более 8 лит-
ров влаги. Герметичность, которую 
создают уплотнители, и отсутствие 
приточно-вытяжной вентиляции в 
жилых помещениях приводят к то-
му, что водяной пар конденсирует-
ся, оседает на откосах, проникает в 
пену. Увлажнение пены значитель-
но ухудшает ее термо- и звукоизо-
лирующие свойства. Пример – сви-
тер в холодную погоду. Сухой сви-
тер греет. Влажный, не только не гре-
ет, но и активно отводит тепло от те-
ла. Влажная пена – уже не термоизо-
ляция. Влажная пена — мостик хо-
лода. Кроме того, зимой сконденси-
рованная влага замерзает. Вода, пре-
вращаясь в лед, расширяется в объ-
еме и разрушает пену. Результат — 

дальнейшая потеря тепло- и звукои-
золирующих свойств. Пена, незащи-
щенная снаружи от УФ-воздействия 
дополнительно разрушается. Таким 
образом, через несколько лет в мон-
тажном шве находится уже не плот-
ная пена, а разрушенные остатки, со 
сквозными каналами с улицы в жи-
лое помещение.  Еще одна неприят-
ность, вызванная отсыревшей пеной 
— возникновение на откосах плесени 
и грибка. То есть, дополнительный 
фактор, провоцирующий легочные 
заболевания и обострение аллергии. 
Да и отсыревшие и осыпающиеся от-
косы также глаз не радуют. Потери 
тепла в холодное время года и излиш-
ние затраты на охлаждение помеще-
ния летом, умноженные на посто-
янное удорожание энергоносителей 
приводят, в итоге, к ощутимому уве-
личению счетов на оплату электри-
чества. Технология установки окон 
Теплый монтаж® как раз и призва-
на предотвратить эти неприятности.    

Вопрос. В чем суть Теплого 
монтажа®?

Ответ. Теплый монтаж® – это 
трехслойный монтаж, где средний 
слой пены выполняет роль термо- 
и звукоизоляции. Этот слой защи-
щен:  изнутри паро-, гидронепро-
ницаемым барьером, а снаружи –  
паропропускающим (в направле-
нии наружу) барьером. Задача ин-
терьерного барьера – не допустить 
в пену влагу и пар, чтобы сохранить 
пену сухой. Водяной пар, диффун-
дировавший в пену через материал 
стен, должен быть выведен наружу 
(через экстерьерный барьер).

Принцип «Изнутри герметич-
нее, чем снаружи», реализован-
ный с применением материалов 
SOUDAL, дает надежный гаранти-
рованный результат, независимо от 
опыта монтажника.   

Теплый	монтаж	окон	—	усилить	свои	
позиции,	увеличить	заработок		
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Вопрос. Вы подчеркнули мо-
мент опытности монтажника. На-
сколько это важно?

Ответ. Наш опыт (проведение 
практических семинаров, шеф-
монтажи, консультации партне-
ров) показывает, что главное – ак-
куратно и качественно выполнять 
монтаж, придерживаясь доста-
точно простых принципов. Ленты 
должны создавать замкнутый за-
щитный контур для пены. Лента 
красного цвета (ассоциативно «те-
плый» цвет) – внутренняя, инте-
рьерная. Лента белого цвета («хо-
лодный» цвет) – наружная. После 
монтажа надписи на лентах долж-
ны быть видны. Клеевые слои на 
лентах также двух разных цветов. 
Белый клей – для закрепления на 
оконном ПВХ-профиле, серый бу-
тиловый клей – для закрепления в 
проеме. («Белое к белому, серое к 
серому»). Выполнение простых за-
поминающихся принципов позво-
лит монтажнику безошибочно вы-
полнить монтаж, предупредить ре-
кламации, дополнительно зарабо-
тать и улучшить качество жизни 
заказчика.

Вопрос. Все так просто? 
Ответ. Да. Именно просто. Одно 

из направлений развития современ-
ных технологий – максимальная 
простота применения. В простую 
технологию применения заложены 
несколько составляющих. Конечно, 
в первую очередь, опыт признан-
ных специалистов ift-Розенхайм – 
самого известного профильного на-
учного института, занимающегося 
разработками в области оконных 
технологий. Во-вторых, многолет-
ние исследования и эксперименты, 
проработка сложных технологий и 
сравнение их эффективности. На-
конец, выработка требований к ма-
териалам и рекомендаций по мон-
тажу. Результат – технология, про-
стая для монтажника и на 100 % 
эффективная в применении. Тех-
нология, не требующая отслежи-
вания толщины нанесения, опреде-
ленной температуры, скорости при-
менения и других параметров. Тех-
нология Теплого монтажа® – как 
езда на велосипеде. Один раз нау-
чившись, монтажник будет уверен-
но и правильно выполнять монтаж. 

Вопрос. Значит, любой мон-
тажник может купить эти ленты и 
сделать Теплый монтаж®?

Ответ. В принципе – да. При 
этом мы понимаем, что технология 
для нашего рынка достаточно но-
вая. Мы организовываем семинары, 
на которых обучаем монтажников 
некоторым основам теории и, глав-
ное, практическим навыкам. Каж-
дый объект, по-своему, уникаль-
ный. Понимая принципы Теплого 
монтажа®, монтажник может каче-
ственно его выполнить, в реальных 
условиях реального объекта.

Вопрос. В таком случае, мон-
тажники постоянно делали бы Те-
плый монтаж®.

Ответ. Перед тем, как сделать 
Теплый монтаж® его нужно про-
дать заказчику. 

Опыт показал, что в Теплом мон-
таже® важны все участники: и менед-
жеры по продажам, и замерщики, и 
монтажники, и директора. На семи-
нарах монтажники получают практи-
ческий опыт. А менеджеры по прода-
жам, например, заполняют шов мон-
тажной пеной (зачастую впервые в 
жизни). И это придает уверенность 
в технологии, которую они продают. 
Директора видят, что технология про-
ста в применении, позволяет преду-
предить рекламации и дополнитель-
но заработать. Замерщики (первые, 
кто видит реальный объект) уже при 
осмотре могут, например, сказать, что 
лучше применить – ПСУЛ или на-
ружную ленту. Поэтому на семина-
ры приглашаем все категории сотруд-
ников. Такие практические семинары 
дают хороший опыт и дополнитель-
но объединяют коллективы дилеров.
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Вопрос. Теплый монтаж® – до-
полнительный заработок?

Ответ. Конечно. Ведь в этом суть 
бизнеса – зарабатывать деньги. Со-
временный оконный бизнес, с рента-
бельностью на грани разумного, за-
частую дает возможность просто вы-
жить. А где, позвольте узнать, брать 
средства на развитие, рекламаци-
онную работу, маркетинг?  Теплый 
монтаж® как раз и дает эти средства. 

Вопрос. А какие еще преиму-
щества дает Теплый монтаж®? 

Ответ. Для оконных компаний 
введение такой услуги как Теплый 
монтаж® дает то самое комплексное 
предложение, которое ждет современ-
ный рынок. Возможность выделить-
ся из ряда других, обратить на се-
бя внимание покупателя. Предупре-
дить возможные рекламации. Да еще 
и дополнительно заработать. Вот что 
мы предлагаем оконным компаниям 
– фабрикам окон, дилерам и салонам. 

Вопрос. Украинские покупатели 
ищут самое выгодное предложение. 
Продавцы снижают цены. Монтаж-
ники экономят на расходных мате-
риалах. Такой вот сейчас тренд. И 
Вы считаете, что Теплый монтаж® 
будет востребован в Украине? 

Ответ. Анализ динамики оконно-
го рынка соседней Польши показыва-
ет, что мы на верном пути. Несколь-
ко лет назад ситуация там напомина-

ла нашу нынешнюю. Демпинг, прода-
жа окна «на 3 копейки дешевле, чем 
у конкурентов», экономия на фурни-
туре и на всем, чем угодно...  Сегодня 
на польском рынке лидерство захва-
тили компании, которые дали рынку 
качество и комплексное решение. Не 
просто хорошие, качественные окна, а 
и качественный монтаж, предупреж-
дающий возникновение проблем, 
связанных с микроклиматом поме-
щений. Эти компании укрепились и 
процветают. Остальные выживают.  

А насчет того, будет ли востребо-
ван Теплый монтаж® в Украине — 
так он уже востребован. Открою мар-
кетинговый секрет – 3 месяца на-
зад, еще до момента активного про-
движения в интернете, сайт Теплый 
монтаж®, попадал, как минимум, на 
вторую страницу в поисковиках. То 
есть, количество обращений к наше-
му сайту посетителей было настоль-
ко велико, что сайт сам по себе по-
падал в разряд популярных. Серьез-
ным фактором увеличения популяр-
ности Теплого монтажа® стало при-
нятие и введение в действие государ-
ственного стандарта Украины ДСТУ 
Б В.2.6-79:2009 «Øви з'єднувальні 
місць примикань віконних блоків до 
конструкцій стін». Еще одно свиде-
тельство – количество обращений к 
нам дилеров, за обучением своих мон-
тажников и менеджеров по продажам. 
К этому их подталкивают заказчики, 
которые хотят Теплый монтаж®. А са-
мый доказательный для нас факт — 
увеличение продаж компонентов Те-
плого монтажа®  на порядок, по срав-
нению с прошлым годом. 

Вопрос. Если все так хорошо, 
почему ваша компания сама не вы-
полняет теплый монтаж®?

Ответ. Потому, что мы сторонни-
ки профессионального подхода. Мы 
не пытаемся «объять необъятное». У 
каждого свой сегмент и своя специа-
лизация. Фабрики окон делают окна, 
дилеры продают окна и Теплый мон-
таж®, монтажники их устанавливают, 
Soudal обеспечивает качество матери-
алов, наличие их на складе и  популя-
ризацию Теплого монтажа® в Украи-
не. Все зарабатывают в соответствии 
со своей ролью и специализацией. 

Вопрос. Ну а если вам звонят 
и спрашивают Теплый монтаж® –
как вы поступаете?

Ответ. У нас есть стандартная 
процедура. Вот, например, несколь-
ко дней назад у меня состоялась те-
лефонная консультация по Тепло-
му монтажу®. Клиентка нашла нас 
в интернете и позвонила по телефо-
ну, размещенному на сайте «Теплый 
монтаж®». Я, выполняя свои зада-
чи по продвижению, подробно отве-
тил на вопросы, дал ей общие реко-
мендации и направил к ближайшим 
дилеров компании, с которыми мы 
системно продвигаем Теплый мон-
таж®. Конкретные рекомендации – 
какой ПСУЛ, какой ширины лен-
ту применить – может дать замер-
щик, который реально увидит ее 18 
окон в Черниговской области. По-
этому нам важнее подготовить спе-
циалистов, чем создавать бригаду 
и хвататься за заработки, не харак-
терные для нас. В скором времени 
на сайте начнем размещать коорди-
наты партнеров (у которых покупа-
тели смогут заказать Теплый мон-
таж®), создавая, таким образом, до-
полнительную рекламу нашим парт-
нерам-оконщикам.

Вопрос. Теплый монтаж®– 
единственная технология, способ-
ная предотвратить описанные вы-
ше неприятности?  

Ответ. Есть несколько техноло-
гий, которые улучшают микрокли-
мат помещения. Например, мож-
но провести исследование поме-
щения и установить соответствую-
щее вентиляционное оборудование. 
Теплый монтаж®– простая, совре-
менная, технология с адекватны-
ми затратами и гарантированным 
результатом. При монтаже не при-
дется замерять толщину слоя, за-
секать время, включить приборы в 
розетку, проводить сложные расче-
ты. Особенно это важно, если речь 
идет об уже эксплуатируемых жи-
лых помещениях – частных кварти-
рах и коттеджах.

Наши партнеры ценят Теплый 
монтаж® еще и за неизменно высокое 
качество продуктов Soudal. Неважно 
– в какой стране или каком городе 
купить продукцию Soudal. Это всег-
да будет продукт высочайшего каче-
ства, которому привыкли доверять.  

Вопрос. С какими категориями 
клиентов Вы работаете?  

Ответ. В сезоне 2012 года мы боль-
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ше внимания уделили системным 
партнерам. Например, у нас накоплен 
большой совместный опыт работы с 
компанией «Виконда».  Мы вместе 
проводили семинары и улучшали их, 
добиваясь максимальной эффектив-
ности. Проводили шеф-монтажи. Об-
менивались опытом.  Мы ценим до-
верие специалистов компании «Ви-
конда» к технологии Теплый мон-
таж® и материалам Soudal, которо-
го добились за время нашей совмест-
ной работы. Со своей стороны, ду-
маю, что и «Виконда» выиграла от 
нашего партнерства. Многие диле-
ры «Виконды» уже предлагают Те-
плый монтаж® и зарабатывают на его 
установке. Становятся специалиста-
ми по Теплому монтажу®, на кото-
рый растет спрос на рынке. Получа-
ют дополнительные рекомендации от 
клиентов. И от нас – мы видим си-
стемность, качество подготовки спе-
циалистов и со спокойным сердцем 
рекомендуем клиентам обращать-
ся к дилерам компании «Виконда».   

Опыт показал, что мы выбрали 
верное направление продвижения. 
Частные консультации дают практи-
ческий объектный опыт. Работа с ре-
гиональными компаниями позволя-
ет концентрировать внимание на ре-
гиональных особенностях. Совмест-
ное продвижение с партнерами на-
ционального уровня дает максималь-
ную отдачу, статистику потребления, 
возможность оптимизировать уси-
лия по продвижению. Поэтому в сле-
дующем году наибольшие усилия мы 
направим на работу с системными 
партнерами. Тем более, что уже есть 
договоренности с оконными компа-
ниями, заинтересованными в предо-
ставлении комплексных услуг и уси-
лении своих позиций на нашем вы-
сококонкурентном рынке. 

Кроме того, намечаем на 2013 
год мероприятия по работе с проек-
тантами и дизайнерами. Проектан-
там и дизайнерам, на наш взгляд, 
стоит обратить внимание на Те-
плый монтаж®. Знание технологии 
Теплого монтажа® позволит соз-
давать замечательные проекты и 
не беспокоиться об их удачной ре-
ализации. Зачем переживать, ес-
ли можно предупредить возникно-
вение проблемы. Особенно в уни-
кальных или достаточно дорогих 
проектах, где у заказчиков повы-

шенные требования и цена каж-
дой рекламации очень высока.

Вопрос. А что еще интересного 
у вас есть?

Ответ. Кроме технологии Те-
плый монтаж®, на семинарах мы да-
ем практические знания и навыки 
монтажа в пустотелые блоки и газо-
блоки. Замечательные популярные 
строительные материалы. С каж-
дым годом растет их применение. И 
все чаще монтажники сталкивают-
ся с проблемой закрепления в пусто-
телых и малопрочных основах. Мы 
знаем как в них закрепиться, умеем, 
делаем это не первый год и практи-
чески учим на семинарах  по Тепло-
му монтажу®.  Кстати, говоря о мало-
прочных основаниях, следует упомя-
нуть о том, что из-за пористой струк-
туры газобетон обладает высокой па-
ропроницаемостью. Пар, через осно-
вание, проникает в пену и требует 
мер по выведению наружу. Теплый 
монтаж® очень актуален при уста-
новке окон в газобетонные стены. И 
этому также мы учим на семинарах.  

И уже традиционный вопрос: 
Как можно принять участие в про-
екте Теплый монтаж®? Какие права 
и обязательства у ваших партнеров?

Ответ. Мы придерживаемся до-
статочно прозрачной политики. За-
ранее договариваемся с партнерами 
о том, каких результатов хотим до-
стигнуть, разрабатываем план ме-
роприятий и разделяем зоны от-
ветственности. Проводим обучаю-
щие семинары, шеф-монтажи, обе-
спечиваем дилерские пункты необ-
ходимыми материалами, даем дру-
гое сопровождение, продвигаем Те-
плый монтаж® в Украине, чтобы 
партнерам было легче работать с 
заказчиками. Взамен хотим, что-
бы менеджеры по продажам пред-
лагали Теплый монтаж® и разъяс-
няли заказчикам – что они полу-
чат за свои деньги. А также чтобы 
обученные монтажники при уста-
новке придерживались технологии. 
Оставляем за собой право прове-
рять – как предлагается Теплый 
монтаж® и как монтажники соблю-
дают технологию. Анализируем ра-
боту и предлагаем меры по дости-
жению максимальной эффективно-
сти. Все просто и прозрачно.

Рынок меняется, и мы меняемся 
вместе с ним. Выживать или про-
цветать – личный выбор каждо-
го бизнесмена. Мы предлагаем тех-
нологию, которая позволит выгод-
но выделиться, дать комплексное 
предложение, предупредить рекла-
мации, заработать дополнительные 
средства, удовлетворить клиента, 
который становится все более тре-
бовательным и получить дополни-
тельные рекомендации.   

Обращаясь к коллегам по окон-
ному рынку, приглашаю производи-
телей окон и дилеров принять уча-
стие в программе Теплый монтаж® 
– воспользоваться нашим и евро-
пейским опытом, пройти подготов-
ку на семинарах, получить нашу си-
стемную поддержку в рекламных 
материалах, инструментах продаж, 
сопровождении. Улучшение каче-
ства жизни клиентов, обеспеченное 
при помощи Теплого монтажа® от 
SOUDAL и дополнительная при-
быль – отличное сочетание подни-
мающее бизнес еще на одну ступень.

Ãерасименко Èгорü 
Ðуководителü проекта «Теплûй 
монтаж® SWS» «ÑÎËДÈ и Ко»
04073, г. Киев, ул. Сырецкая, 28/2
тел.: (044) 591-53-06, 463-81-51, 
067-217-52-23
info.soudal@soldi.kiev.ua 
www.soudal.ua, www.metalvis.ua,
www.teplyimontazh.com.ua
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SOMA	FIX	–	качество,	которому	
доверяют	профессионалы!

Монтажная пена SOMA FIX 
на рынке Украины уже более 
10 лет.  Уходящий 2012 год для 
SOMA FIX стал юбилейным. За 
этот период времени SOMA FIX 
меняла дизайн, меняла формулу 
состава пены, уверено ставила ок-
на и двери по всей нашей стране… 
А в Стамбуле дополнительно был 
открыт абсолютно новый, техни-
чески модернизированный завод 
по производству монтажной пены 
SOMA FIX. 

Начиная много лет назад, за-
вод-производитель SOMA FIX 
ставил перед собой задачу – ка-
чеством превосходить европейские 
монтажные пены, быть лидером 
среди первых! И сегодня, можно с 
уверенностью сказать, что SOMA 
FIX стала уникальным, качествен-
ным продуктом, который по своим 
техническим характеристикам не 
уступает европейским производи-
телям монтажной пены, а в срав-
нении с некоторыми торговыми 
марками – даже превосходит. 

На сегодняшний момент един-
ственным официальным предста-
вителем SOMA FIX на террито-
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Офиöиальный представитель SOMAFIX 
в Украине:

Центр обслуживания клиентов:

0 800 200 700
www.kt.ua, www.somafix.com.ua

рии Украины является компания 
«КТ Украина».  В отделе про-
даж «КТ Украина» работает уже 
1000 профессионалов. На вну-
тренних корпоративных обучени-
ях мы очень часто тестируем мон-
тажные пены разных торговых 
марок. Но сотрудник компании 
«КТ Украина», который хотя бы 
раз видел SOMA FIX в действии 
и лично убедился в качестве этой 
монтажной пены – навсегда ста-
новится лояльным к нашей тор-
говой марке. Отсюда и наша уве-
ренность в продукте! 

С 2007 года компания «КТ 
Украина» активно продвигает 
SOMA FIX.  Так, по результатам 
последних лет, согласно марке-
тинговому исследованию, монтаж-
ной пеной SOMA FIX пользуются 
более 26% оконных предприятий, 
около 28% монтажных бригад по 
установке дверей, а также из вну-
тренней статистики компании «КТ 
Украина» – SOMA FIX выбирают 
более 10 000 клиентов, из них око-
ло 5000 – это магазины.

Среди этих 5000, на сегодняш-
ний момент уже 96 магазинов по 
всей территории Украины – это 
фирменные магазины SOMA FIX.  

Развивая магазины по новой 
программе «Авторизированные 
Торговые Точки SOMA FIX» мы 
обеспечиваем потребителю га-
рантию оригинального качества 
продукта, постоянное наличие, 
широкий ассортимент и опти-
мальные цены, а также возмож-
ность получить квалифицирован-
ную консультацию по продукту 
SOMA FIX.

Завершая год, мы – компа-
ния «КТ Украина» и завод-про-
изводитель Okyanus Kimya, выра-
жаем свою искреннюю благодар-
ность за Ваш выбор – за выбор 
SOMA FIX!

№50 2012

57

М
О

Н
ТА

Ж

Оконные технологии
Window Technologies



Традиционно пластиковые окна белые, но совре-
менные тенденции и новые технологии позволили 
быстро, качественно и доступно производить цвет-
ные окна. Это способствовало все большей популяр-
ности цветных решений. Благодаря ПВХ пленке для 
декорирования профиля, сегодня можно изготавли-
вать окна любого цвета и фактуры. 

Ламинация надежно защищает пластиковый про-
филь от механических воздействий, перепадов тем-
ператур и солнечных лучей. Поэтому ламинирован-
ные окна сохраняют свой безупречный внешний вид 
и цвет не менее 20 лет.

О WINSHIELD®    
WINSHIELD® – специально разработанная плен-

ка ПВХ/ПММА для ламинации ПВХ и алюминиево-
го профиля, сендвич-панелей  и других изделий для 
внешнего использования. 

Пленка WINSHIELD® является оптимальным по 
показателям «цена-качество-дизайн» решением для 
современного производства окон, дверей и фасадных 
конструкций.

Изделия, декорированные  WINSHIELD®, гармо-
нично и эстетично сочетаются с интерьерами и эксте-
рьерами зданий, создавая свой оригинальный дизайн.

Производитель  покрытия WINSHIELD® компа-
ния kibbutz Нaogen (Израиль) – один из мировых 
лидеров по разработке высококачественных поливи-
нилхлоридных (ПВХ) пленок для ламинации. В про-
изводстве предприятие применяет самое современ-

ное оборудование, которое позволяет изготавливать 
сложные многослойные ПВХ пленки. 

В ассортименте продукции от израильского завода 
представлена пленка для ламинирования подоконни-
ков  WINGUARD, пленка для ламинирования окон-
ных профилей  WINSHIELD® и пленка для ламини-
рования МДФ фасадов VINORIT®.  

Продукция прошла сертификацию по многочис-
ленным стандартам качества, включая ISO 9001(2000), 
Din, SKZ и др. Пленка WINSHIELD® безопасна для 
окружающей среды и здоровья человека, что под-
тверждено заключением государственной санитарно- 
эпидемиологической экспертизы МОЗ Украины 
05.03.02-03/60577 от 28.09.2009.

Color ShieldTM - защитит от 
солнечных лучей 

ПВХ профиль, ламинируемый пленками тем-
ных цветов, больше нагревается, в отличие от бело-
го, который отражает тепло. Темные цвета поглоща-
ют больше инфракрасного излучения, нагревая внеш-
нюю поверхность профиля. При этом температура 
внутри камер остается низкой. Дисбаланс температур 
может привести к деформации конструкций.

Во избежание таких ситуаций все пленки 
WINSHIELD® производятся по инновационной тех-
нологии Color ShieldТМ. 

Суть технологии заключается в применении спе-
циальных пигментов, которые способны отбивать ин-

Декорируем защищая

Декор и безопасность.  Две важнейших составляющих для  производства металлопластиковых 

конструкций. Чем декорировать, чтобы сделать изделие красивым и продлить срок его 

эксплуатации? Как защитить, чтобы обеспечить наивысшую безопасность конструкции?              

Об этом мы расскажем в цикле статей «Строим Украину красивой и безопасной». 

Строим Украину красивой и безопасной
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фракрасное излучение, существенно уменьшая на-
гревание поверхности профиля.

Уникальная технология  Color ShieldТМ является 
особенностью всей продукции WINSHIELD®. Она 
предотвращает нагревание  профиля, отражая до 80% 
NIR (инфракрасного излучения) в солнечном свете. 
Это уменьшает поверхностную температуру профиля 
окна больше чем на 20%. В результате этого процесс 
старения и разрушения профиля замедляется, увели-
чивается срок его эксплуатации, а также обеспечи-
вается энергоэффективность конструкции благодаря 
сохранению герметичности. Эффективность техноло-
гии Color ShieldТМ  доказана в сравнительных иссле-
дованиях с конкурирующими пленками.

Технологии WINSHIELD®

График нагрева профиля с WINSHIELD ®
и другой ПВХ пленкой

WINSHIELD® UVXTM - всегда в наличии на складе,
 пленки нового поколения поставляем под заказ.

WINSHIELD® UVX™ является двух-
слойным покрытием. В основе ее струк-
туры поливинилхлорид (ПВХ), снаружи 
WINSHIELD® UVX ТМ покрыта прозрач-
ным полиметилакрилатом (ПММА).

Наличие акрилового слоя гарантиру-
ет погодостойкость (стойкость к пере-
падам температур, холоду, жаре, влаге и 
т.д.), а также защиту от выгорания цвета 
под воздействием UV ультрафиолетового 
излучения. Благодаря полиметилакрилату 
(ПММА) WINSHIELD® UVXТМ  пригод-
на для внешнего использования, является 
долговечным материалом и отвечает стро-
гим международным стандартам качества, 
включая RAL-GZ716/1. Ãарантийнûй срок 
WINSHIELD® UVX ТÌ - 5 лет.

 - всегда в наличии на складе,

WINSHIELD® 3D™ специально разра-
ботана для облицовки конструкций с объ-
емными элементами. Это двухслойное по-
крытие, в основе поливинилхлорид (ПВХ), 
снаружи утолщенный слой полиметилакри-
лата (ПММА.)

ПВХ покрытие WINSHIELD® 3D™ лег-
ко принимает форму углов, вогнутых и вы-
пуклых поверхностей но, благодаря уве-
личенной толщине акрилового слоя, в ме-
стах натяжения остается достаточно проч-
ной, чтобы обеспечить сильную защиту 
по всей поверхности. Ãарантийнûй срок 
WINSHIELD® 3D™ - 5 лет.

WINSHIELD® PVDF™   (Next 
Generation). Следующее поколение 
WINSHIELD® PVDFТМ является трехслой-
ным покрытием ПВХ+ПММА+ПВДФ.

Поливинилденфторид (ПВДФ) значитель-
но повышает степень защиты пленки от уль-
трафиолетового излучения и внешних погод-
ных условий. WINSHIELD® PVDFТМ  являет-
ся более стойким к экстремальным погодным 
условиям, UV ультрафиолетового излуче-
ния и более долговечным в эксплуатации по-
крытием. Ãарантийнûй срок WINSHIELD® 
PVDFТÌ продлен до 12 лет.

WINSHIELD® UVX® UVX® TM - всегда в наличии на складе, - всегда в наличии на складе,

WINSHIELD® S™ - это покрытие из 
двух слоев полиметилакрилата (ПММА) 
без ПВХ, что делает его суперстойким к 
погодным условиям. Ãарантийнûй срок 
WINSHIELD® SТÌ продлен до 20 лет. 
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Ãенералüнûй импортер в Óкраине SPV Company Ltd
Ул. Øамрыла, 7-А, Киев, 04112
Тел. 044 456 9444; факс: 044 244 9007
www.winshield.spv.ua; www.spv.ua 
Менеджер направления пленки ПВХ Наталüя Àндрусяк 
моб. 067 505 4316

ООО
Актуальные тенденции в строительстве являют-

ся зеркалом процессов, которые происходят в обще-
стве. Современный человек  устал от стекла и бето-
на крупных городов. Особенно это относится к архи-
тектурным решениям фасадов и фасадных элементов. 
Мы стремимся к натуральности, единению с приро-
дой, экологичности. Пленка WINSHIELD® специ-
ально разработана для создания натурального вида 
оконных профилей, стенных панелей и других эле-
ментов фасадных конструкций.

При выборе цвета следует учитывать его гармо-
нию с классическими строительными материалами, а 
также сочетание с  популярными фактурами и вида-
ми древесины. В этом спектре  WINSHIELD® предла-
гает широкую линейку разнообразных цветов. Произ-
водитель пошел на шаг дальше и предлагает 4 цвета, 
которые созданы с учетом восприятия человеком гло-
бальных эко тенденций. Цвета, в которых естествен-
ная гармония органично сочетается с тематикой из-
менения времени года, не подвластны влиянию моды. 

Откройте для себя эко-тренд как импульс к вы-
бору цвета.

Составляющие успеха 
Для достижения успеха большое значение име-

ет правильный выбор клея и соблюдения техноло-
гии ламинации. Понимая важность этих составляю-

щих, SPV Company Ltd, как эксклюзивный импор-
тер израильского ПВХ покрытия WINSHIELD®, тес-
но сотрудничает с производителями клея и изуча-
ет инновации в технологиях ламинации. Менеджеры 
SPV Company Ltd  предложат качественное ПВХ по-
крытие и предоставят рекомендации по его примене-
нию. В 2012 году менеджмент SPV Company Ltd про-
шел обучение в Германии на заводе KLEBCHEMIE 
M.G.Becker GmbH & Co. KG – известнейшем в ми-
ре производителе высококачественных клеев марки 
KLEIBERIT. Все участники обучения сдали экзаме-
ны и получили именные сертификаты.

SPV Company Ltd сотрудничает с израильским 
производителем пленок уже более 15 лет, начав с 
поставок VINORIT® - декоративного ПВХ покры-
тия для ламинирования металлических дверей и 
МДФ фасадов. Высокое качество израильской плен-
ки, стойкость к ультрафиолету, перепадам темпера-
тур и механическим воздействиям уже доказана вре-
менем. Сегодня МДФ накладки, ламинированные 
VINORIT®, стали самым популярным видом декора 
для входных дверей благодаря разнообразию дизай-
нов, цветов и текстур. Важным отличием ПВХ по-
крытия VINORIT® от дешевых копий является его 
уникальная термопластичность. 

ПВХ пленки не единственное направление дея-
тельности SPV Company Ltd. С 1994 года компания 
специализируется на внедрении инновационных за-
мочных технологий мировых лидирующих брендов. 
Ассортимент продукции включает наиболее совре-
менные продукты механических и электронных си-
стем запирания:  доводчики, замки, цилиндры, си-
стемы «антипаник», дверную автоматику и прочее, 
что позволяет укомплектовать объект с самыми вы-
сокими требованиями к безопасности. Квалифициро-
ванный персонал, насчитывающий более 120 сотруд-
ников, региональные представительства в Днепропе-
тровске, Львове, Одессе, Симферополе и сеть партне-
ров быстро, качественно, профессионально оборуду-
ют Ваш объект в любой точке Украины. 

Благодаря многолетнему опыту, глубокому зна-
нию строительного рынка и  безупречной репутации 
SPV Company Ltd стала лидером отрасли безопасно-
сти Украины. 

О современных механических и электронных систе-
мах запирания мы расскажем в следующем материале из 
цикла статей «Строим Украину красивой и безопасной».

 цвета от WINSHIELD® 
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Äîáðûé äåíü, Èðèíà! Ðàäû 
ïðèâåòñòâîâàòü âàñ íà ñòðàíèöàõ 
íàøåãî èçäàíèÿ. Ñåãîäíÿ ìîæíî ñ 
óâåðåííîñòüþ ñêàçàòü, ÷òî âû ïåð-
âûå íà óêðàèíñêîì îêîííîì ðûí-
êå, êîòîðûå ïðèøëè ñ ýòîé ìèññè-
åé – ñäåëàòü ñïåöèàëèñòîâ îòðàñ-
ëè ãðàìîòíûìè, êîìïåòåíòíûìè. 
Ðàññêàæèòå ïîäðîáíåå, êàê Âû 
ïðèøëè â ýòîò áèçíåñ.

Ñâîþ êàðüåðó ÿ íà÷èíàëà â 
2000 ãîäó â Ìîñêâå â êîìïàíèè 
ÊÂÅ. Â òîò ìîìåíò, êîìïàíèÿ 
ÊÂÅ áûëà îäíîé èç ïåðâûõ, êîòî-
ðàÿ îòêðûëà ñâîé ó÷åáíûé öåíòð 
è ïðèãëàøàëà âåäóùèõ òðåíåðîâ 
èç Ðîññèè. Òîãäà ó ìåíÿ áûëà ðåä-
êàÿ âîçìîæíîñòü ïîçíàêîìèòüñÿ 
è ïîó÷àñòâîâàòü íà òðåíèíãàõ òà-
êèõ èçâåñòíûõ ðîññèéñêèõ òðåíå-
ðîâ êàê Ìàðêà Êóêóøêèíà, Ðàä-
ìèëî Ëóêè÷à. Èìåííî áëàãîäà-
ðÿ èõ òðåíèíãàì ïðîèçîøåë òîë-
÷îê â ýòîì íàïðàâëåíèè. ×óòü ïîç-
æå ïîëó÷èâ äèïëîì áèçíåñ-òðåíå-
ðà ÿ ïåðåøëà ðàáîòàòü â êîìïàíèþ 
«Thyssen Polymer». Èìåííî òàì 
íà÷àëàñü íàñòîÿùàÿ êàðüåðà áèç-
íåñ-òðåíåðà. Â ýòîé êîìïàíèè áûë 
ïðèîáðåòåí îãðîìíûé îïûò â ñôå-
ðå òðåíèíãîâ è îáó÷åíèÿ, ÿ ïîçíà-
êîìèëàñü ñî ìíîãèìè èíòåðåñíû-
ìè ëþäüìè, êîòîðûå ñòàëè ìîèìè 
äðóçüÿìè è êëèåíòàìè.

×åðåç êàêîå-òî âðåìÿ ïîçíàêî-
ìèëàñü ñî ñâîèì áóäóùèì ìóæåì è 
óåõàëà â Ãåðìàíèþ. Áëàãîäàðÿ ïîä-
äåðæêå ìóæà, ÿ ïðèíÿëà ðåøåíèå 

îá îòêðûòèè òðåíèíãîâîé êîìïàíèè 
«Áèçíåñ-Êðåàòèâ» ñíà÷àëà â Ãåðìà-
íèè, à ïîòîì â Ðîññèè è Óêðàèíå. 

Êàêèå òðåíèíãè âû ïðåäëàãàå-
òå ó÷àñòíèêàì óêðàèíñêîãî îêîí-
íîãî ðûíêà?

Ìû óæå äàâíî ïðîâîäèì êëàñ-
ñè÷åñêèå òðåíèíãè Â2Â: «Ïðîäà-
æè îêîí äèëåðàì», «Ïðîäàæè ïðî-
ôèëÿ îêîííûì êîìïàíèÿì», «Ïðî-
äàæè ñòåêëà è ñòåêëîïàêåòîâ îêîí-
íûì êîìïàíèÿì», à òàæå ìíîãèå 
äðóãèå. Êîíå÷íî æå òåìà B2C «Ïðî-
äàæè îêîí â ðîçíèöó» îñòàåòñÿ ñà-
ìîé âîñòðåáîâàííîé, íî ìû çà-
ìå÷àåì, ÷òî êóëüòóðà ïðîäàæ âî 
ìíîãèõ êîìïàíèÿõ ïðèëè÷íî âû-
ðîñëà. Ñåãîäíÿ çíà÷èòåëüíî âûðîñ 
ñïðîñ íà óïðàâëåí÷åñêèå òåìû, òàê 
ìû ðàçðàáîòàëè è óñïåøíî ïðîâî-
äèì òðåíèíãè «Ìàñòåðñêàÿ ýôôåê-
òèâíîãî óïðàâëåíèÿ», «Óïðàâëåíèå 
ïåðñîíàëîì», «Ñîáåñåäîâàíèå: ïðè 
ïîäáîðå, ãîäîâîå è ïðè óâîëüíå-
íèè», «Ðîëè ðóêîâîäèòåëÿ», «Òàéì-
ìåíåäæìåíò». Ñðåäè ïðîãðàìì ó 
íàñ åñòü è óíèêàëüíûå çàïàòåíòî-
âàííûå èç Åâðîïû.

Äëÿ òåõ êîìïàíèé, êîòîðûå õî-
òÿò ñ íàìè ñîòðóäíè÷àòü íà ïî-
ñòîÿííîé îñíîâå, ìû ðàçðàáîòà-
ëè ïðîãðàììó «Òðåíåð â ëèçèíã». 
Îíà ïîçâîëÿåò çà îòíîñèòåëüíî íå-
âûñîêóþ öåíó ïîñòîÿííî îáó÷àòü 
ñîáñòâåííûé ïåðñîíàë. Cêîðî ñòà-
ðóåò «Øêîëà ìåíåäæåðîâ» è, â íå-
êîòîðûõ êîìïàíèÿõ ìû çàïóñêàåì 
«Øêîëó ðóêîâîäèòåëåé». Êîíå÷-
íî æå ïðîâîäèì âåáèíàðû, ïèøåì 
êîðïîðàòèâíûå êíèãè ïðîäàæ è çà-
íèìàåìñÿ àòòåñòàöèåé ïåðñîíàëà.

Êàêèå ìåðîïðèÿòèÿ óæå óñïå-
ëè ïðîâåñòè â Óêðàèíå? Åñòü ëè 
êàêèå-òî ðåçóëüòàòû ó êîìïàíèè-
ó÷àñòíèêà òðåíèíãîâ? 

Â òî âðåìÿ, êîãäà êîìïàíèÿ 
«Âèêîíäà» íà÷àëà ðàçâèâàòü ñîá-
ñòâåííóþ ôðàí÷àéçèíãîâóþ ñåòü, 
ìû ïîìîãàëè èì îòêðûòü ó÷åá-
íûé öåíòð, ïîäáèðàëè ïåðñîíàë 

äëÿ ó÷åáíîãî öåíòðà, ðàçðàáàòûâà-
ëè ïðîãðàììû è ïðîâîäèëè îáó÷å-
íèå ïåðñîíàëà. Êîíå÷íî æå áîëü-
øàÿ çàñëóãà  è ñàìîãî êîëëåêòèâà 
«Âèêîíäû» – î÷åíü òàëàíòëèâûõ è 
àêòèâíûõ åäèíîìûøëåííèêîâ, êî-
òîðûõ îáúåäèíÿþò íåîðäèíàðíûå 
è ñèëüíûå ðóêîâîäèòåëè.

Äàâíî ðàáîòàåì ìû è ñ êîìàí-
äîé «ÅâðîÎêíà» èç Âèííèöû. Óæå 
êîòîðûé ãîä íåïðåðûâíî ïðîâî-
äèì îáó÷åíèå ïåðñîíàëà íà ñîâåð-
øåííî ðàçíûå òåìû. Â ýòîé êîìïà-
íèè ðàäóåò òî, ÷òî ïåðñîíàë îñòà-
åòñÿ ñòàáèëüíûì. Âèäèøü îäíè è 
òå æå ëèöà, âîò òîëüêî äîëæíî-
ñòè ó ìíîãèõ ìåíÿþòñÿ, ïîòîìó ÷òî 
êîìïàíèÿ ñïîñîáñòâóåò èõ ðîñòó.

Íàøèì êëèåíòîì ÿâëÿåòñÿ è 
êîìïàíèÿ «Ãàçäà». Ñèëüíàÿ è îáó-
÷åííàÿ êîìàíäà, ó êîòîðîé ìíîãèì 
ìîæíî åùå ïîó÷èòüñÿ è, íåñìîòðÿ 
íà ýòî, ïîñëå ïðîõîæäåíèÿ òðåíèí-
ãîâ, «Ãàçäà» íà÷àëà èñïîëüçîâàòü â 
ñâîåé ðàáîòå ìíîãèå èíñòðóìåíòû è 
çíàíèÿ, ïîëó÷åííûå â õîäå îáó÷åíèÿ. 

ß ìîãó íàçâàòü åùå íåñêîëüêî 
äåñÿòêîâ êîìïàíèé – íàøèõ êëèåí-
òîâ â Óêðàèíå. Êàæäàÿ êîìïàíèÿ – 
ýòî óíèêàëüíîñòü. Óíèêàëüíû è ëþ-
äè, êîòîðûå ïðèõîäÿò ê íàì íà îáó-
÷åíèå. Òû âèäèøü èõ ðîñò, ïîëó÷à-
åøü îáðàòíóþ ñâÿçü, áëàãîäàðíîñòè 
è ðåçóëüòàòû – âîò, ÷òî ñàìîå âàæ-
íîå â íàøåé ðàáîòå. Èíîãäà íóæåí 
íå òðåíèíã, à ïðîñòî êàêàÿ-òî ïðî-
èçíåñåííàÿ ôðàçà, è îíà ñòàíîâèòñÿ 
òîë÷êîì äëÿ ðîñòà, èíîãäà äîñòàòî÷-
íî îäíîäíåâíîãî ñåìèíàðà, à íåêî-
òîðûì âàæíî ïîñòîÿííîå îáó÷åíèå. 

Ïðîâîäèòå ëè âû ñîáåñåäîâà-
íèÿ è îöåíêó ñîòðóäíèêîâ ïåðåä 
òðåíèíãàìè è âîâðåìÿ èõ ïðîâåäå-
íèÿ? Äàåòå ëè âû õàðàêòåðèñòèêè 
ïî êàæäîìó ó÷àñòíèêó?

Êîíå÷íî. Äî ïðîâåäåíèÿ òðå-
íèíãà, ñ ñîãëàñèÿ ðóêîâîäñòâà, ìû 
îáÿçàòåëüíî ïðîçâàíèâàåì îôèñû, 
ïîñåùàåì òîðãîâûå ñàëîíû, äëÿ 
òîãî, ÷òî áû èìåòü ïðåäñòàâëåíèå 
î ðàáîòå ìåíåäæåðîâ. Áëàãîäàðÿ 

Ученье свет… 
Èíòåðâüþ ñ Èðèíîé Ôåíñêå, îñíîâàòåëåì 

êîìïàíèè «Áèçíåñ-Êðåàòèâ»
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этой информации, мы можем сра-
зу работать с теми слабыми места-
ми, которые мы видим при атте-
стации. После окончания тренинга 
мы даем полную характеристику 
каждому участнику тренинга. Это 
наш классический метод работы и 
данная услуга всегда входит в об-
щую стоимость обучения. 

Директор крупной оконной 
компании задал мне вопрос: «Как 
построитü правилüнуþ систему 
продаж? ×то сейчас работает?». 
×то бû Вû ему ответили?

На этот вопрос практически 
невозможно ответить. Все зави-
сит  от людей, которые управляют 
этой компанией. Можно сказать, 
что отделы продаж в лице менед-
жеров, очень отличаются в раз-
ных компаниях, даже если финан-
совые показатели похожи. Поэто-
му давать одинаковые рекоменда-
ции будет неправильно и ошибоч-
но. У каждой компании свои цели: 
будь-то розничная продажа или 
дилерская сеть. Есть компании, у 
которых моральные цели превос-
ходят над бизнес-целями по полу-
чению прибыли: лучший работо-
датель, самая клиентоориентиро-
ванная компания и так далее. Мы 
смотрим на них, восторгаемся, по-
тому что у них много наград, они 
на слуху, но не всегда за данными 
действиями стоят серьезные фи-
нансовые успехи. Кто-то демпин-
гует рынок, и имеет на это полное 
право, потому что преследует со-
вершенно другие цели на данном 
этапе развития. Если мы не зна-
ем целей и планов cобственника 
компании, то очень сложно кри-
тиковать стратегию развития ком-
пании или давать рекомендации, 
все необходимо рассматривать ин-
дивидуально и в тоже время си-
стемно. ß знаю только одно, что 
долгосрочные продажи и высокую 
маржинальность возможно полу-
чить профессиональной командой 
управленцев, которые дополняют 
друг друга, а не похожи один на 
другого, поэтому в этом году так 
сильно стали востребованы тре-
нинги для руководителей. 

Как сделатü так, чтобû менед-
жер, которûй проøел обучение, 
не уøел в другуþ компаниþ?

Это задача руководителей. Ведь 
основная функция руководителя 
– это управление людьми. Руко-
водитель 80% своего времени дол-
жен заниматься общением с кол-
лективом. Это очень важный мо-
мент. Остальные 20% - занимает 
разработка стратегии и контроль 
ее выполнение. Руководитель дол-
жен успевать уделять внимание 
каждому сотруднику, чтобы по-
следний понимал свою важность, 
необходимость именно для этой 
компании. Когда человек, приходя 
на работу, чувствует себя частью 
коллектива, ощущает свою необхо-
димость, такой сотрудник не ухо-
дит. Когда руководитель помнит 
и лично поздравляет с Днем рож-
дения, проявляет интерес к со-
труднику, вовлекает его в процес-
сы принятия решений, мотивирует 
на собственные интеллектуальные 
инвестиции в развитие компании 
– тогда происходит личный кон-
такт, устанавливается связь, это и 
является тем, что держит сотруд-
ника на рабочем месте. Зарплата 
не является основной мотиваци-
ей, и соответственно не удержит 
сотрудника на рабочем месте, хо-
тя это тоже очень важный момент 
и им нельзя пренебрегать.

Какими качествами изначалü-
но должен обладатü будущий ме-
неджер и будущий руководителü?

Что касается Украины, то ситуа- 
ция с менеджерами сегодня очень 
сложная. Мы сами занимаемся по-
стоянным подбором менеджеров 
в нашу компанию, и мой первый 
опыт меня просто удивил, когда на 
вакансию офис-менеджера к нам 
обратилось 150 человек, на вакан-
сию бизнес-тренера 50 человек, а 
на вакансию менеджера было все-
го 7 обращений, из них на собесе-
дование пришел только 1 человек. 
Недавно один из наших клиентов 
поделился информацией о том, что 
проводил конкурс среди соискате-
лей на должность менеджера роз-
ничных продаж. Из 170 обращений 
выбрано было только 3 человека. 

Поэтому можно очень много 
разглагольствовать о том, каким 
должен быть менеджер, но пока 
в Украине рынок будет все еще 
«рынком работника», а не «рынком 
работодателя», то многие рекомен-

дации – это всего лишь написанная 
на бумаге теория, но я все же по-
пробую ее систематизировать.

Мы выделяем 3 категории менед-
жеров: менеджер розничнûх про-
даж, менеджер продаж окон диле-
рам и руководителü отдела продаж. 

Менеджеры розничных про-
даж ориентированы в основном 
на комфортные условия в работе 
и на естественную потребность за-
рабатывать деньги. Для них важ-
но, чтобы клиент сам обратился, а 
они уже на месте приложат мак-
симальные усилия для того, что-
бы осчастливить клиента. Могу 
вам сказать, что многие менедже-
ры очень искренне пытаются про-
давать профессионально, только 
получается это не всегда грамот-
но, но не по причине неправильно-
го подбора или «тупости» сотруд-
ника, как это умеют повторять ру-
ководители. А «не продают» ме-
неджеры профессионально, пото-
му что ему никто не показал, как 
нужно. Что Вы хотите, в Германии 
продажам нужно обучаться три го-
да, а в России достаточно закон-
чить школу. Культура общества 
играет здесь очень важную роль. 
В принципе менеджером рознич-
ных продаж может работать каж-
дый человек, без очень высоких 
амбиций, желающий зарабатывать 
и обучаться. Для амбициозных не-
обходимо четко продумывать до-
полнительные системы мотивации, 
но и в первом и во втором случае 
важна грамотная постановка целей 
и грамотно отлаженный контроль.

Ìенеджерû дилерских продаж 
– это сотрудники «на колесиках». 
Такие полевые работники, стре-
мящиеся к общению и к достиже-
нию своих главных целей: развить 
своего клиента и получить от это-
го максимум прибыли. Комфорт-
ная работа – это не их стихия, если 
менеджер просит большой оклад и 
озадачен комфортным рабочим ме-
стом, то это означает, что прода-
вать он не будет. Активный менед-
жер знает, что добывает свой хлеб 
только действием. Насколько каче-
ственны эти действия – это другой 
вопрос. Мы учим на наших тре-
нингах таких менеджеров не про-
сто продавать, а становится кон-
сультантами для своего дилера, на 
это способна уже достаточно ин-
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теллектуальная личность, активная 
и с высокими амбициями. 

Ðуководителü отдела продаж 
– это не «продажник», а в пер-
вую очередь, руководитель. Един-
ственное, что нужно для того, что-
бы человек быстро и эффективно 
начал руководить своим коллекти-
вом/подразделением – это прове-
рить его на наличие в его арсена-
ле основ менеджмента, из которых 
самыми важными в моем понима-
нии является управление персона-
лом и функция контроля. 

Когда человек, приходя на рабо-
ту, чувствует себя частью кол-
лектива, ощущает свою необхо-
димость, такой сотрудник не 
уходит. Когда руководитель пом-
нит и лично поздравляет с Днем 
рождения, проявляет интерес к 
сотруднику, вовлекает его в про-
цессы принятия реøений, моти-
вирует на собственные интел-
лектуальные инвестиции в раз-
витие компании – тогда проис-
ходит личный контакт, уста-
навливается связь, это и являет-
ся тем, что держит сотрудника 
на рабочем месте. Çарплата не 
является основной мотивацией, и 
соответственно не удержит со-
трудника на рабочем месте, хо-
тя это тоже очень важный мо-
мент и им нельзя пренебрегать.

Ñуществуþщая сегодня про-
блема продаж зарûта где-то глу-
боко в головном мозге лþдей, ко-
торûе уже перестали веритü в 
«светлое будущее» или же дей-
ствителüно сказûвается ýкономи-
ческий кризис? È как оценитü 
продажи компании сегодня?

Диагностика продаж – это дли-
тельный процесс. Необходимо на-
чинать с головы компании. Пото-
му что провал каких-то проектов 
– происходит не из-за менедже-
ров, начальников отдела и т.д. Ос-
новная причина – это руководи-
тель компании и как это не стран-
но – это его личные цели.

Руководитель должен иметь ку-
раж, как только кураж растворяет-
ся, сотрудники моментально также 
его теряют. Коллектив всегда хо-
чет видеть в глазах руководителя 
огонь, тогда им также хочется рабо-
тать, думать и творить.  «Светлого 

будущего» сегодня практически нет, 
потому что посмотрите на оконный 
рынок. Здесь даже конкуренции 
уже нет, все друг друга знают, стаж 
у многих превышает 10 лет. Скуко-
тища, а не кризис – вот в чем про-
блема. Как говорил Булгаков «раз-
руха в головах». Рынок стал скуч-
ным, поэтому и кризис, и я об этом 
говорю очень много на конферен-
циях. Просто на постсоветском про-
странстве не учили рассматривать 
кризис как возможности. 

Ñлово «кризис», написанное по-
китайски, состоит из двух иерогли-
фов: один означает «опасность», 
другой – «благоприятная возмож-
ность». Джон Кеннеди. 

На оконном рынке у многих 
собственников отсутствуют горя-
щие глаза, новые идеи, потому что 
привыкли к шаблонному мышле-
нию, не выходящему за рамки 
окон. Даже управленческий тре-
нинг показал, что многие руково-
дителя мыслят только квадратика-
ми. Рынок можно сделать интерес-
ным, если искать идеи вне его, если 
начинать придумывать безумные 
проекты, ставить перед компани-
ей самые неожиданные цели. На-
пример, сегодня в автомобильной 
промышленности можно обучиться 
бережливому производству, у Сти-
ва Джобса можно обучаться кре-
ативности, у Евгения Чичваркина 
дерзости и необычности, у Олега 
Тинькова системному мышлению. 
Идеи для оконного рынка лежат за 
рамками самого рынка. То, что на-
ходится «под носом» уже не инте-
ресно ни самой оконной компании, 
ни клиенту оконной компании.

×то лучøе – братü менеджера 
с чистого листа, или же менедже-
ра с багажом знаний, своей кли-
ентской базой и т.д.?

ß считаю, что легче научить, чем 
переучить. Поэтому я за то, чтобы 
принимать на работу менеджеров с 
чистого листа. Ломка привычек – 
это самая неблагодарная работа. Но 
есть ситуации, когда компании не-
обходимо завоевать рынок быстро, 
тогда обычно берут активных, опыт-
ных продажников. Они стоят очень 
дорого, но их берут на короткий 
срок для того, чтобы «совершить 
наступление» и отпустить или най-
ти другое место в коллективе.

Телефон или общение вживуþ, 
где успеøнее продажи?

Если говорить об активных 
продажах В2В, то телефон необхо-
дим только для того, чтобы назна-
чить встречу с клиентом. В розни-
це телефон нужен для того, что бы 
записать клиента на замер.

Продажи в розницу или через 
дилеров? ×то ýффективнее?

После кризиса,  для того, чтобы 
удержаться на плаву, многие окон-
ные компании выбрали стратегию 
дилерских продаж. Но к середине 
этого года компании задумываются 
о развивитии розничных сетей, ко-
торые дают больше прибыли и под-
даются контролю. Считаю такой 
ход событий правильным. Уверен-
на, что в 2013 году произойдет зна-
чительный скачок в развитии роз-
ничных продаж. Эта ситуация раду-
ет, потому что заставит многих ди-
леров пересмотреть свои «королев-
ские позиции» на оконном рынке. 

Пожелания читателям журнала 
«Îконнûе технологии» и оконно-
му рûнку в целом…

Желаю выйти идейно за рам-
ки оконного рынка и стать откры-
тыми новому: в обучении, управле-
нии, маркетинге, конкурировать се-
рьезными идеями и высоким каче-
ством. Для этого необходимо посе-
щать не только тематические окон-
ные выставки и семинары, но и 
больше общаться друг с другом, не-
обходимо равняться не на конку-
рентов, а на лидеров в другой сфе-
ре… Мы сами творим и создаем свое 
окружение, свою жизнь. В одной 
компании для сотрудников созда-
ли йога-центр, где каждый сотруд-
ник компании имеет возможность 
заниматься профессионально йогой 
в нерабочее время. Посетите офисы 
Google и Yahoo, и Вы увидите, как 
«низенько вы лiтаєте», и пусть это 
станет для Вас дополнительной мо-
тивацией, толчком.

«Áизнес-Креатив» Óкраина
тел.: +38 (067) 551-62-97 
e-mail: info@business-kreativ.de
www.business-kreativ.de
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Программный продукт «RasKon» («Расчет кон-
струкций») предназначен для организации и контроля 
производства светопрозрачных конструкций. Програм-
ма позволяет сопровождать заказы, начиная с этапов 
предварительного просчета, предоставления коммерче-
ского предложения, заказа материалов, выдачи заданий 
на изготовление и заканчивая этапами доставки, монта-
жа и сдачи объекта заказчику. С помощью программы 
Вы сможете быстро и удобно спроектировать, рассчи-
тать комплектацию, стоимость конструкций из профи-
лей ПВХ, алюминия, деревянного бруса. В программе 
присутствуют функции оптимизации порезки длинно-
мерных и листовых материалов, автоматического под-
бора комплектации фурнитуры в зависимости от раз-
меров конструкций, учет материальных ценностей. Си-
стема может работать в различных вариантах: локаль-
ном, сетевом, корпоративном (с возможностью органи-
зации территориально-удаленных пунктов приема зака-
зов либо дилеров). Программа является гибкой и легко 
настраивается под любого производителя профиля. В 
настоящее время программа работает с 25 переработчи-
ками алюминиевого профиля, 125 переработчиками ме-
таллопластикового профиля, 20 производителями фур-
нитуры, евробруса (деревянные окна).

Сегодня мы поговорим о ключевых возможностях 
этого продукта. Основой продукта является конструк-
тор, позволяющий проектировать светопрозрачные 
конструкции высокой сложности. Наряду со стандарт-

ными конструкциями можно создавать арочные, кру-
глые, треугольные, пятиугольные, трапециевидные, со-
ставные конструкции (например: балконный блок). 
Программа в процессе моделирования создает матема-
тическую модель реальной конструкции, что дает воз-
можность не просто видеть ее в масштабе, но и позво-
ляет максимально приблизить создаваемую модель к 
реальности и учесть множество нюансов производства. 
Для облегчения и ускорения процесса моделирования 
конструкций предусмотрена база «типовых конструк-
ций». Эту базу пользователь может сформировать са-
мостоятельно по своему желанию.

Модуль ценообразования является мультивалют-
ным, позволяет вести хронологию курсов валют, зада-
вать цены на материалы в разных валютах и резуль-
тат получать в требуемой валюте. Модуль содержит 
в себе ряд настроек, позволяющих учитывать рента-
бельность, демонтаж, монтаж, скидку доставку и ряд 
аналогичных параметров, влияющих на процесс цено-  
образования. Реализован механизм фиксации посту-
пления денежных средств по заказам и соответствую-
щая отчетность. Некоторые компании при расчете за-
работной платы цеховому персоналу применяют ме-
тодики «пооперационного расчета затрат». Для дан-
ных методик существует система настроек, где мож-
но «привязать» операции к тем или иным элементам 
конструкции, установить зависимости от количества, 
от ширины, высоты, периметра, площади. Это дает 
возможность заложить операции как на уровне расче-
та каждого «реза профиля» и «вкручивания шурупа», 
так и на уровне более крупных узлов – изготовление 
рамы, створки, установка импоста, стеклопакета.

Программа может выполнять оптимизацию раскроя 
профиля и стекла, вести склад обрезков таких матери-
алов, чтобы еще больше минимизировать бесполезный 
отход. Программа умеет «раскладывать» профиля, сте-
клопакеты, фурнитуру по ячейкам ячеечных накопите-
лей, что часто применяется на крупных «потоковых» 
производствах. Впоследствии вся эта информация вы-
водится на наклейки и клеится на соответствующие де-
тали. Наклейки можно печатать на специализирован-

«RasKon» – большее,
 чем инструмент 
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ном принтере или на обычном принтере, но на специ-
альной просеченной самоклеющейся бумаге. Немало-
важным является то, что размеры и компоновка на-
клейки поддается редактированию с помощью встроен-
ного редактора и позволяет отображать много полезной 
информации вплоть до рисунка конструкции.

Одной из ключевых возможностей является фор-
мирование партий с произвольным числом конструк-
ций для последующей оптимизации и изготовления. 
Данная возможность широко применяется на средних 
и крупных производствах. Партии можно формировать 
не только кратно заказам, но и произвольным образом. 
Например, очень часто заказ может содержать в себе 
как стандартные конструкции, так и несколько нестан-
дартных конструкций в этом случае программа позво-
ляет, не «разбивая» заказ на несколько частей собрать в 
партию выборочно нестандартные конструкции из раз-
ных заказов и «запустить» их по линии изготовления 
нестандартных конструкций. Или для крупного заказа, 
согласно которого нужно изготовить порядка 500 кон-
струкций, формируется ряд партий по 30 конструкций 
в каждой и частями заказ запускается в работу. В со-
вокупности с партиями работают функции оптимиза-
ции порезки материалов, печати наклеек, печати произ-
водственной документации, автоматизированные рабо-
чие места на производстве и выгрузка данных на обо-
рудование с компьютерным управлением. Если произ-
водство оснастить компьютерами со сканерами штрих- 
кода то, сканируя наклейки в цеху, при этом в офисе 
в реальном времени можно отследить процесс изготов-
ления конкретной конструкции в общем потоке, этапы 
постановки ее на склад готовой продукции, назначение 
места на складе и впоследствии при отгрузке заказа бы-
стро ее найти и отпустить.

На сегодняшний день программа умеет взаимодей-
ствовать с оборудованием более 15 различных марок, 
это более 25 различных моделей: пилы, сварочные 
станки, автоматические упоры, оборудование для под-
резки фурнитуры, столы раскроя стекла, обрабатыва-
ющие центры, специализированные принтеры наклеек. 

Программа имеет свою систему складского учета, 
может вести несколько складов материалов и отдель-
но склады обрезков профиля и стекла. Для печати до-
кументации содержится более 100 различных печатных 
форм, также имеется редактор, чтобы можно было на 
свой вкус адаптировать существующие или разработать 
новые печатные формы. Любую печатную форму мож-
но экспортировать в MS Excel для последующего ре-
дактирования или отправки по электронной почте. Для 
взаимодействия с другими программами предусмотре-
ны операции экспорта-импорта данных, на основе кото-
рых можно выполнить интеграцию с другими програм-
мами бухгалтерского, складского учета или комплекс-
ными системами управления предприятием. Систе-
ма разграничения прав пользователей в программе по-
зволяет назначить тот или иной уровень доступа к ин-
формации в программе, ценообразованию, настройкам. 
На разных этапах прохождения заказа через производ-
ственный цикл, программа фиксирует пользователя, 
сделавшего те или иные операции, изменения или от-

метки в заказе. Благодаря системе настроек программа 
выполняет детальный подбор фурнитуры в зависимо-
сти от заданных размеров фальца, а также умеет вычис-
лять величину подреза приводов и ножниц. Впослед-
ствии эта информация применятся для соответствую-
щего автоматического оборудования на производстве.

Весь функционал всегда входит в комплект постав-
ки полной версии программы, небольшие компании по 
мере своего расширения могут просто задействовать 
те или иные функции, которые не использовались ими 
ранее из-за ненадобности. Для организации дилерской 
сети предусмотрены дилерские программы с ограни-
ченным функционалом в отличие от полных версий. 
В дилерских версиях предусмотрены функции автома-
тического обмена заказами через интернет, идентифи-
кации каждого дилера, возможность регулировать це-
новую политику (политику скидок) разным группам 
дилеров. Для крупных компаний предусмотрен пакет 
«безлимитных дилерских программ», в котором коли-
чество дилерских программ неограниченно. 

Работа над программой ведется 15 лет и продолжа-
ется по сей день, регулярно появляются новые функ-
ции, рассматриваются и реализуются пожелания от 
пользователей по модернизации программного про-
дукта. Пользователи могут бесплатно устанавливать 
обновления через интернет. Бесплатно работает служ-
ба технической поддержки, которая в телефонном ре-
жиме отвечает на вопросы, связанные с использова-
нием программы. В разных городах есть специалисты, 
которых мы можем порекомендовать, чтобы на дого-
ворных условиях выехать на место к заказчику и по-
мочь во внедрении продукта, обучении, настройке. На 
нашем сайте есть форум, где пользователи обменива-
ются опытом работы с программой, а также могут вы-
сказать свои пожелания. У нас низкие цены и достой-
ное качество программного продукта. 

Компания «ADGroup»
Курбацкий Алексей
+38 044 585-4-585, +38 067 440-53-40
+38 050 440-30-30
www.adgroup.com.ua
e-mail: raskon@adgroup.com.ua
skype: ADGroupKiev
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Круглый	стол	на	тему:	«Выбор	программного	обеспечения	
для	оконного	производства.	Все	за	и	против»

Óважаемые ÷итатели!
Ни для кого не секрет, что в век высоких технологий основным инструментом в реøении многих вопросов и 

задач является элементарный компьютер и, что не маловажно, специальное программное обеспечение. Имен-
но с помощью него бухгалтеры ведут отчетность, дизайнеры делают веб-сайты и пиøут программный код, а 
оконщики рассчитывают оконные конструкции и, в некоторых случаях, ведут систему учетности. 

Именно об оконном софте мы и хотели более детально поговорить и обсудить эту тему как среди специ-
алистов-разработчиков, так и среди его пользователей. 

Дмитрий Никулин
«Континент-Окна»

Роман Павленко
«Horst Klaes GmbH & Co. KG»

Николай Невзоров
«VSGroup»

Алексей Курбацкий 
«ADGroup»

Игорь Бондаренко
«Online okna»

Александр Глотов 
«Белый Ветер»

Олег Кесслер 
AXOR

Сергей Дацив
«Миропласт»

Михаил Всесветский
 «Алтек»

Александр Мастаков 
«Викна-Стиль»

Виктор Шабельник
«Виконда Аудит»
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Îñíîâíîé çàäà÷åé äàííîãî ìàòåðèàëà áûëî:
• ïîíÿòü è îöåíèòü ðûíîê ñïåöèàëèçèðîâàííîãî îêîííîãî ÏÎ, ÷òî ïðåäëàãàþò êîìïàíèÿì, ïîïóëÿðíûå 

ïðîãðàììíûå ðåøåíèÿ;
• îïðåäåëèòü íà êàêîì ïðîãðàììíîì îáåñïå÷åíèè (äàëåå ïî òåêñòó ÏÎ) ðàáîòàþò îñíîâíûå ïðîèçâîäèòåëè 

ñâåòîïðîçðà÷íûõ êîíñòðóêöèé, òàêæå åãî îñíîâíûå âèäû;
• êàêèå îñíîâíûå ôóíêöèè ïðåäëàãàåò ðàçðàáîò÷èê ÏÎ, è ÷òî èñïîëüçóþò â ñâîåé ðàáîòå îêîíùèêè;
• ÷òî õîòåëîñü áû èçìåíèòü, äîáàâèòü, îáíîâèòü â äåéñòâóþùåì ÏÎ;
• ñèñòåìà èíòåãðàöèè ÏÎ â ïðîãðàììû ó÷åòà õîçÿéñòâåííîé äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ;
• äðóãèå âîïðîñû è êîììåíòàðèè îò ñïåöèàëèñòîâ è ðàçðàáîò÷èêîâ ÏÎ, à òàêæå îò ñàìèõ ïîëüçîâàòåëåé.

Âîïðîñû äëÿ ïðîèçâîäèòåëåé îêîí:
1. Ñîñòîÿíèå ðûíêà ïðîãðàììíîãî îáåñïå÷åíèÿ äëÿ ïðîèçâîäèòåëåé è ïðîäàâöîâ/äèëåðîâ îêîí â Óêðàèíå.
2. Êàêîå ïðîãðàììíîå îáåñïå÷åíèå èñïîëüçóåò âàøà êîìïàíèÿ? (íàçâàíèå, áðåíä). Êàêèå ôóíêöèîíàëüíûå 

îñîáåííîñòè  èìååò ýòî ÏÎ? (âåäåò ðàñ÷åòû, âåäåò ñêëàäñêîé ó÷åò, åñòü ëè èíòåãðàöèÿ â ñèñòåìó 1Ñ èëè 
äðóãîå ÏÎ, êîòîðîå ñâÿçàíî ñ ó÷åòîì äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ, äðóãèå ôóíêöèè)?

3. ×òî áû âû õîòåëè ìàêñèìàëüíî ïîëó÷èòü îò ïðîãðàììíîãî îáåñïå÷åíèÿ è êàêèå ôóíêöèè îíî äîëæíî 
âûïîëíÿòü? Êàêèå çàäà÷è âû ñòàâèòå ïåðåä ïðîãðàììîé? 

Âîïðîñû äëÿ ïîñòàâùèêîâ îêîííûõ ñèñòåì è ôóðíèòóðû:
1. Ñîñòîÿíèå ðûíêà ïðîãðàììíîãî îáåñïå÷åíèÿ äëÿ ïðîèçâîäèòåëåé è ïðîäàâöîâ/äèëåðîâ îêîí â Óêðàèíå?
2. Êàêîé âèä ÏÎ âàøà êîìïàíèÿ ïðåäëàãàåò ïðîèçâîäèòåëÿì îêîí (âàøèì êëèåíòàì).  Êàêèå ôóíêöèî-

íàëüíûå îñîáåííîñòè  èìååò ýòî ÏÎ? (âåäåò ðàñ÷åòû, âåäåò ñêëàäñêîé ó÷åò, åñòü ëè èíòåãðàöèÿ â ñèñòåìó 
1Ñ èëè äð ÏÎ, êîòîðîå ñâÿçàíî ñ ó÷åòîì äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ, äðóãèå ôóíêöèè)?

Âîïðîñû äëÿ ðàçðàáîò÷èêîâ ÏÎ:
1. Ñîñòîÿíèå ðûíêà ïðîãðàììíîãî îáåñïå÷åíèÿ äëÿ ïðîèçâîäèòåëåé è ïðîäàâöîâ/äèëåðîâ îêîí â Óêðàèíå?
2. Êàêîå ÏÎ ïîëüçóåòñÿ áîëüøèì ñïðîñîì: ïðîñ÷åò îêîí è âåäåíèå ñêëàäà èëè ÏÎ, êîòîðîå áîëåå ãëóáî-

êî èíòåãðèðîâàíî â ñèñòåìó ó÷åòà äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ?
3. Êàêîé ïðîäóêò ïðåäëàãàåò ðûíêó âàøà êîìïàíèÿ, è êàêèå ó íåãî îñîáåííîñòè è êîíêóðåíòíûå ïðåèìó-

ùåñòâà?

 

Êóðáàöêèé Àëåêñåé
Êîìïàíèÿ «ADGroup»
ïðîãðàììèñò

Ñêîðî çàêàí÷èâàåòñÿ ñåçîí, è 
áëèæàéøèå òðè ìåñÿöà áûëî áû õî-
ðîøî óäåëèòü âûáîðó ïðîãðàììíî-
ãî îáåñïå÷åíèÿ (ÏÎ) èëè àâòîìà-
òèçèðîâàòü ÷àñòü ñâîèõ áèçíåñ-ïðî-
öåññîâ íà ïðåäïðèÿòèè. Ñåãîäíÿø-
íèé ðûíîê ÏÎ äëÿ îêîííîãî áèçíå-
ñà äîâîëüíî íàñûùåí. Ïîðÿäêà äâóõ 
äåñÿòêîâ íàèáîëåå êðóïíûõ êîìïà-

íèé è ðàçðàáîò÷èêîâ ïðåäñòàâëÿ-
þò ñâîè èíòåðåñû è ïûòàþòñÿ çàâî-
åâàòü ñèìïàòèþ êàê ïðîèçâîäèòåëåé 
ïðîôèëåé, ôóðíèòóðû, îáîðóäîâà-
íèÿ, òàê è íåïîñðåäñòâåííûõ ïîëü-
çîâàòåëåé – ïðîèçâîäèòåëåé ñâåòî-
ïðîçðà÷íûõ êîíñòðóêöèé è èõ äè-
ëåðîâ. Òåêóùåå íàñòðîåíèå íà ðûí-
êå ÏÎ ñèëüíî çàâèñèò îò ýêîíîìè-
÷åñêîé ñèòóàöèè è íîñèò ñåé÷àñ äî-
âîëüíî ïðîõëàäíûé õàðàêòåð. Ïî-
ñëåäíèå íåñêîëüêî ëåò íàáëþäàþò-
ñÿ òåíäåíöèè óêðóïíåíèÿ ïðîèçâî-
äèòåëåé ñâåòîïðîçðà÷íûõ êîíñòðóê-
öèé è îðãàíèçàöèè êðóïíûõ äèëåð-
ñêèõ ñåòåé, ÷òî, â ñâîþ î÷åðåäü, îêà-
çûâàåò ñèëüíîå âëèÿíèå íà ðàçâèòèå 
ðûíêà ïðîãðàìì è âíîñèò ðÿä ñâîèõ 
òðåáîâàíèé è êîððåêòèâ. 

Îñíîâíûìè ôóíêöèÿìè ëþ-
áîé îêîííîé ïðîãðàììû ÿâëÿåòñÿ 
ïðîåêòèðîâàíèå, ðàñ÷åò ñòîèìî-
ñòè, âûäà÷à ïðîèçâîäñòâåííîé è 
êîììåð÷åñêîé äîêóìåíòàöèè. Äà-
ëåå óæå â çàâèñèìîñòè îò êëàñ-
ñà, ïðîãðàììû îñíàùàþòñÿ îï-
òèìèçàöèåé ïîðåçêè ìàòåðèàëîâ, 
ñêëàäñêèì ó÷åòîì, ñâÿçüþ ñ îáî-
ðóäîâàíèåì íà ïðîèçâîäñòâå, ñè-
ñòåìîé áåçáóìàæíîãî ïðîèçâîä-
ñòâà, âîçìîæíîñòüþ èíòåãðàöèè ñ 
âíåøíèìè áóõãàëòåðñêèìè è ïðî-
÷èìè ïðîãðàììàìè.

Ïðåäñòàâëåííîå ÏÎ ìîæíî 
ðàçäåëèòü íà íåñêîëüêî êàòåãîðèé: 
1. óíèâåðñàëüíîå; 
2. «çàòî÷åííîå» ïîä êîíêðåòíûå 

áðåíäû; 

Òðàäèöèîííî ìû âûðàæàåì îãðîìíóþ áëàãîäàðíîñòü òåì êîìïàíèÿì, 
êîòîðûå ïðèíÿëè ó÷àñòèå â ýòîì ìàòåðèàëå è âûñêàçàëè ñâîå ìíåíèå!
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3. комплексные системы управ-
ления предприятием. 
Представителям первой катего-

рии характерна возможность рабо-
ты с различными брендами профи-
ля и фурнитуры. Данное ПО изна-
чально разрабатывается с расчетом 
удовлетворить большую часть тре-
бований пользователей и техниче-
ские нюансы разных марок профи-
лей и фурнитуры.

Представителям второй катего-
рии характерна привязанность про-
граммы к конкретным брендам про-
филя либо фурнитуры. Данное ПО 
в большей степени учитывает техни-
ческие нюансы привязанных систем, 
но пользователь становится ограни-
ченным в работе на программе толь-
ко с ними. Функционально ПО этой 
категории часто не уступает предста-
вителям первой категории.

Третья категория, довольно 
специфическая сама по себе. Она, 
как правило, имеет в себе больший 
функционал, чем первая и вторая 
категории, но при этом часто от-
стает в базовых функциях, таких 
как конструирование, оптимизация 
раскроя материалов. Такие систе-
мы дорогостоящие и чаще всего 
разрабатываются непосредственно 
под конкретные предприятия. На 
практике не редко встречается ин-
теграция между собой представи-
телей первой (второй) и третьей 
категории, чтобы дополнить друг 
друга недостающим функционалом.

На что рекомендуется обратить 
внимание при выборе программно-
го обеспечения. 
•	 Рекомендуется изначально опре-

делить для себя основные крите-
рии выбора. ×астой ошибкой яв-
ляется критерий «мы изготавли-
ваем 20 окон в смену». Спроси-
те себя: какая гусеница не хотела 
бы стать бабочкой? Поэтому кри-
терии лучше конкретизировать.

•	 Если Вам предоставляет ПО по-
ставщик профиля либо фурни-
туры на льготных условиях либо 
бесплатно, то поинтересуйтесь, 
может ли данное ПО работать с 
другими системами и на каких 
условиях. Имеет ли данное ПО 
ограниченный функционал или 
это полноценная версия, какова 
стоимость замены «неполноцен-
ной» на «полноценную» версию 

в случае необходимости и воз-
можно ли это вообще.

•	 Уточните, работает ли приоб-
ретаемое ПО самостоятельно 
в операционной системе, или 
оно построено на базе сторон-
ней платформы. Например, ес-
ли ПО построено на базе 1С, то 
покупая данное ПО уточните, 
входит ли в его стоимость ли-
цензия на саму 1С. И как при 
этом общая стоимость лицен-
зий будет зависеть от количе-
ства рабочих мест, на которых 
Вы захотите его использовать.

•	 Рекомендуется изначально 
подробно изучить прайс-лист 
приобретаемого ПО. Вам нуж-
но заранее планировать, какие 
дополнения Вы потенциаль-
но можете приобретать в бу-
дущем и за какую цену. Какой 
функционал ПО будет входить 
в комплект поставки и какой 
функционал приобретается за 
отдельную плату.

•	 Если Вы планируете работать на 
производстве с оборудованием с 
компьютерным управлением, то 
поинтересуйтесь, существует ли 
налаженная связь между ПО и 
таким оборудованием. Если нет, 
то возможно ли ее реализовать, и 
на каких условиях.

•	 Какова политика новых версий. 
Регулярность появления новых 
версий. Платные они или нет 
и если платные, то какие усло-
вия. В мире не существует про-
граммного обеспечения, которое 
не нуждается в модернизации и 
во внедрении новых функций. 
Многие такие функции дикту-
ются просто временем. Нельзя 
же, например, запретить желать 
замерщикам бегать с планшета-
ми или смартфонами в руках и 
в режиме online передавать ин-
формацию в офис, хотя лет 7 
назад мало кто об этом думал.

•	 Какова политика технической 
поддержки, платная или нет, ка-
кие условия, если она платная.

•	 Существует ли связь с «внеш-
ними» программами, как она 
реализована, можно ли ее адап-
тировать под свои нужды.
Отдельное внимание хотелось 

бы уделить вопросу лицензионно-
сти ПО. Приобретая лицензионное 

ПО Вы получаете техническую под-
держку, возможность модернизиро-
вать ПО под Ваши требования, воз-
можность получать новые версии с 
новым функционалом и тем самым 
не отставать от потребностей рынка. 
Покупая лицензию, Вы даете воз-
можность делать продукт интерес-
нее, функциональнее, при этом все 
эти выгоды Вы впоследствии полу-
чаете с обновлениями программы. 
С нелицензионным ПО Вам ни-
кто никогда не поможет, чаще все-
го Вы всегда будете работать на ста-
рых версиях программ без возмож-
ности развития функционала. То, 
что ПО нельзя поставить на весы и 
взвесить, как цеховое оборудование 
или фуру профиля не означает, что 
туда не было вложено человеческо-
го труда. Только благодаря компью-
терной технике и работе програм-
мистов многие компании исчисля-
ют свои объемы в сотнях произво-
димых конструкций в сутки.

Со своей стороны хочу предло-
жить к рассмотрению программ-
ный продукт «RasKon» (Расчет 
Конструкций). Это продукт пят-
надцатилетнего труда, в котором 
сосредоточено множество нюансов 
различных производств как ме-
таллопластиковых, так и алюми-
ниевых и деревянных конструк-
ций. Реализованы сотни пожела-
ний пользователей. Наша команда 
продолжает трудиться над расши-
рением функционала, постоянным 
усовершенствованием возможно-
стей, чтобы приносить пользу и 
радость тысячам наших клиентов.

Íиколай Íевзоров
Руководитель компании 
«VSGroup» 

1. Не секрет, что в последнее вре-
мя в оконной промышленности, с 
увеличением конкуренции и некото-
рым снижением прибыли, на первый 
план выходит необходимость опти-
мизации работы предприятия. Воз-
никает потребность в сокращении 
количества ошибок в работе менед-
жеров и дилеров, сокращении коли-
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чества отходов, повышении рента-
бельности и прибыли, потребность в 
переходе на более производительное 
автоматическое оборудование и на 
«безбумажное» производство. При 
этом требуется точно вести учет ма-
териалов, оперативно получать отче-
ты и итоги, наладить планирование 
работы предприятия и логистики. 
Эти и многие другие вопросы можно 
решить только с хорошим ПО (про-
граммным обеспечением). 

Хорошее ПО должно обладать 
гибкостью и функциональностью 
производственного модуля. Это и 
качество алгоритма оптимизации 
раскроя, и содержание комплек-
са эффективных решений для ор-
ганизации производства. Програм-
ма должна давать возможность соз-
дания полного пакета производ-
ственной документации, сортиров-
ки продукции по тележкам  и ячей-
кам, организовать «безбумажное» 
производство, работать с автомати-
ческим оборудованием.

Если говорить об экономиче-
ской части делопроизводства, то 
оконное ПО должно обеспечивать 
возможность гибкого подхода к 
формированию цен на продукцию. 
В этом поможет мультивалютность, 
группы скидок и наценок, ценовые 
поправки и коэффициенты. Нема-
ловажным фактором  является на-
личие собственных решений для 
ведения управленческого учета. Это 
и система планирования производ-
ства, закупок, затрат, и ведение 
взаиморасчетов с контрагентами, 
и складской учет, и другие управ-
ленческие задачи предприятия.

Значимым фактором является  
доступность и простота  работы 
программы с дилерами. Стоимость 
дилерской версии, простота обуче-
ния, удобство распространения об-
новлений, механизмы защиты от 
ошибок некомпетентных менедже-
ров, обмен заказами, экспорт пред-
ложений, все эти факторы очень 
важны при работе с дилерами. 

Также хорошее ПО должно обе-
спечивать интеграцию с внешними 
учетными системами, формировать 
файлы экспорта, обеспечивать откры-
тость данных для автоматического 
обмена с другими приложениями, от-
крытость системы для самостоятель-
ного обслуживания базы и должно 

содержать доступную систему созда-
ния и редактирования отчетов. 

И конечно же, поставщик ПО 
должен обеспечить обслуживание 
программного комплекса. Помощь 
на этапе внедрения, техническая 
поддержка, периодичное  обновле-
ние и обработка запросов пользова-
теля  значительно помогут интегра-
ции ПО с задачами предприятия. 

2. Важно понимать: программа – 
это не статья затрат. Это инвестиция 
в новый инструмент, которая позво-
лит более эффективно работать все-
му предприятию. Любая оконная 
компания стремится увеличить ко-
личество продаж, увеличить про-
цент заработка на заказах и умень-
шить затраты. Современная про-
грамма должна не просто позволять 
это делать, а делать это эффективно. 

Приобретая современную про-
грамму, предприятие получит 
уменьшение количества отходов на 
предприятии, оптимизацию произ-
водственного процесса, сокращение 
ошибок на производстве. Гибкое 
ценообразование позволит эффек-
тивно строить дилерскую сеть. За-
казы, принятые от дилеров в элек-
тронном виде, исключат ошибки ме-
неджеров, которые присущи руч-
ному вводу заказов. Программный 
контроль на этапе расчета отменит 
необходимость проверять правиль-
ность создаваемых заказов. Доба-
вим к выгодам эффективную систе-
му планирования производства про-
дукции, учитывающую текущую за-
грузку производства, сроки постав-
ки, сложность изделий, и формиро-
вание актуальных оперативных от-
четов о деятельности предприятия.

3. Во-первых, понимание зачем 
это нужно. Если на предприятии 
все нормально, проблемы не возни-
кают, менять программу совсем не 
обязательно. Как говорится, луч-
шее - враг хорошего. 

Во-вторых, нужно иметь специ-
алиста, который будет обслуживать 
эту программу. Без обслуживания 
даже самая лучшая программа со 
временем станет бесполезной и не-
работоспособной.

В-третьих, нужно быть готовы-
ми к перестройкам некоторых про-
цессов и сопротивлению персона-
ла. Люди привыкают к устоявшейся 
организации работы и очень немно-

гие сразу могут объективно оценить 
преимущества нового программно-
го комплекса. Некоторые процессы 
могли быть построены неправильно 
в виду отсутствия передового опыта 
или ограниченности  существующе-
го ПО. При переходе на новую про-
грамму, возможно понадобится ме-
нять организацию производствен-
ного процесса, прислушиваясь к ре-
комендациям представителей ПО, и 
учиться чему-то новому.  

И самое главное, нужно помнить: 
любая программа – это инстру-
мент, эффективно пользоваться ко-
торым необходимо будет научить-
ся. Чтобы достичь успеха, нужно 
будет приложить собственные уси-
лия. Если Вы готовы к этому, по-
купка современной программы бу-
дет выглядеть как выгодная, и глав-
ное, быстроокупаемая инвестиция.

4. Для эффективной деятельно-
сти современного оконного предпри-
ятия необходимы две программы: 
специализированное решение для 
расчета и обработки выпускаемых 
изделий – это оконная программа, и 
система управленческого учета.

Учетный модуль должен обеспе-
чивать планирование загрузки про-
изводства, ведение затрат предпри-
ятия, финансовые взаиморасчеты с 
клиентами и поставщиками, склад-
ской учет, обеспечивать необходи-
мыми отчетами деятельности пред-
приятия и статистической инфор-
мацией. По сути, оконная програм-
ма – это руки предприятия, а систе-
ма управленческого учета – голова.  

Сама оконная программа должна 
обеспечивать простой доступ к базе 
данных для «связывания» с любой 
управленческой системой. То есть 
должен быть экспорт заказов, им-
порт производственных заданий и 
т.д. Способ связи через файлы се-
годня уже морально устарел.

К сожалению, готовых решений 
для управленческого учета окон-
ного предприятия почти нет. При-
обретая новое ПО, фирма сталки-
вается с проблемой налаживания 
управленческого учета. Как вари-
ант, можно продолжать вести учет 
как было, но не факт, что это «бы-
ло» позволит эффективно работать 
при приобретении новой оконной 
программы. Или можно  разрабо-
тать собственную систему, чаще 

№50 2012

72

К
РУ

ГЛ
Ы

Й
 С

ТО
Л

Оконные технологии
Window Technologies



всего речь идет о платформе 1С. 
Наилучшим же вариантом являет-
ся предложение поставщика окон-
ной программы единого комплекса, 
конечно, если такое есть в наличии.

5. Разработать собственную си-
стему управленческого учета до-
статочно тяжело. Необходимо: 
найти специалиста, который напи-
шет четкое техническое задание, и 
будет контролировать его выпол-
нение; подобрать программистов 
и добиться от них выполнения за-
дач; протестировать решение; вы-
полнить отладку системы в реаль-
ных условиях. На все это уйдет 
немало времени и денег. В конеч-
ном счете фирме необходимо бу-
дет постоянно развивать свою си-
стему или, как минимум, поддер-
живать ее, иначе она превратится 
в бесполезный инструмент.

Идеальным вариантом являет-
ся покупка готового решения от 
поставщика оконной программы. 
И желательно покупать програм-
му, созданную именно на базе 1С. 
В случае наличия платформы 1С, 
есть возможность самостоятельно 
дорабатывать систему при необхо-
димости, минуя этап создания, те-
стирования и отладки, что в боль-
шинстве случаев, выйдет дешевле 
стоимости разработки такого ре-
шения самостоятельно. Использо-
вание платформы 1С позволит ис-
пользовать богатый опыт данной 
компании на рынке экономических 
программных технологий. 

Подводя итоги, хотелось бы пе-
рефразировать известное выраже-
ние: «На сегодняшний день,  хоро-
шее ПО – не роскошь, а средство 
успешной работы предприятия».  

Глотов Àлександр 
Владимирович
Äиректор компании «Áелûй 
Ветер»

1. По нашим наблюдениям в ре-
зультате кризисных явлений в укра-
инской экономике, значительно со-

кратилось число мелких переработ-
чиков, понизилась покупательская 
способность, и вместе с тем ужесто-
чился уровень конкуренции. 

Кроме того, заметно сокраще-
ние объема рынка: сегодня нео-
стекленного жилья либо жилья, 
которое нуждается в реконструк-
ции оконных проемов по данным 
оконщиков - менее 40%. Именно 
за эти 40% идет жесткая конку-
рентная борьба, как среди произ-
водителей, так и со стороны про-
давцов (дилеров) окон. 

Главными инструментами борь-
бы являются, конечно же, конку-
рентные преимущества – уровень 
сервиса, качество обслуживания, 
ценовая политика, географическая 
приближенность к клиенту, произ-
водственные мощности, логисти-
ка, гарантийное обслуживание, ка-
налы связи с конечным потреби-
телем, правильная маркетинговая 
стратегия, и пр. 

Для решения этих задач, окон-
ные предприятия применяют раз-
личные программные решения, ко-
торые можно классифицировать 
исходя из их функциональности:
1. Расчетные программы – для 

оценки затрат и проектирова-
ния конструкций;

2. Офисные приложения – для 
административных задач, веде-
ния управленческого учета;

3. Программы для ведения бух-
галтерского учета;

4. Коммуникаторы, почтовые 
клиенты – для обеспечения 
вертикальной и горизонталь-
ной коммуникации между от-
делами и подразделениями.
В результате использования це-

лого спектра ПО, многие оконщи-
ки сталкиваются с рядом послед-
ствий, например с отсутствием точ-
ных данных о фактических затра-
тах и себестоимости, оперативной 
управленческой информации и т.д. 

С другой стороны, немногие 
разработчики ПО задумываются 
над созданием программы, которая 
смогла бы объединить в себе клю-
чевые задачи управления пред-
приятием, учитывала специфику 
оконного производства. Это могло 
бы решить сразу целый ряд управ-
ленческих задач. Вывести пред-
приятие на совершенно иной уро-

вень управляемости и производи-
тельности.

2. Спрос на ПО определяет-
ся как внешними (экономически-
ми) так и внутренними (производ-
ственными) факторами.

Так, у производителя окон есть 
2 варианта. 

В первом случае, производитель 
пользуется тем программным обе-
спечением по расчету окон, кото-
рое ему предложил поставщик ком-
плектующих материалов, что на-
кладывает определенные ограниче-
ния и риски.  Ведь экономическая 
ситуация может резко измениться, 
а «перепрошить» программное обе-
спечение поставщика для исполь-
зования комплектующих и сырья 
других поставщиков, практически 
невозможно.  Таким образом, воз-
никает зависимость, которая мо-
жет как позитивно, так и негатив-
но отражаться на жизнедеятельно-
сти предприятия.  

Параллельно используется до-
полнительное ПО для ведения хо-
зяйственной деятельности. Напри-
мер: для отдела продаж приобрета-
ется CRM-система, для бухгалте-
рии  - программа для ведения бух-
галтерского учета, и т.д

Во втором случае, владелец 
выбирает комплексный подход 
и  использует комплексные ERP-
решения. Если производственные 
мощности предприятия позволя-
ют выпускать   более 200 ед. кон-
струкций в сутки, управление пред-
приятием существенно затрудняет-
ся ввиду отсутствия оперативных 
управленческих данных. Только пу-
тем централизации данных, под-
ключении производственного обо-
рудования, организации сдельной 
заработной платы на производстве 
- возможен дальнейший рост произ-
водства и полный контроль над из-
держками. Данный подход исполь-
зуют форварды рынка, передовые 
предприятия отрасли.

3. Компания «Áелûй Ветер»  
предлагает совершенно уникальное 
программное решение – создан-
ное на базе программного комплек-
са «1С:Предприятие 8. Управление 
производственным предприятием», 
а именно ПО «Быстрые окна».  

В нем реализован полноценный 
функционал для управления биз-
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несом: продажи, производство, ло-
гистика, пр.

Опыт внедрения «Быстрых 
Окон» на более чем пяти произ-
водственных площадках, говорит 
о том, что при окупаемости проек-
та в среднем за 2 года, каждое из 
предприятий получает:
1. Возможность краткосрочного 

и долгосрочного планирования 
загрузки рабочих центров и 
производства в целом. Это, на-
пример, позволяет дилеру в 
онлайн режиме получить дату 
отгрузки, исходя из текущей 
загруженности производства.

2. Оценку фактической себесто-
имости каждой конструкции, с 
учетом не только прямых, но 
и косвенных затрат на произ-
водство (маркетинг, продажи, 
транспорт, прочее).

3. Оптимизацию запасов и уве-
личение эффективности про-
изводства, что позволяет осво-
бодить складские площади и 
получить дополнительные обо-
ротные средства.

4. Прозрачный производствен-
ный процесс с пониманием от-
ветственности каждого сотруд-
ника за каждый этап производ-
ственного цикла.
С 2012 года в конфигурацию 

интегрирован уникальный расчет-
ный модуль, который выделяется 
из общего числа расчетных про-
грамм такими особенностями:
1. Легкая масштабируемость, ра-

бота в online и offline режимах.
2. Возможность расчета сложных 

конструкций (радиусы, нестан-
дартные углы, элементы деко-
рирования).

3. Возможность использования 
сырья и комплектующих лю-
бых брендов и марок.

4. «Бесшовная» интеграция в 
1С:Предприятие 8.
Мы твердо уверены, что окон-

щики нуждаются в решениях, ко-
торые сделают бизнес более управ-
ляемым, принесут явные выгоды в 
ближайшей перспективе. Именно 
эту цель нужно преследовать по-
ставщикам и разработчикам про-
граммного обеспечения, чтобы по-
лучить положительный отклик за-
казчика и обеспечить долгосроч-
ное партнерство.

Ñергій Äаців, 
Äиректор департаменту збуту 
компанії «Ìиропласт»

ß вважаю, що на сьогодні ринок 
програмного забезпечення для ви-
робників і продавців/дилерів вікон 
в Україні достатньо зформований.

Не хочу вдаватись до рекламу-
вання тих чи інших продуктів, але 
як на мене, пропозиції від укра-
їнських компаній на сьогоднішній 
момент задовольняють всі вимо-
ги як лідерів серед виробників ві-
кон, так і середніх виробників ві-
кон. Окрім того, гнучкість цих про-
грамних продуктів і здатність їх ін-
тегруватись в стандартні модулі 1С 
дають широкі можливості до адап-
тації програмного продукту під по-
бажання конкретної компанії.  

В часи коли ринок інтенсив-
но розвивався, коли кожного року 
формувались нові виробники вікон 
– це питання було досить актуаль-
ним і саме для малих виробників.

На сьогодні я вважаю, що поста-
чання ПО від постачальника комп-
лектуючих – не актуальне. Вироб-
ники вікон вже сформовані, вони як 
правило, або вже мають програмний 
продукт, або бажають його змінити 
на професійніший, більш адаптова-
ний до потреб їх компанії.

Прийшов час, коли виробнику 
для оптимізації його бізнес-про-
цесів, потрібна глибоко інтегрова-
на програма, яка буде відповідати 
і синхронізувати всі його бізнес-
процеси – а ці потреби не закриє 
варіант з шаблонним ПО.

Ìастаков Àлександр
Руководитель проекта «1Ñ» 
компании «Викна-Ñтиль»

1. Сегодня сложно говорить о 
программном обеспечении окон-
ного рынка Украины. Нет сформи-
ровавшегося рынка, нет ни одного 

целостного продукта, который бы 
учитывал все особенности бизнеса 
как для производителя, так и для 
продавца, и мог бы легко подстра-
иваться под изменяющиеся биз-
нес-процессы компании.

Определенные шаги в этом на-
правлении уже делаются, но, на мой 
взгляд, говорить о каких-то успе-
хах пока рано. Cтоит отметить тот 
факт, что и сам потребитель, в боль-
шинстве своем, не готов к появле-
нию такого продукта, в первую оче-
редь, потому что он не готов его ку-
пить. В оправдание самого потре-
бителя можно также сказать, что 
мало у кого из участников окон-
ного рынка сейчас есть средства 
для покупки такого серьезного про-
дукта, ведь речь здесь уже пошла 
бы  о полноценной ERP системе.

Что касается IT технологий, то 
долгие годы все участники окон-
ного рынка были предоставлены 
сами себе. И вынуждены решать 
свои проблемы самостоятельно. Та-
кое положение вещей сделало со-
временный рынок консервативным 
и закрытым к инновациям, здесь 
сильно боятся «обжечься». Успеш-
ными сейчас можно было бы на-
звать только продавцов программ 
GPS мониторинга транспорта и 
программ просчета конструкций. 
Что же касается продавцов учетных 
систем, то понимание их важности 
в развитии компании у потребите-
ля в большинстве своем пока от-
сутствует. Следовательно, сама сре-
да рынка пока остается не готовой 
для появления подобного продукта.

2. Сейчас наша компания ис-
пользует программу расчета ме-
таллопластиковых конструкций 
«RasKon», разработчиком которой 
является Алексей Курбацкий, ком-
пания ADGroup.

 Прикладное решение 1С, ко-
торое работает в нашей компа-
нии, может автоматически загру-
жать расчеты в заказ покупателя. 
Использование этих программных 
продуктов позволяет нашей ком-
пании максимально оптимизиро-
вать работу с клиентами и пар-
тнерами. Что, в свою очередь, яв-
ляется достаточно комфортным и 
удобным, как при работе с нашей 
компанией, так и при оформле-
нии заказов от конечного потре-
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бителя. Мы не только сами поль-
зуемся этими программными про-
дуктами, но и устанавливаем про-
граммы своим партнерам, а так-
же проводим бесплатное обучение 
персонала. И это очень важно, по-
тому что это уже совершенно дру-
гой уровень работы менеджеров.  
И компания «Окна Стиль» забо-
тится о комфорте своих клиентов, 
внедряя технические инновации и  
новые программные продукты.

3. Больше всего мне бы хоте-
лось, чтобы разработчики, наконец-
то, вышли из стадии «тушения по-
жаров» и перешли к стадии, когда 
бы они могли разрабатывать про-
граммные продукты, опережающие 
потребности рынка хотя бы на 3-6 
месяцев. Иными словами,  компа-
нии-продавцы ПО не должны, при-
ходя к покупателю, пытаться вос-
произвести их схему работы. Они 
должны начинать с аудита уже 
существующих бизнес-процессов, 
указывая на слабые места и толь-
ко потом приступать к разработке 
прикладного решения, а в идеале 
уже иметь широкий инструмента-
рий для решения типовых проблем 
предприятий этой отрасли.

Виктор Øабельник
ýксперт по работе в программе 
«Виконда Àудит». 

1. Компания «Виконда» ве-
дет свою финансово-хозяйствен-
ную деятельность в программе 1С 
8.2  Управление производствен-
ным предприятием. Расчет свето-
прозрачных конструкций происхо-
дит в программе «WinCalc», кото-
рая хорошо совмещается с 1С.

А для  своих партнеров-франчай-
зи мы разработали эксклюзивный 
программный комплекс «Виконда 
Аудит» на платформе 1С УПП 8.2. 

Для входа в программу необхо-
дим только Интернет и компью-
тер. Подключение происходит че-
рез «Удаленный рабочий стол». 
Все данные хранятся на серве-
ре компании, что защищает их от 
утери или других непредвиденных 
обстоятельств. 

В программе представлено свы-
ше 240 отчетов, что позволяет как  
руководителю, так и  менеджеру 
увидеть совершенно разноплано-
вую информацию по работе торго-
вой точки за определенный пери-
од времени:
•	 заказы (номер заказа, количе-

ство конструкций, стоимость, 
номенклатура, контакты заказ-
чика);

•	 обращения клиентов (количе-
ство потенциальных клиентов,  
результат посещения, решаю-
щий  фактор при выборе окон, 
график встреч);

•	 эффективность рекламы и т.д.
Программа позволяет вести  управ-
ленческий учет и  все необходи-
мые данные можно вывести все-
го за 2 секунды (доходы, расхо-
ды, себестоимость, валовая при-
быль и т.д.)

 «Виконда Аудит» позволяет 
нашим партнерам иметь прямой 
контакт с руководством компании 
для решения текущих вопросов. В 
программе функционирует корпо-
ративный чат.

Перед тем, как приступить к ра-
боте в программе, персонал фран-
чайзи проходит дистанционное обу-
чение, которое является абсолютно 
бесплатным. Обучение состоит из 
3-х курсов в формате видеоуроков. 

Если у пользователя возника-
ют проблемы с работой в програм-
ме, он в любое время может по-
лучить квалифицированную под-
держку специалистов по «Викон-
да Аудит».

2. Любое программное обеспе-
чение должно выполнять следу-
ющие функции: доступность, ин-
формационность, безопасность, 
гибкость. Современный программ-
ный комплекс должен предостав-
лять возможность ведения уче-
та организации, сбора и хранения 
информации о клиентах, а также 
многие другие функции, необхо-
димые для работы в этом бизнесе.

Программа «Виконда Аудит» 
выполняет все эти функции. Цели, 
которые ставятся перед данным 
программным комплексом: 
1. оперативное предоставление 

актуальной информации со 
стороны производителя своим 
партнерам; 

2. повышение использования раз-
работанных каналов коммуни-
каций; 

3. непрерывное внедрение инно-
ваций;

4. удовлетворение потребностей 
партнеров в плане учета;

5. контроль над всеми бизнес-
процессами в организации. 
3. Программа «Виконда Аудит» 

начала свою работу в 2009 году. 
Начиная с этого времени, разви-
тие программы не стоит на месте. 
В данный программный комплекс 
вносятся как незначительные, так 
и глобальные изменения, которые 
расширяют ее функционал и упро-
щают работу наших партнеров. По 
нашей оценке «Виконда Аудит» яв-
ляется одним из лучших программ-
ных комплексов на оконном рынке.

Роман Павленко
Horst Klaes GmbH & Co. KG

Вы производите окна или полу-
чаете прибыль? На что вы ориенти-
рованы? Понятно, что важно и то и 
другое, но что важно для вас в пер-
вую очередь? Ответ на этот про-
стой вопрос точно даст понять, как 
далеко вы способны смотреть и го-
товы ли вы платить сейчас за ваш 
успех в будущем. Ситуация на рын-
ке, в экономике страны и.т.д. не 
в счет, что именно вы готовы де-
лать для роста? Вашего личностно-
го роста и роста вашего дела? Ме-
нее 10% представляют что, и менее 
3% это делают. Чем же занимаются 
остальные? Они делают то, что де-
лали вчера, также, как делали вче-
ра. Они понятия не имеют, как вы-
глядит их главная цель, и что нуж-
но для ее достижения. Они сокра-
щают расходы под прессингом сла-
бых продаж, выбирая какое-нибудь 
оборудование подешевле, ну и все 
остальное тоже подешевле, и еще 
больше снижают цены на окна, уби-
вая рынок некачественной продук-
цией. Они боятся хоть что-то из-
менить, чтобы не развалить то, что 
есть. Их первичная цель – прибыль. 
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Мне, конечно, известны не все 
компании производящие окна в 
Украине, но я могу побиться об 
заклад, что не более 10%  из них 
способны четко сформулировать 
то, чего они ожидают от про-
граммного обеспечения.  Особен-
но руководство. Владельцам это 
простительно, их интересует ре-
зультат, а вот Руководителям нет. 
Речь идет о программном обеспе-
чении, которое будет обеспечи-
вать и контролировать компанию. 
Довольно часто Контроль являет-
ся причиной, по которой ПО от-
вергают. Поскольку при повыше-
нии контроля уменьшается воз-
можность сделать лишнее окно. 
Как-то, помню, мне позвонил ди-
ректор производства одной круп-
ной киевской компании с прось-
бой найти продавцов для его 
окон, которые он обещал достав-
лять очень быстро, прямо на объ-
ект. ß уточнил, имеет ли он в ви-
ду компанию, в которой работает. 
Он ответил, что нет, предлагает-
ся выстраивать отношения персо-
нально с ним. 

Кто из оконщиков готов осмыс-
ленно приобретать профессиональ-
ные инструменты? Кто сегодня ве-
рит в свое будущее и видит там 
цель? Кто из руководителей может 
ответить, сколько времени в день 
его сотрудники ИТР тратят на по-
иск, переписывание и передачу ин-
формации из отдела в отдел путаясь 
в ошибках? Что каждый день часа-
ми отмечает в журнале кладовщи-
ца? Ее зарплата конечно не вели-
ка, но в сумме это все ваши потери.

Сколько сейчас изделий на 
складе готовой продукции? Сколь-
ко в потоке рекламаций? Никто из 
вас не ответит с достаточной точ-
ностью. Даже не пытайтесь сде-
лать это хотя бы за день.   

То чем вы пользуетесь, то что вы 
производите и то, по какой цене вы 
продаете, определяет  вас и ваши 
текущие достижения. Начните мыс-
лить за рамками этого положения и 
поставьте качественную цель.

Ничего не может быть успеш-
нее успеха и для его достижения 
важна решительность и сила мно-
гое изменить. Заметьте, что Успех 
требует 100% предоплаты за по-
ставленную цель.

Èгорь Áондаренко.
Генеральнûй менеджер про-
екта Online okna

Общее состояние рынка ПО в 
Украине можно назвать удовлет-
ворительным. Для пользователей 
есть выбор, есть достаточное ко-
личество альтернатив, отсутству-
ет монополия, но, с другой сто-
роны, ощущается неудовлетворен-
ность пользователей, а именно, ру-
ководителей предприятий. 

ß руководил предприятием по 
производству окон в период с 2003 
по 2008 г.г. На тот момент компа-
ния использовала программы «Оп-
тима», а затем «Ramasoft». В тот 
период наша управляющая команда 
сталкивалась с множеством проб-
лем, связанных с недостатками ПО. 
Точнее, мы не могли найти ПО, ко-
торое соответствовало бы логике и 
темпам развития нашей компании. 
С одной стороны, нужное нам ПО 
должно было корректно управлять 
автоматизированным оборудовани-
ем, с другой стороны, оно должно 
быть достаточно гибким для под-
стройки под наши быстро изме-
няющиеся и совершенствующиеся 
бизнес-процессы. 

Сегодня расстановка сил на 
рынке ПО несколько иная, но мно-
жество проблем пятилетней давно-
сти до сих пор остаются не разре-
шенными. Кратко поясню. С од-
ной стороны, программы создают-
ся под определенные сценарии биз-
нес-процессов, с определенной сте-
пенью свободы переналадки это-
го ПО. Чем больше степень свобо-
ды, тем ПО является более гибким. 
Программы с европейскими корня-
ми, такие как, например, «Klaes», 
«Ramasoft» разработаны под биз-
нес-процессы, актуальные в Евро-
пе, соответствующие европейским 
стандартам ведения бизнеса. Поэ-
тому европейские программы мож-
но назвать детально проработанны-
ми, хорошо совместимыми с ЧПУ 
европейского оборудования, но с 

трудом вписывающимися в окон-
ные реалии Украины. В целом их 
можно охарактеризовать как «зато-
ченные» под европейские стандар-
ты ведения бизнеса, обладающие 
малой гибкостью, имеющие высо-
кую стоимость эксплуатации. Сто-
имость эксплуатации такого ПО 
значительно возрастает, когда пред-
приятие активно изменяет бизнес-
процессы. В этих условиях техни-
ческая поддержка таких программ 
становится, с финансовой точки 
зрения, «головной болью» и кош-
маром, с точки зрения оперативно-
сти и гибкости.

Для компаний, начинающих 
производственный оконный бизнес 
или для компаний с неопытным 
и малоквалифицированным менед-
жментом подобные программы хо-
роши тем, что вместе с их внедре-
нием компания получает стандар-
тизированные бизнес-процессы, ко-
торые составляют «скелет» органи-
зации. Но для начинающих компа-
ний такие программы, как правило, 
слишком дороги, и, к тому же, нуж-
но ответить на вопрос – как долго 
компания может прожить не изме-
няясь? Не изменяться в сегодняш-
нем быстроизменяющемся мире – 
это слишком опасная стратегия ве-
дения бизнеса, и финансовый кри-
зис преподал урок тем, кто ранее 
этого не понимал. 

Оконный бизнес в Украине 
имеет свою специфику. Програм-
мы российских и украинских раз-
работчиков более приспособле-
ны к украинской специфике, но 
также обладают рядом недостат-
ков. Понимание и осознание вы-
шеуказанных проблем, а также 
наличие неудовлетворенных по-
требностей послужило активато-
ром для начала разработки на-
шей программы, которой присво-
ено рабочее название «СВД». 

ß не буду говорить о плани-
руемых потребительских и техно-
логических характеристиках раз-
рабатываемой нами программы – 
это является коммерческой тай-
ной. Скажу лишь одно – мы ста-
раемся сделать ее такой, чтобы на-
ши целевые потребители остались 
довольны. Над разработкой нашей 
программы работают талантливые 
программисты, имеющие успеш-
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ный опыт разработки подобных 
программ. Технические задания 
программистам на разработку ста-
вят люди, имеющие значитель-
ный практический опыт управле-
ния оконным бизнесом различного 
уровня и масштабов. ß уверен, что 
мы достойно выполним поставлен-
ную перед собой задачу.

Также хотелось бы отметить, 
что программа СВД является од-
ним из элементов, который ло-
гически и гармонично вплетает-
ся в наш проект «Онлайн окна». 
С помощью интернет сайта online-
okna.com.ua и специально разра-
ботанного программного обеспе-
чения мы создали интернет-пло-
щадку – модель оконного рын-
ка. На этот рынок привлекаются 
потенциальные покупатели свето-
прозрачных конструкций (окон, 
дверей и т.п.), которые формиру-
ют реальный платежеспособный 
спрос на окна. Сформированный 
спрос удовлетворяют поставщи-
ки окон – производители и диле-
ры. Сайт online-okna позволяет по-
купателям быстро и легко полу-
чить предложения от поставщиков 
на свой заказ и выбрать наилуч-
шее предложение. Причем, про-
екты Оnline-okna и СВД взаим-
но дополняют друг друга и созда-
ют эффект синергизма. Официаль-
ный старт сайта намечен на 1 ян-
варя 2013 года, но уже сегодня, на 
нем активно проводятся тендеры 
и совершаюся сделки. Приглаша-
ем производителей и дилеров со 
всех регионов Украины принять 
участие в нашем проекте в каче-
стве поставщиков окон.

Олег Êесслер  
Êоммерческий директор 
«ÀÊÑОР Èндастри»

Рынок программного обеспече-
ния для производителей и продав-
цов светопрозрачных конструкций 
находится в стабилизированном 
состоянии.  Основная часть ком-
паний уже определилась с выбо-
ром ПО, и теперь выдвигает перед 
разработчиками требования по его 
усовершенствованию.

Компания «Аксор» предлагает 
своим клиентам  программу рас-
чета окон «WinCalc», разработчи-
ком которой является компания 
«VSGroup».

Почему мы остановились на 
данной программе и предлагаем 
нашим партнерам? По мнению 
специалистов компании «Аксор», 
у программы «WinCalk» есть ряд 
решений, которые реализованы с 
учетом требований и рекоменда-
ций производителей окон.

Программа «WinCalk» позво-
ляет экономить около 5-6% про-
филя за счет функции оптимиза-
ции раскроя. При любом произ-
водстве, как большом, так и ма-
леньком, это позволяет экономить 
финансовые ресурсы и вкладывать 
их в развитие компании.

Гибкость расчетного механиз-
ма позволяет запретить расчет тех 
конструкций, которые Ваша ком-
пания не изготавливает. В основ-
ном, здесь используются ограниче-
ния, рекомендуемые производите-
лями профильных систем и ДСТУ.

Простота работы с программой 
позволит новому человеку в крат-
чайшие сроки научиться просчи-
тывать заказы. Система построе-
ния конструкций максимально за-
щищает начинающего пользовате-
ля от элементарных ошибок.

В программе реализованы ав-
томатические функции обработ-
ки заказов, такие как изменение 
профильной системы, фурнитуры, 
стеклопакетов, что позволяет из-
менить нужные параметры и полу-
чить новое предложение, не созда-
вая заказ заново.

Возможность обмена заказами 
по электронной почте позволит 
сократить документооборот меж-
ду производителем и дилером, а 
также уменьшить время обработ-
ки заказов.

Любой печатный отчет (ком-
мерческое предложение, чертеж и 
т.д.) можно сохранять в одном из 
распространенных форматов (на-
пример, PDF), что позволяет эф-
фективно обмениваться информа-
цией в электронном виде с клиен-
тами и партнерами, у которых не 
установлена данная программа.

Программа позволяет делать 
выгрузки на станки с ЧПУ любых 

производителей. Например, пилы, 
сварочно-зачистные комплексы, 
обрабатывающие центры и т.д.

За счет открытой базы дан-
ных и технологии OLE программа 
WinCalc успешно интегрируется в 
любые системы учета. (1С и дру-
гие ПО, которые связаны с учетом 
деятельности предприятия).

 В то же время мы считаем, что 
для успешного ведения бизнеса, 
следует больше внимания уделять 
разработкам ПО, направленным на 
конечного потребителя. Сегодня за-
казчик становится все более грамот-
ным и в состоянии, хотя бы на пер-
воначальном этапе, самостоятельно 
подобрать себе конфигурацию окна, 
определить необходимые функцио-
нальные свойства (энергосбереже-
ние, солнцезащиту, безопасность и 
т.д.). Пора разработчикам ПО «по-
смотреть» в сторону конечного по-
требителя.  Такие программы то-
же могут оказать существенную по-
мощь в увеличении объема продаж, 
что не менее важно чем оптимиза-
ция затрат на производстве. Ведь 
можно выпустить много окон, а вот 
как будет с продажами…

Íикулин Äмитрий Ñергеевич 
Íачальник производственно-
технического отдела
ООО «Äонпромсервис-97»
Çавод «Êонтинент-Окна»
континент.com.ua

На рынке оконных технологий 
много разнообразного ПО, но про-
изводителю оконных конструкций  
подобрать действительно стоящий 
продукт достаточно сложно, так 
как к специализированному ПО 
особенные требования. Основной 
программой расчета нашей ком-
пании является WinCalc, также 
мы используем FramExpert, Расчет 
Конструкций (Курбацкого). 

Основными функциональ-
ными особенностями программы 
WinCalc является сопровождение 
заказа от этапа просчета коммер-
ческого предложения заказчику до 
передачи задания в цех, программа 
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дает возможность расчета стандарт-
ных и нестандартных конструкций 
с введением ограничений для поль-
зователя, что минимизирует веро-
ятность появления ошибок. Также 
программа дает возможность ве-
сти учет проходящих заказов, фор-
мировать предварительные заяв-
ки на материал, формировать заяв-
ки на запускаемые конструкции в 
цех. Гибко настраиваемые техноло-
гические карты на профильные си-
стемы делают полный раскрой по-
гонажного материала и формируют 
плановые задания в цехе. Програм-
ма позволяет передавать данные на 
автоматическое оборудование на 
производство для автоматизации 
работы, а также передавать инфор-
мацию для обработки в других про-
граммных продуктах. Программа 
WinCalc позволяет анализировать 
финансовые результаты проходя-
щих заказов, а интеграция в систе-
му 1С позволяет передавать всю 
необходимую информацию по каж-
дому конкретному заказу, что дает 
возможность вести учет в 1С. Ос-
новное требование к программному 
обеспечению – это скорость рабо-
ты (просчет заказа, выполнение оп-
тимизации, формирование заявок, 
формирование заданий), так как 
оперативное решение поставлен-
ных задач увеличивает результа-
тивность работы предприятия. Так-
же важным плюсом программы, яв-
ляется минимизация человеческого 
фактора при выполнении заданий, 
поставленных перед программой.

Ìихаил Всесветский
PR-служба компании «Àлтек»
Россия, Ñанкт-Петербург.

1. Спрос на программное обе-
спечение так же, как и на обору-
дование, и в меньшей степени, на 
комплектующие, существенно зави-
сит от размера оконной компании, 
ее амбиций. Крупные, нацеленные 
на непрерывное развитие предпри-
ятия выбирают соответствующего 
партнера в области ПО, маленькие 

локальные фирмы не сильно вкла-
дываются в автоматизацию. Это во-
все не означает, что маленькие ком-
пании поступают неверно, а боль-
шие верно. Просто это разные стра-
тегии ведения бизнеса. 

Украинский рынок в этом 
смысле тенденциозен, показателен. 
Маленькие компании испытывают 
потребность в «оконном калькуля-
торе» - программе, которая позво-
ляет рассчитать окно. По той при-
чине, что малые фирмы работают 
больше с частником, единичными 
заказами, важной для таких произ-
водителей и дилеров является, на-
пример, функция расчета нестан-
дартных конструкций.

Что же касается крупных, ре-
гионального масштаба производи-
телей, то у них наблюдаются со-
всем другие потребности. Мы ве-
дем в Украине несколько мощных 
проектов, в числе которых круп-
нейшие производители пластико-
вых окон Киева и Днепропетров-
ска. Эти компании разговаривают 
и мыслят на языке бизнес-процес-
сов. Крупное предприятие нужда-
ется в организации непрерывных 
процессов продаж, производства, 
сбыта огромных объемов продук-
ции через различные каналы. Для 
удовлетворения таких потребно-
стей необходимы программные 
продукты, способные создать еди-
ное информационное пространство 
предприятия, захватить все обла-
сти оконного бизнеса. Таких ком-
паний около 3% в количественном 
выражении, соответственно и се-
рьезных программных продуктов с 
бюджетом внедрения «под ключ» 
от 500 000 гривен, на рынке при-
мерно столько же. Остальной мас-
сив занимает легковесное ПО:
•	 оконные калькуляторы (само-

писные Excell-утилиты, рас-
четные программы без склада, 
CRM, реального производства, 
программы поставщиков ком-
плектующих);

•	 коммерческие программы (ПО 
позволяющее рассчитать окно, 
передать его в производство, 
запустить станок, но не вклю-
чающие в себя модули автома-
тического планирования, скла-
дирования, организации непре-
рывных БП).

В целом украинский рынок 
оконного ПО можно оценить как 
стагнирующий: во время кризи-
са крупные производители свето-
прозрачных конструкций сохрани-
ли свои позиции, в то время как 
растущие компании приостанови-
ли темпы развития. В ближайшее 
время ситуация обещает меняться 
в лучшую сторону, но резкого ро-
ста мы не ожидаем: скорее всего 
это будут единичные проекты.

3. Мы работаем с оконными 
компаниям по полной линейке 
продуктов, которые позволяют, 
как развиваться пошагово – нара-
щивая мощности, так и обеспечи-
вать быстрый агрессивный рост.

«Оконный дилер» – простая 
расчетная программа для дилера 
окон, продавца.

Optima WIN 8 – программа для 
малого и среднего оконного бизне-
са, реализованная в трех конфигу-
рация. Функционал Optima WIN 
позволяет автоматизировать сеть 
продаж, производство, организо-
вать складской учет, структуриро-
вать клиентскую базу.

altAwin 2 – программный ком-
плекс модульного типа, позволя-
ющий осуществить комплексную 
автоматизацию бизнес-процессов 
предприятия. На сегодня политика 
«Алтек» такова, что мы поставля-
ем altAwin 2 только в комплексе с 
проектом развития «Вектор». Такая 
политика обусловлена сложностью 
системы: полное внедрение продук-
та проектной группой, состоящей из 
сотрудников «Алтек» и компании-
клиента, занимает около года и тре-
бует постоянного внимания.

Компания «Алтек» работает 
на оконном рынке СНГ 15 лет. 
Мы готовы делиться накопленным 
опытом. You are welcome! 
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В номере:  «Круглый стол на тему: 
 «Выбор программного обеспечения для оконного производства. Все за и против»
 Реконструкция жилого 16-этажного дома с термомодернизацией ограждающих       
 конструкций и модернизацией внутренних инженерных систем




